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Exposicion ade motivos

Para que un automovil funcione, no es necesario que el
conductor sepa como funciona un motor de combustion
interna, ni qué complejidades metalurgicas implica la
construccion del mismo; solo se necesita que el fabricante lo
entienda para fabricarlo.

Tampoco es necesario que quien usa dinero comprenda como
funciona el mismo. Un nifilo puede hacer uso de €l y comprar
tranquilamente un sorbete en la tienda de la esquina. El dinero
ha funcionado por milenios, antes de que se comprendiera la
teoria monetaria, si es que se comprende.

Afortunadamente, tampoco es necesario entender el fenomeno
economico, para que ocurra la cooperacion social de forma
coordinada y para que, como resultado, la civilizacion
progrese. Pero es de elemental prudencia que las personas
que indirecta o directamente determinan la politica
economica de la sociedad en que viven comprendan
suficientemente los mecanismos que coordinan los actos de
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Economia

Ciencia que se ocupa de estudiar
las relaciones causales entre los
medios y los fines que las personas
eligen. El problema econoémico
consiste en asignar recursos
escasos, con usos alternativos,
entre necesidades ilimitadas, de
distinta jerarquia, en un mundo de
conocimiento disperso.

Politica economica

Estrategia general de los
gobernantes para conducir la
economia de un pais.
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las personas en una sociedad libre, para evitar la costosa
imprudencia de intervenir en ellos, sin apreciar con la debida
ponderacion las consecuencias de equivocarse.

A lo largo de la historia, ha sido tragico el sacrificio impuesto
a la humanidad por los diversos intentos de hacer prevalecer
coercitivamente las ideas particulares de alguien sobre el
orden natural de la cooperacion social. Aunque les
consideremos bienintencionados, muchos de estos intentos
suponen erroneamente factible que una persona o grupo
colegiado tiene el conocimiento suficiente y la necesaria
informacion para disenar y dirigir la actividad de la sociedad
entera en su busqueda de prosperidad. Los fracasos de
tales intentos constructivistas —hoy casi universalmente
aceptados— nos proporcionan abundante evidencia sobre
dicho error.

Por lo tanto, debe ser parte importante de los programas
educativos ensefar como funciona una sociedad libre,
basada en un ordenamiento juridico, que garantice la maxima
autonomia y libertad a los individuos, sin pretender sustituir
sus voluntades con mandatos de autoridad, sino
contribuyendo a que la conducta de todos se manifieste en

12
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Sociedad libre

Sociedad en la que el derecho limita la
conducta de sus miembros, mediante
leyes generales y abstractas en lo
minimo necesario, para hacer posible la
vida en comunidad.

Constructivismo

Racionalismo Constructivista es la
creencia segun la cual el orden social es
producto deliberado de la razén
humana, como lo es un ejército o una
gran empresa. Este constructivismo
implica que el orden social sélo puede
lograrse por medio de leyes especificas
que sirvan de directrices a los
ciudadanos, en cuanto a lo que pueden
hacer y como deben hacerlo. El orden
social creado deliberadamente
constrasta con el orden espontaneo u
orden libre, que resulta del acatamiento
de principios o leyes generales que se
limitan a normar la conducta.
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actos pacificos compatibles con la vida en
sociedad.

Si no se comprende como funciona una sociedad
libre, se coordina y, lo mas importante, es la
Unica compatible con los principios éticos de
codigos morales milenarios, sera facil ser
enganado por las siempre novedosas y
deslumbrantes promesas de utopias
destructoras de la prosperidad y la libertad.

Puesto que una sociedad libre se basa en los
limites a la conducta individual, el problema en el
ambito del derecho sera determinar cuales son
los principios de organizacion y de accion que
deben reqir los actos de los hombres, para
enaltecer, y no restringir, la libertad de las
personas.

De lo anterior se puede concluir la intima relacion
de dependencia existente entre el regimen de
derecho y el orden econdmico. Es mas, un poco
de reflexion bastara para evidenciar que es el

13

Exposicion de motivos

régimen de derecho el que determina el régimen
economico, sin negar que este, a su vez, influye
en el otro.

En este texto se intenta explicar, de forma
ordenada, la naturaleza y la I6gica del orden
espontaneo, llamado con mas frecuencia
economia de mercado, comentando su
fundamento juridico.

a4 ,
Economia de

mercado

El proceso educativo de
nuestros jovenes,
constructores del futuro,
debe incluir, ademas de
las herramientas
elementales como leer,
escribir, y aritmética,
conocimientos
introductorios a las
ciencias naturales y
sociales. Respecto a
estas Ultimas, es
evidente que ningun

Llamada también
economia de libre
mercado o
simplemente economia
libre, es el orden social
basado en la propiedad
privada y la de los
recursos y medios de
produccion, y la
libertad de producir,
consumir y servir sin
coercion ni privilegios.
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conjunto de conocimientos informa mejor
nuestros juicios que la comprension de como si
funciona una sociedad de personas libres. El texto
se ha preparado con el proposito de contribuir a
fomentar el material necesario para reformar los
programas educativos, que nos permitan
evolucionar hacia una sociedad prospera y
pacifica.

LECTURA COMPLEMENTARIA
Yo, el lapiz
Leonard Read (1898-1983)

Soy un lapiz portaminas; el lapiz comun de
madera, conocido por todos los chicos, chicas y
adultos que pueden leer y escribir. Escribir es
tanto mi vocacion como mi distraccion; eso es
todo lo que hago.

Usted se preguntara por que yo deberia
escribir una genealogia

14
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Bien... Para empezar, mi historia es interesante y
a continuacion le diré que soy un misterio mayor
aun que un arbol, un atardecer o incluso un rayo
de luz. Pero, lamentablemente, todos los que me
usan me consideran una pura casualidad sin
antecedentes importantes. Esta arrogancia me
relega a un nivel vulgar y constituye una especie
de doloroso error en el que la mente del hombre
no puede continuar sin ponerse en peligro.
Porque, como observa un hombre prudente:
“Estamos fracasando por falta de capacidad para
maravillarnos, no por falta de maravillas”.

Yo lapiz, tan simple como aparento ser, merezco
vuestra atencion y me temo que al reclamar esto
deba tratar de probarlo. En efecto, si usted puede
entenderme —y no creo que eso sea demasiado
pedir para cual-quiera... —, si usted puede
comenzar a darse cuenta del milagro que yo
simbolizo, usted puede ayudar a salvar la libertad
que la mente humana tan tristemente esta
perdiendo. Tengo una profunda leccion que
ensenar y puedo ensenarla mejor de lo que un
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automovil, un avion o una maquina de lavar
platos pueden hacerlo, porque... bueno... porque
parezco tan simple.

¢ 1Simple!l? Sin embargo, ni una sola persona
sobre la tierra sabe como fabricarme. Esto suena
fantastico, ;no es asi? Especialmente cuando se
toma en cuenta que solo en los Estados Unidos
se producen cada afo alrededor de un trillon a un
billon y medio de lapices como yo.

Toémeme entre sus manos y obsérveme. ;Qué es
lo que ve? No es mucho lo que los ojos
descubren: un poquito de madera, algo de
barniz, la marca impresa, una mina de grafito, un
poco de metal y una breve goma de borrar.

Asi como usted no puede dibujar su arbol familiar
aunque retroceda mucho en el tiempo, tampoco
yo puedo enumerar y explicar todos mis
antecedentes. Pero me gustaria mencionarle
algunos para dejar graba-da en su memoria la
riqueza y complejidad de los mismos.

15
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Mi arbol familiar comienza con un arbol: un cedro
con vetas derechas que crece en el norte de
California y en Oregon. Ahora tome en cuenta las
sierras, camiones, sogas e innumerables
utensilios usados para talar y transportar los
cedros hasta la estacion del ferrocarril. Piense en
todas las personas y el incontable numero de
habilidades que convergen en la fabricacion de
tales equipos: la explotacion de las minas, la
fabricacion de acero y su conversion en sierras,
hachas, motores; el cultivo del cafiamo y su paso
por los diferentes estados, hasta convertirse en
una soga resistente; los campamentos de los
leniadores, con sus camastros y chamarras
desordenados; la cocina y la elaboracion de los
alimentos... jMiles de personas desconocidas
han intervenido en cada taza de café que cada
lenador ha consumido...!

Los troncos son embarcados hacia un aserradero
en San Leandro, California. ;Puede imaginarse
ahora a los individuos que fabrican casas
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rodantes, trenes, motores para esos trenes, y a
quienes construyen e instalan sistemas de
comunicaciones? Estas legiones de personas
trabajadoras estan entre mis antecesores.

Consideren al obrero del aserradero en San
Leandro. Los troncos de cedro son cortados en
pequenias tablillas, del tamario de un lapiz, de
menos de un cuarto de pulgada de grosor. Dichas
tablillas son secadas en un horno y luego
pintadas por la misma razon que las mujeres
colorean sus mejillas. La gente me prefiere
bonito, no palido y decaido. Las tablillas se
enceran y despues se secan al horno
nuevamente. ;Cuantas habilidades convergen en
la fabricacion de las tinturas y los hornos; en la
provision de calor, luz y energia; en la produccion
de cintas, motores y todas las otras cosas que un
aserradero requiere? ;Y qué tal los barrenderos
del aserradero, que figuran entre mis antecesores
tambien? Si, entre ellos hay hombres que vierten
el hormigdon para construir el embalse de la

16
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hidroplanta de la compariia eléctrica y de gas del
Pacifico, que provee al aserradero de energia.

jTome en cuenta asimismo los antecesores
presentes y pasados que intervienen en el
transporte de sesenta vagones de tablillas a través
de la nacion, desde California hasta Wilkes Barre!

Una maquinaria complicada

Una vez en la fabrica de lapices —$4,000,000
invertidos en maquinaria y edificios, capital
acumulado mediante el ahorro de parientes mios
— a cada tronco se le hacen ocho canalitos,
usando una compleja maquina, después de lo
cual otra coloca las minas en cada tablilla, aplica
el pe-gamento y cubre cada una con otra tablilla
—algo asi como si estuviera elaborando
sandwiches de minas—. Siete hermanos mios y
yo somos tallados de este sandwich de madera.

Mi propia mina —de mina no tiene nada— es
compleja. El grafito se extrae de una mina en
Ceilan. Considere ahora esos mineros, los que
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fabrican sus muchas herramientas y los
fabricantes de costales de papel, en los que el
grafito se embarca; y a los otros que hacen las
cuerdas con las que se atan los costales. No se
olvide de quienes suben estos costales a los
barcos y finalmente de quienes hacen los barcos.
Hasta los fareros a lo largo del trayecto maritimo
asisten a mi nacimiento.

El grafito es mezclado con arcilla de Mississippi,
en la que el hidroxido de amonio es usado para el
proceso de refinamiento. Luego se agregan
agentes humedos, como sulfonato de sebo —
grasas animales reacciona-das quimicamente con
acido sulfarico—.

Después de pasar por numerosas maquinas
mezcladoras, el producto parece una molienda
compacta, que se corta en porciones del tamario
necesario, se seca y se hornea durante varias
horas a 850 grados Fahrenheit. Para aumentar
tanto su resistencia como la suavidad de las
mismas, las minas son tratadas con una mezcla
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caliente de parafina de México, cera y grasas
naturales hidrogenizadas.

Mi cedro recibe seis manos de barniz. ; Conoce
usted todos los ingredientes del barniz? ; Quien
pensaria que los criadores de castores y
refinadores de su aceite son una parte del barniz?
Pues bien, lo son. Porque incluso el proceso por
el cual el barniz es transformado en un amarillo
atractivo a los ojos, implica las habilidades de
mas personas de las que podrian imaginarse.

Observe la marca impresa. Esta impresion se
obtiene aplicando carbon negro mezclado con
resina. ; Como fabrica usted resina y qué es, por
favor, el carbon negro?

Mi poquito de metal, el casquillo, es laton. Piense
en todas las personas que extraen zinc y cobre
de las minas y en aquellos que tienen la habilidad
necesaria para hacer brillantes laminas de bronce
de estos productos de la naturaleza. Los anillos
negros de mi casquillo son de niquel negro ¢;Qué
es esto y como se aplica? La historia completa
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de por qué el centro de mi casquillo no tiene
niquel negro llevaria paginas explicarlo.

Al final esta mi corona, torpemente referida en el
mercado como “el tapon”, la parte que se usa
para borrar.

Un ingrediente llamado factice es el borrador, un
producto parecido a la goma, obtenido por la
reaccion de un aceite de semilla de la India
holandesa, con clorhidrato sulfuarico. La goma, en
contra de lo que comunmente suele pensarse, se
utiliza solo para pegar. Luego aparecen numerosos
agentes vulcanizadores y aceleradores.

Nadie sabe

¢ Alguien desea desafiar ahora la afirmacion con
la que comenceé, segun la cual ni una sola
persona en el mundo sabe como se me fabrica?

Millones de seres humanos han intervenido en mi
creacion, ninguno de los cuales sabe mas que los
otros. Podria pensar usted que voy demasiado
lejos relacionando al cafetalero de Brasil con los
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productores de alimentos de cualquier otro pais;
realmente se trata de una posicion extrema.
Debere entonces defender firmemente mi
postura. No hay una sola persona en todos estos
millones, incluyendo al presidente de la compariia
de lapices, que contribuya mas que con una
infima porcion de conocimiento.

Desde el punto de vista de know-how, la Unica
diferencia entre el minero que extrae el grafito en
Ceilan y el leriador de Oregon consiste en el tipo
de conocimiento que cada uno representa. Ni el
minero ni el lenador pueden ser exceptuados de
esto, no mas ni menos, de lo que puede serlo el
quimico en la fabrica o el trabajador en el
yacimiento de petroleo. (Por cierto, la parafina es
un producto derivado del petroleo).

Hay que subrayar aqui un hecho destacable: ni el
trabajador del yacimiento de petroleo, ni el
quimico, ni el explotador del grafito o la greda; ni
ninguno que tripule o fabrique barcos, o trenes o
camiones; ni la persona que maneja la maquina
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que le da forma al poco metal que tengo, ni el
presidente de la compariia...; ninguno de ellos
cumplio su tarea porque desea que yo exista.
Cada uno de ellos me quiere menos quiza de lo
que me quiere un nifio de primer grado. Incluso
existen entre la multitud algunas personas que
intervienen en mi creacion que nunca vieron un
lapiz e incluso ni siquiera sabrian como usatrlo.
Sus motivaciones para realizar el trabajo son bien
ajenas a mi en cuanto lapiz. Algo tal vez parecido
a esto: cada uno de estos millones de seres
humanos ve que puede intercambiar su poco
“saber hacer” por los bienes y servicios que él
necesita o que quiere; yo puedo o no figurar
entre tales bienes.

No hay una mente maestra

Hay un hecho aun mas asombroso: la
ausencia de una mente maestra, de alguien
que dirija las incontables acciones que hacen
que yo exista. No aparece ni el menor rastro
de esta persona. En su lugar encontramos la
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mano invisible en el trabajo. Este es el
misterio al que me he referido antes.

Se ha dicho que “solo Dios puede hacer un
arbol”. ;Por qué estamos de acuerdo con esto?
¢,/ No es acaso porque nos damos cuenta de que
nosotros no podriamos hacerlo? Es mas:

¢, Podemos siquiera describir un arbol? Tampoco
podemos, excepto que lo hagamos en terminos
superficiales. Podemos decir, por ejemplo, que
una determinada configuracion molecular se
manifiesta como un arbol. Pero ;qué mente
existe entre los hombres que pueda grabar —o
incluso dirigir— los constantes cambios en las
moléculas que circulan en la vida de un arbol? Tal
cosa es casi inimaginable.

Yo, lapiz, soy una compleja combinacion de
milagros: madera, zinc, cobre, grafito y mucho
mas. Pero a estos milagros que se manifiestan en
la naturaleza se suma uno mucho mas
extraordinario: la convergencia de las energias
humanas creadoras de millones de
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conocimientos que configuran, natural y
espontaneamente, una respuesta a las
necesidades y deseos de los seres humanos; y
todo esto en ausencia de cualquier mente
humana maestra. Partiendo de la base de que
solo Dios puede hacer un arbol, insisto en que
solo Dios pudo haberme hecho a mi. El hombre
no puede dirigir estos millones de conocimientos
para crearme no mas de lo que puede unir
moléculas para crear un arbol.

Lo anterior es lo que quise decir cuando esctibi:
“si usted puede comen-zar a tomar conciencia
del milagro que simbolizo, usted puede ayudar a
salvar la libertad que la mente humana tan
tristemente esta perdiendo”. Porque, si alguien se
da cuenta de que estos conocimientos se
acomodaran natural y automaticamente en
modelos creativos y productivos, en respuesta a
la necesidad y demanda humana —esto es, en
ausencia del gobierno o de cualquier otra mente
maestra que ejerza coaccion—, esa persona
poseera un ingrediente absolutamente esencial
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para la libertad: la fe en el hombre libre. La
libertad es imposible sin esta fe.

Una vez que el gobierno haya tenido el
monopolio de una actividad creadora tal como la
distribucion de la correspondencia, la mayoria de
los individuos creeran que la correspondencia no
puede ser eficientemente distribuida por hombres
que actuen libremente; y he aqui la razon: cada
uno admite que no conoce como realizar todo
aquello que hace a la distribucion de la
correspondencia. Tambien reconoce que ningun
otro individuo podria conocerlo. Estas
suposiciones son correctas. Ninguna persona
posee conocimiento suficiente sobre como
distribuir la correspondencia de una nacion, igual
que ningun individuo posee el conocimiento
necesario de como hacer un lapiz. Ahora, en
ausencia de fe en los hombres libres —en la
inconsciencia de que millones de pequernos
conocimientos natural y milagrosamente se
ordenaran y cooperaran para satisfacer una
necesidad— el individuo no puede ayudar sino a
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sacar la erronea conclusion de que la
correspondencia solo puede ser distribuida por la
“mente maestra” del gobierno.

Si yo, lapiz, fuera el unico ejemplar que pudiera
dar testimonio sobre lo que los hombres pueden
realizar cuando son libres para intentarlo,
entonces aquellos poco seguros de su fe tendrian
un caso justo. Sin embargo, hay testimonios por
doquier. La distribucion de la correspondencia es
extremadamente simple cuando se la compara,
por ejemplo, con la fabricacion de un automovil o
de una calculadora, o con la maquina de un
aserradero, o con cientos de miles de otras
cosas. ¢ Distribucion? Por qué en esta area donde
los hombres han sido libres para probarlo han
logrado distribuir en el mundo la voz humana en
menos de un segundo; es mas: muestran un
evento visualmente y en movimiento en el hogar
de cualquiera en el mismo momento en que se
esta realizando; transportan ciento cincuenta
pasajeros de Seattle a Baltimore en menos de
cuatro horas; distribuyen gas desde Texas al
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horno de una casa en Nueva York a una tarifa
increiblemente baja y sin recibir un subsidio;
distribuyen las cuatro libras de petroleo desde el
Golfo Pérsico hasta nuestra costa Este —medio
vigje alrededor del mundo— jpor menos dinero
del que el gobierno cobra por repartir una carta
de una onza del otro lado de la calle!

La leccion que deseo ensefiar es la siguiente:
dejen todas las energias creativas libres.
Organicen a la sociedad para actuar en
armonia con esta leccion. Dejen que el
aparato legal de la sociedad remueva todos
los obstaculos lo mejor que pueda. Permitan
que estos creativos cono-cimientos florezcan
libremente. Tengan fe en que los hombres
libres responderan a la mano invisible. Esta fe
sera confirmada. Yo, lapiz, tan simple como
parezco, ofrezco el milagro de mi creacion
como un testimonio de que esto es fe practica,
tan practica como el sol, la lluvia, un cedro y la
buena tierra.
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion de Exposicion de motivos

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Introduccion

No es dificil comprender mediante la observacion
y el sentido comun como funciona un mundo
primitivo, en el que las personas son casi
autosuficientes. Digo “casi”, porque el hombre
jamas podra ser totalmente autosuficiente
durante toda su vida. El individuo es un ser
familiar, en el sentido de que sin la familia no
puede ni preservar la especie. El ser humano es
totalmente dependiente para subsistir en los
extremos de su vida: cuando es bebé pronto
perecera sin el cuidado de sus padres, y cuando
es anciano también es incapaz de proveer sus
necesidades’.

Podra bastar el sentido comun para comprender
la sociedad primitiva, porque no es compleja.

En esa sociedad las tareas son simples y
satisfechas muy directamente. Para satisfacer el
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hambre, algun miembro de la familia va de caza o
cosecha. Igualmente fabrican su choza, su
vestido y hasta sus herramientas. Se dividen el
trabajo entre si, pero de forma rudimentaria, y
todos gozan del fruto del trabajo de todos
comunitariamente. Cada quien ejerce el derecho
exclusivo del uso de muy pocas cosas, Y el
sistema de organizacion jerarquica es el propio
de la familia o de la tribu.

Pero no bastan la experiencia y el sentido comun
para comprender una sociedad desarrollada, en
la que gran cantidad de necesidades se obtienen
mediante una cooperacion indirecta; tan indirecta
y compleja que nadie sabe ni quién sera el ultimo
usuario de lo que produce.

' Por supuesto, habra casos en los que alguna persona caritativa podra sustituir
la ayuda de la familia.
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En una sociedad desarrollada, el trabajador de
una fabrica de ropa no produce ropa porque su
familia necesite gran cantidad de ropa. Toda la
ropa que produce es para gente a la que, sin
duda, alguna le seria imposible llegar a conocer.
El agricultor produce grandes cantidades de
alimentos, no porque él o su familia coman
mucho, sino porque él percibe que para obtener
ropa, educacion y otras satisfacciones para su
familia, le conviene producir alimentos para
otros, y no intentara producir los otros
satisfactores directamente. Podria decirse que,
de manera figurada, el agricultor “produce” su
ropa sembrando maiz y el sastre “produce” sus
alimentos fabricando ropa.

Pero ese tipo de colaboracion no podria ocurrir
si, de alguna manera, no estuviese coordinado.
Simplemente no es logico suponer desordenado
un proceso mediante el cual un campesino en
Guatemala puede cambiar cuatro dias de trabajo
cultivando café por el trabajo de todos los que,
desde lejanos paises y en alguna medida,
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\
Ni el agricultor ni el sastre producen excedentes en

el sentido de sobrantes. Ninguno produce algo
para que le sobre. Si lo que produce no lo pudiera
intercambiar por alguna cosa, no justificaria su
produccion y su esfuerzo seria inutil. Es decir:
todos trataran de que nada les sobre, pues es
inherente a la naturaleza del hombre tener siempre
deseos insatisfechos, y consecuentemente no
consumira ni tiempo ni recursos para producir algo
inutil. Siempre que produce algo es porque tiene la
intencion de utilizarlo directamente o de
intercambiarlo para obtener lo que desea utilizar.

No produce excedentes.
\§ J

colaboraron para que él obtuviera su radio de
transistores.

Causa asombro observar la amplitud y grado de
complejidad de la colaboracion voluntaria y
espontanea en la sociedad civilizada. La
observamos en nuestro derredor y cuanto mas
perspicaz sea la observacion mas detalles
podemos descubrir. Por ello, no bastaria la
experiencia de muchas vidas para aprender
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como operan los mecanismos que coordinan los
actos de colaboracion voluntaria en una
sociedad desarrollada.

Comprender el proceso de cooperacion es dificil,
porgue es complejo, no porgue exija un talento
especial. Le ha tomado a la humanidad muchos
siglos de observacion, especulacion intelectual y
discusion para avanzar en la comprension de
como funcionan esos mecanismos
coordinadores. Por ello es indispensable, para
comprender la sociedad, estudiar lo que a lo
largo de tanto tiempo han logrado explicar
satisfactoriamente muchos de nuestros
antecesores, que asi nos han ahorrado mucho
tiempo de investigacion.

Evidentemente, sin la comprension de estos
mecanismos ordenadores no se puede
comprender el fenomeno del orden social, sin
importar de qué época historica o qué lugar se
trate. Y puesto que el ordenamiento juridico en el
que se basa una sociedad depende en buena
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parte de lo que el consenso de opinion considera
acertado, es indispensable que la disciplina que
estudia los principios de la cooperacion social
constituya una parte importante de la educacion
basica de una sociedad. De lo contrario, no es
probable que la determinacion de su estructura
juridica sea acertada y, consecuentemente, que
su sistema de organizacion social produzca la
prosperidad pacifica que se desea.

Todos los gque vivimos en sociedad sabemos que
estamos mejor cuando la situacion es prospera.
Nadie pone en duda que es preferible ser pobre
en un pais rico que en uno pobre. El lustrador de
zapatos en un pais prospero tiene comodidades
que no disfruta el rico en un pais pobre. Todos
deberiamos poder apreciar por qué nos conviene
la prosperidad ajena y por qué todos vamos a vivir
mejor cuando los demas también vivan mejor.

Es evidente que, para eliminar la pobreza en
nuestro tiempo, en el que la ausencia de
progreso ya no es causada ni por falta de medios



I EL PROCESO ECONOMICO

técnicos ni por falta de conocimientos para
aprovechar los recursos disponibles, sera
indispensable acertar en la seleccion del sistema
juridico-econodmico que ha de regirnos. Para
acertar, es necesario comprender el fondo del
problema.

La comprension de los mecanismos
coordinadores de la cooperacion social no debe
ser materia exclusiva de especialistas. El
conocimiento de estos principios elementales es
tan indispensable que —después de aprender a
leer, escribir y la aritmética— debe ser
considerado una prioridad en el programa de
estudios basicos sobre otras disciplinas. Por
ejemplo: puesto que no es factible la apreciacion
correcta de los hechos histoéricos, si no se
comprende como actua la gente de forma
coordinada, resulta mas logico dejar la historia
para después, cuando ya se puede entender y no
simplemente recordar. Lo mismo podria decirse
de otras materias, en cuanto al orden que deberia
corresponderles en un programa de estudio.
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Ya en 1776, el profesor de Ciencias Morales,
Adam Smith, a quien se le llegd a considerar el
padre de la ciencia econdmica, inicia su libro
Investigacion de la naturaleza y causas de la
riqueza de las naciones con la descripcion de la
extension de la cooperacion social:

INVESTIGACION
DE LANATURALEZA
Y CAUSAS
DE LA
RIQUEZA DE LAS NACIONES

Obra escrita en Inglés por ADAM SMITH, Doctor en Leyes,
¢ Individuo de la Real Sociedad de Londres y de Edinburgo;
Comisario de la Real Hacienda en Escocia y Profesor
de Filosofia Moral en la Universidad

de Glasgow.
La traduce al Castellano el Lic. D. JOSEF ALONSO ORTIZ,
con varias Notas ¢ [lustraciones relativas a Espana.

TOMO L

EN VALLADOLID:
En la Oficina de la Viuda ¢ Hijos de Santander,
Ano de MDCCXCIV.
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La gran multiplicacion de productos en todas las
artes, originadas en la division del trabajo, da
lugar, en una sociedad bien gobernada, a esa
opulencia universal que se derrama hasta las
clases inferiores del pueblo. Todo obrero dispone
de una cantidad mayor de su propia obra, en
exceso de sus necesidades y, como cualquier
otro artesano, se halla en la misma situacion: se
encuentra en condiciones de cambiar una gran
cantidad de sus propios bienes por una gran
cantidad de los creados por otros; o lo que es lo
mismo, por el precio de una gran cantidad de los
suyos. El uno provee al otro de lo que necesita y
reciprocamente, con lo cual se difunde una
general abundancia en todos los rangos de la
sociledad.

Si observamos las comodidades de que disfruta
cualquier artesano o jornalero, en un pais
civilizado y laborioso, veremos como excede a
todo calculo el numero de personas que
concurren a procurarle aquellas satisfacciones,
aunque cada uno de ellos solo contribuya con
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una pequena parte de su actividad. Por basta que
sea, pongamos por caso, la chamarra de lana que
lleva el jornalero, es producto de la labor conjunta
de muchisimos operarios. El pastor, el que
clasifica la lana, el cardador, el amanuense, el
tintorero, el hilandero, el tejedor, el batanero, el
sastre y muchos tuvieron que conjugar sus
diferentes oficios para completar una produccion
tan vulgar. Ademas de esto, jcuantos tratantes y
arrieros no hubo que emplear para transportar los
materiales entre unos y otros de estos mismos
artesanos, que a veces viven en regiones
apartadas del pais! Cuanto comercio y
navegacion, constructores de barcos, marineros,
fabricantes de velas y jarcias no hubo que utilizar
para consequir los colorantes usados por el
tintorero y que, a menudo, proceden de los
lugares mas remotos del mundo! ;Y qué variedad
de trabajo se necesita para producir las
herramientas del mas modesto de estos
operarios! Pasando por alto maquinarias tan
complicadas como el barco del marinero, el
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martinete del forjador y el telar del tejedor,
consideraremos solamente qué variedad de
labores no se requieren para lograr una
herramienta tan sencilla como las tijeras, con las
cuales el esquilador corta la lana. EI minero, el
constructor del horno para fundir el mineral, el
fogonero que alimenta el crisol, el ladrillero, el
albanil, el encargado de la buena marcha del
horno, el del martinete, el forfador, el herrero,
todos deben coordinar sus artes respectivas para
producir las tijeras. Si, del mismo modo, pasamos
a examinar todas las partes del vestido y del ajuar
del obrero, la camisa aspera que cubre sus
carnes, los zapatos que protegen sus pies, la
cama en que yace, y todos los diferentes
articulos de su menaje, como el hogar en que
prepara su comida, el carbon que necesita para
este proposito —sacado de las entranias de la
tierra y acaso conducido hasta alli despuées de
una larga navegacion y un dilatado transporte
terrestre—, todos los utensilios de su cocina, el
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servicio de su mesa los cuchillos y tenedores, los
platos de peltre o loza, en que dispone y corta
sus alimentos, las diferentes manos empleadas
en preparar el pan y la cerveza; la vidriera que,
sirviendole abrigo y sin impedir la luz, le protege
del viento y de la lluvia, con todos los
conocimientos y el arte necesarios para preparar
aquel feliz y precioso invento, sin el cual apenas
se consequiria una habitacion confortable en las
regiones nordicas del mundo, juntamente con los
instrumentos indispensables a todas las
diferentes clases de obreros empleados en
producir tanta cosa necesaria; si nos detenemoaos,
repito, a examinar todas estas cosas y a
considerar la variedad de trabajos que se
emplean en cualquiera de ellas, entonces nos
daremos cuenta de que, sin la asistencia y
cooperacion de millares de seres humanos, la
persona mas humilde en un pais civilizado no
podria disponer de aquellas cosas que se
consideran las mas indispensables y necesarias.
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Realmente, comparada su situacion con el lujo
extravagante del grande, no puede menos de
aparecersenos simple y frugal; pero, con todo
€S0, N0 es menos cierto que las comodidades de
un principe europeo no exceden tanto las de un
campesino economico y trabajador, como las de
este superan las de muchos reyes de Africa,
duenos absolutos de la vida y libertad de diez mil
salvajes desnudos.

Adam Smith, La riqueza de las naciones (México:
Fondo de Cultura Econdmica, 1958), 14-15.
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo |

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Capitulo Il
La cooperacion social

2.1 PREMISAS Dicho analisis se Productividad
o _ ) fundamenta en : 2 : 2
La ciencia econémica nos explica coémo | FTRElEEIEN CBl s
., ., . . hechos aprendidos al tiempo empleado (e;.
evoluciono la cooperacion social que hizo . . ,
_ _ inductivamente de la libras por hora); o con
posible el maravilloso aumento de la L. ., , .
o _ experiencia, que relacion al area (ej.
productividad de |la sociedad entera, luego nos sirven quintales por manzana);
permitiendo asi al animal homo sapiens utilizar en como premisas del o con relacién a la

forma optima, para su provecho y felicidad, su andlisis 16gico inversion (ej. quintales
propio esfuerzo e ingenio, y ademas los recursos deductivo? por cada mil pesos

naturales del universo. invertidos).
Premisa 1. El ser

humano siempre actua para disminuir su grado
de insatisfaccion. Nunca estara satisfecho, pues
siempre deseara un estado de cosas mejor que
el del momento en que se encuentra. Con su
accion trata de sustituir un estado de cosas
insatisfactorio por otro menos insatisfactorio.

Para comprender ese desarrollo debemos
comenzar la explicacion desde su origen: la
division rudimentaria del trabajo, cuando las
satisfacciones de las personas eran, si bien
vitales, muy pocas y sencillas. Luego nuestro
analisis nos llevara a comprender como esta
coordinado el muy complejo orden social de la

civilizacion contemporanea.

2 Ver capitulo 14 “Sobre metodologia”.
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Dicho de otra forma: las personas siempre actuan
intentando mejorar.

Cuando hablamos de actuar, nos referimos a la accion
deliberada y no a la reaccion animal intuitiva, como
dormir, satisfacer necesidades biologicas, rascarse,
toser, etcétera. La accion en este caso es un fenbmeno
volitivo.

Ese afan de reducir el grado de insatisfaccion se puede
expresar de manera mas positiva, pero quiza menos
exacta: el hombre actla para maximizar sus
satisfacciones; o bien: el hombre tiene como ultima
meta su felicidad. Consecuentemente, el hombre
responde a los incentivos que le brinden la expectativa
de mayor felicidad y bienestar.

Premisa 2. El hombre es capaz de escoger y, de manera
inevitable, siempre esta escogiendo, pues siempre tiene
opciones ante si, por limitadas que sean. No es posible
imaginarnos una situacion sin opciones; aunque alguien
esté confinado en una estrecha bartolina, siempre podra
escoger entre ocupar su mente, por ejemplo, o
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“Ama a tu préjimo como a ti mismo”
(Mt 22, 39; Mc 12, 31).

Actuar para mejorar significa tener como
motivo principal el interés propio. Ello no
debe confundirse con el egoismo, pues
darle prioridad al interés propio no
significa indiferencia por el interés ajeno.

También es caracteristica humana,
facilmente observable en el teatro ante la
representacion de una tragedia, como los
espectadores comparten en alguna
medida las penas ajenas. Se dan casos en
que se puede sorprender a los asistentes
llorando, y en otras ocasiones llenos de
alegria, por eventos, incluso ficticios, que
ocurren a los protagonistas del drama.

Tener presente el interés propio no es,
pues, sinobnimo de egoismo, sino
simplemente el deseo, muy natural de
mejorar prioritariamente el bienestar
propio y el de la familia.

\
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abandonarse a la fatalidad y caer desplomado.
El hecho es que, aunque la persona diga que no
escogera, siempre escoge.

Premisa 3. Vivimos en un mundo donde todo,
menos el aire (por ahora), es escaso. Escasez
quiere decir que no hay algo tan abundante que
pueda tenerlo toda la gente. Debido a |la escasez
que caracteriza al mundo, racionar es inevitable.
Ello implica que algunos tendran una cosa y otros
no, 0 que unos tendran mas y otros menos de la
misma cosa. (Mas adelante investigaremos los
distintos métodos para determinar quiénes siy
quiénes no tendran esto o lo otro; es decir: qué
meétodos de racionamiento tiene el ser humano a
su disposicion).

La escasez implica incurrir en lo que llamamos
costo de oportunidad. En otras palabras: nada
es “gratis” en este mundo, y nuestro verdadero
costo, llamado el costo real o de oportunidad, es
la satisfaccion sacrificada. Qué es lo sacrificado lo
sabra solamente la persona que conoce sus

Capitulo Il

Costo de oportunidad

Significa que, para obtener cualquier cosa o satisfacer
cualquier objetivo, inevitablemente hemos de prescindir
de alguna otra cosa o satisfaccion. Si queremos ir al
teatro, por ejemplo, sacrificamos la lectura que en el
mismo tiempo podriamos haber disfrutado. Ejemplo: Si
vamos a la iglesia, sacrificamos el tiempo en el que
podriamos estar practicando algun deporte. Si viajamos
a otro pais, sacrificamos disfrutar de este mientras
estamos ausentes. Si compramos un carro,
sacrificamos nuestros ahorros o lo que hubiésemos
comprado con ese dinero.

En el mercado, los costos de cada satisfaccion (los
costos reales, no el precio en dinero) son distintos para
cada persona, pues dependen de las oportunidades
especificas de cada quien, comparadas con su
particular y especifica situacion y sus gustos. Sacrificar
la oportunidad de ir al teatro tiene un valor distinto para
cada persona. Asimismo, tiene distinto valor dejar de
practicar un deporte o pasear en motocicleta. Es asi
como el costo de oportunidad, por ser subjetivo, es
distinto para cada persona.
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opciones y el grado de satisfaccion que le
producen. (En el capitulo 5 se analizara mas a
fondo la forma como las personas evaluan y
ordenan sus prioridades). Lo cierto es que cada
persona tiene un costo de oportunidad distinto
del que un observador ajeno podria tener.

La escasez se refiere también a la distinta forma
como estan distribuidos los recursos naturales,
pues hay areas donde no los hay y areas donde
los hay en abundancia. Ello implica que, para
combinarlos, es necesario incurrir en costos de
transporte, ademas de la inevitable preparacion
para poder combinarlos. Para utilizar unos
recursos es necesario sacrificar otros, debido
precisamente a la relativa escasez de lugar y
condicion. (Ejemplo: para hacer ladrillos hay que
quemar lena u otro combustible, sacrificando los
arboles o las reservas petroleras).

Premisa 4. El ser humano no es omnisciente ni
infalible y el mundo es imperfecto. Las
comunicaciones son imperfectas y todas las

34

Capitulo Il

condiciones del mundo estan en constante
cambio. Nada hay estatico ni en equilibrio
(excepto conceptualmente), pues todo es
dinamico y cada suceso desequilibra el anterior
estado de cosas.

Premisa 5. Cuando trabajamos, sacrificamos
nuestro ocio o el tiempo que podriamos emplear
en otra cosa, tratando siempre de obtener la
mayor satisfaccion con el menor trabajo y
esfuerzo. Es decir: el hombre no considera el
trabajo en si como un beneficio, sino como un
sacrificio para obtener un beneficio o una
satisfaccion. Consecuentemente, trata de
economizar el trabajo. Nadie que quiere llegar a
una meta toma un camino mas largo que el
necesario para alcanzarla, porque ese esfuerzo y
tiempo podria emplearlo en procurarse otras
satisfacciones.

Premisa 6. Todas las personas son distintas. No
hay dos seres humanos idénticos. Cada
individuo es unico. No hay igualdad entre los
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seres humanos. Cuando
se habla de igualdad en
la sociedad, nos
referimos a igualdad
ante la ley; a la ausencia
de privilegios otorgados

Economizar

Significa gastar la menor
cantidad de recursos
(incluyendo tiempo y
esfuerzo personal) para
lograr cualquier
satisfaccion. Todo lo que
no se gasta (consume) en
lograr una satisfaccion
quedara disponible para
obtener otras. Lo
contrario es derroche.

ausencia de
discriminacion.

La Unica “regla” es la
diversidad. Los seres
humanos nacen en
distintas épocas; en distintos lugares de variados
climas; de distintos padres de quienes heredan
sus genes caracteristicos; en distintas familias,
en distintas culturas, en distintas condiciones
economicas, con distinto grado de salud; unos
mas dotados de inteligencia o habilidad fisica y
mas saludables; unos mas guapos y otros mas
feos, unos simpaticos y otros antipaticos... La
igualdad entre personas simplemente no existe.

por el poder publico; a la
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Esas diferencias entre las personas son a su vez
de diferente grado. Unos podran ser mas habiles
que otros en muchas cosas, pero su superioridad
no sera igual en todo. Por ejemplo: una persona
podra ser mejor deportista que otra y asi le
ganara en los deportes que practiquen, pero es
casi imposible que tenga el mismo grado de
superioridad en todos. Si juegan diez partidos de
tenis, el superior ganara, digamos ocho de cada
diez; si juegan pimpon, el superior ganara la
mayoria de veces, pero no necesariamente las
mismas ocho. En este caso, quiza gane nueve de
cada diez que juegan. Lo mismo ocurre con
todos los demas deportes.

En cualquier sociedad encontraremos personas
mejor dotadas para alguna tarea que los mas
inUtiles de la misma. Nuestro proposito es
explicar como a los mas aptos les conviene
colaborar con los mas ineptos, dividiéndose el
trabajo, y como todos se benefician de esa
colaboracion, ya que, de lo contrario, tal
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colaboracidén no se daria, de acuerdo con nuestra
premisa 1.

Nota: Las premisas de nuestro analisis no
constituyen mas que la descripcion de la
condicion humana y del universo que tiene que
ver con el objeto de dicho analisis. De esas
premisas deduciremos la explicacion del orden
social. Es decir, todas nuestras conclusiones
tienen que ser congruentes con las premisas o no
habremos logrado nuestro propdsito.

2.2 LA DIVISION DEL TRABAJO:
INTERCAMBIO PERSONAL?

La ley de asociacion evidencia por qué, desde un
principio, hubo una tendencia a intensificar
gradualmente la cooperacion humana.
Percatémonos del incentivo que indujo a las
gentes a dejar de considerarse rivales en una
inacabable lucha por apropiarse de los escasos
medios de subsistencia que la naturaleza brinda.
Advertimos el movil que impelio y continuamente

36

Capitulo Il

impele a los hombres a unirse, en busca de la
cooperacion. Todo progreso hacia una mas
avanzada division del trabajo favorece los intereses
de cuantos patrticipan en la misma. Para
comprender por qué el hombre no permanecio
aislado, buscando, como los animales, alimento y
abrigo solo para si o, a lo mas, para su compariera
y desvalida prole, no es preciso recurrir a hinguna
milagrosa intervencion divina, ni a la vana
personalizacion de un supuesto innato impulso de
asociacion. Tampoco resulta necesario suponer
que los individuos o las hordas primitivas se
comprometieran, un buen dia, mediante la
oportuna contratacion, a establecer relaciones
sociales. Fue la accion humana, estimulada por la
percepcion de la mayor productividad del trabajo
de acuerdo con la division del mismo, el factor que
engenaro la primitiva sociedad y la hizo
progresivamente desarrollarse.

8 El principio (o “ley econdmica”) que veremos a continuacién fue enunciado en
1814 por David Ricardo. Por ello también se le conoce como /ey de asociacion
de Ricardo, ley de asociacion, o ley de costos comparados.
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Ni la historia, ni la etnologia, ni ninguna otra rama
del saber pueden explicar aquella evolucion que
hizo de las manadas y rebarfios de antecesores no
humanos del hombre, los primitivos, si bien ya
altamente diferenciados, grupos sociales sobre
los que nos informan las excavaciones, las mas
antiguas fuentes documentales historicas y las
noticias de exploradores y viajeros que han
topado con tribus salvajes. Con referencia a los
origenes de la sociedad, la tarea de la ciencia
solo puede consistir en evidenciar cuales son los
factores que pueden y, por fuerza, han de
provocar la asociacion y su progresivo desarrollo.
La praxeologia resuelve esta incognita. Mientras
el trabajo resulte mas fecundo bajo el signo de la
division del mismo y en tanto el hombre sea
capaz de advertir tal realidad, la accion humana
tendera espontaneamente a la cooperacion y a la
asociacion; no se convierte el individuo en ser
social sacrificando sus personales intereses ante
el altar de un mitico Moloch, la sociedad, sino
simplemente porque aspira a mejorar su propio
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bienestar. La experiencia ensefia que la aludida
condicion —la mayor productividad de la division
del trabajo— aparece porque surge de una
realidad: la innata desigualdad de los hombres y
la desigual distribucion geografica de los factores
naturales de produccion. Advertido lo anterior,
comprendemos el curso sequido por la evolucion
social.

Ludwig von Mises, Accion humana, trad. J. Reig
Albiol (Madrid: Union Editorial, 1968), 211-12.

La investigacion que haremos es para
comprender y explicar como, desde el principio,
las personas cooperaron y se dividieron las
tareas. Pero, como ya se dijo, no basta explicar
el evidente caso de cuando una persona tiene
ventaja en alguna actividad especifica y otra la
tiene en una diferente. Es necesario explicar
también el beneficio mutuo de la divisidon cuando
una persona tiene ventaja en ambas tareas.
Tampoco se trata de explicar la colaboracion en
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tareas que solo por su dificultad necesitan de
mas de una persona, como seria la de mover una
troza con la ayuda de otros. Para que la
explicacion sea completa tenemos que aplicarla
al caso de tareas que ambas personas pueden
realizar, pero que escogen dividirselas. ;Como
escogen? ;Como perciben que tendran un
beneficio mutuo y como es posible que surja ese
beneficio de la simple division de tareas?

La division de tareas simples se fue
intensificando. Las asociaciones se extendieron
voluntariamente —superando el ambito de las
familias, los vecinos mas cercanos y los amigos
— cada vez mas, hasta formar comunidades,
pueblos mas grandes y posteriormente ciudades.
Al surgir el dinero, los intercambios resultaron
cada vez mas indirectos.

De acuerdo con nuestra primera premisa, la
division del trabajo no hubiera ocurrido si de ella
no hubieran derivado beneficios para todos los
participantes. Es decir: el beneficio mutuo es
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condicion necesaria para que ocurra un
intercambio, pues evidentemente quienes no van
a mejorar su situacion dividiendose el trabajo no
tienen motivo para dividirselo. Por lo tanto, desde
su inicio, la division de tareas hubo de producir
un aumento en la cantidad de lo producido a
base de la division del trabajo, comparando la
cantidad de cosas que podrian producirse en
forma aislada, porque si no se logra el aumento,
la oportunidad del beneficio mutuo tampoco se
logra. Después tenemos que explicar como
perciben las personas la conveniencia, o sea el
beneficio, de dividirse el trabajo: cual es el
medio de comunicacion que les permite y
facilita percibir esa oportunidad.

Asi, metddica y l6gicamente, de acuerdo con
nuestras premisas, llegaremos a explicarnos
cOmo una persona en el Japon intercambia su
esfuerzo de armar un radio con el esfuerzo de un
guatemalteco que recolecta café; como surge el
dinero; como se establece la paridad entre las
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dos monedas —la usada por el japonés y la
usada por el guatemalteco— para llevar a cabo
ese intercambio, sin cuya posibilidad no se
dividirian el trabajo. Descubriremos que todo ello
sucede ordenada y espontaneamente.

Primero comparemos el caso de dos personas,
Pedro y Juan, con los siguientes supuestos:

a. todo lo que necesitan para vivir es pan 'y
ropa;

b. los dos pueden producir pan y ropa;

c. su habilidad para producir es distinta en
ambas producciones;

d. Pedro es mas habil desempefiando ambas
tareas;

e. trabajaran veinticuatro horas cada uno y su
productividad individual no cambiara.

Describamos la productividad (competitividad o
eficiencia) de ambos en la siguiente forma:
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Tabla 2-1
PEDRO JUAN
12 horas 12 horas 12 horas 12 horas
PAN ROPA PAN ROPA
12 panes 6 unidades 6 panes 2 unidades
de ropa de ropa

l'otal de la produccion aislada:
18 panes + 8 unidades de ropa

Como podemos observar, Pedro tiene
superioridad competitiva sobre Juan, tanto en la
produccion de pan como en la de ropa, pero esa
superioridad no es igual en ambas producciones.
Antes de continuar observe bien el cuadro y
determine, para si mismo, en cual produccion
tiene mayor desventaja Juan (menor
competitividad).

Comparemos la ventaja competitiva que tiene
Pedro en hacer pan con su ventaja competitiva



I EL PROCESO ECONOMICO

en hacer ropa. En la produccion de pan tiene una
ventaja de dos a uno. En hacer ropa su ventaja
es de tres a uno (lo opuesto es la desventaja de
Juan). ijLa ventaja competitiva en hacer ropa es
cincuenta por ciento mayor!

Es esta comparacion de ventajas o desventajas
competitivas lo que conocemos como ventaja
comparativa.

Consecuentemente, como veremos mas
adelante, las circunstancias induciran a que Juan
reduzca su produccion de ropa, donde su
desventaja es mayor, liberando tiempo para
emplearlo en pan, donde su desventaja es
menor. De manera correlativa, Pedro aumentara
el tiempo dedicado a la produccidn de ropa,
donde su superioridad es mayor, sacrificando el
tiempo de la produccion de pan, donde su
superioridad es menor.

En este caso, la divisidn de las tareas resultaria

7

asl.
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Tabla 2-2
PEDRO JUAN
8 horas 16 horas 24 horas |
PAN ROPA PAN
8 panes 8 unidades 12 panes | = ceeeeee
dec ropa

Total de produccion con division del trabajo
20) panes + 8 unidades de ropa

Evidentemente, se producen dos panes mas en
el mismo tiempo total de 48 horas de trabajo
combinado, sin aumentar la productividad
individual de las personas. Ese aumento en la
produccion total, derivado exclusivamente de la
division del trabajo, crea la oportunidad de
compartir el beneficio a base de intercambio.

Ahora podemos imaginarnos un intercambio
como el siguiente:
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Tabla 2-3

Pedro da dos unidades de ropa y recibe a cambio cinco panes
Juan da cinco panes y recibe a cambio dos unidades de ropa.

Asi es que los dos tendran la misma cantidad de
ropa que tendrian sin la division del trabajo, pero
los dos tendran un pan mas, con el mismo
esfuerzo.

Como podemos ver, la division del trabajo crea la
oportunidad y el beneficio mutuo: la justificacion del
intercambio que induce a la cooperacion social.

a4 )

“Para la prosperidad general, no puede
haber demasiadas facilidades para el
intercambio de toda clase de posesiones,
puesto que es por ese medio que
probablemente llega el capital a las manos
de aquellos que mejor lo emplearan para
aumentar la produccion del pais”.

David Ricardo
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2.3 LAS IMPLICACIONES Y LA JUSTICIA

Aqui podriamos preguntarnos: ;Quién gano mas,
segun nuestro ejemplo? La primera respuesta que
Se NOos ocurre es que ganaron lo mismo, porque
ambos ganaron un pan. Pero ¢acaso la ganancia
se mide en pan? Por qué no medirla en tiempo
economizado? En este caso, Juan gano el doble
que Pedro. Y por qué no medirla en ropa? En este
caso, Pedro gand mas, pues gand media unidad de
ropa; Juan, en cambio, solamente gano el tercio de
una unidad de ropa.

Estas reflexiones ilustran cuan dificil e inutil seria
establecer un criterio objetivo de justicia respecto a
qué es un intercambio “justo”. Aun mas dificil lo
sera, si tomamos en cuenta que el intercambio
ocurre precisamente porque existe discrepancia
en la valoracion de los objetos intercambiados.
Obviamente, si lo que se da se apreciara en el
mismo valor que lo que se recibe, no enriqueceria a
nadie el intercambio y, en consecuencia, tal
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intercambio no tendria lugar. Seria como cambiar
dos billetes de cinco pesos por uno de diez.

2.4 COORDINACION

Segun nuestro ejemplo, para Pedro un pan
equivale a media unidad de ropa; en cambio,
para Juan un pan equivale al tercio de una unidad
de ropa.

Como veremos mas detalladamente en el capitulo
5, el mecanismo coordinador es el sistema de
precios. Por de pronto, pongamos un ejemplo
sencillo de como ocurriria la division del trabajo
entre Chiltepeque y Retenango, sin tomar en
cuenta el costo de transporte.

Vamos a suponer que en Retenango, donde hace
mas calor, la gente tiene menor productividad que
la de Chiltepeque, donde, por el hecho de hacer
mucho frio, la gente se acostumbra a trabajar mas
duro para no sentirlo. Supongamos que ya
sabemos que en Retenango se paga un peso por
dia y que la produccion por dia de un obrero es:
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una mesa tres dias

un vestido dos dias

y si solamente tomamos en cuenta el costo de la
mano de obra, los costos en Retenango serian:

una mesa

un vestido

Vamos ahora a deducir cuales son los limites de lo
que se podria pagar en Chiltepeque, si es que los
chiltepecanos van a competir con Retenango en el
mercado de vestidos y sillas, sabiendo que su
productividad es distinta, asi:

una mesa

un vestido

Si esas fueran las circunstancias, el limite que
podrian pagar en la fabrica de mesas en
Chiltepeque es 1.50 P. Si pagan un centavo mas,
ya no podran competir, pues las mesas les
costarian 3.02 P. Y lo mas que pueden pagar en la
fabrica de ropa en Chiltepeque es 2.00 P, porque,
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si pagan un centavo mas, les costarian 2.01 P; o
sea mas caro que en Retenango.

Ya hemos deducido los limites de lo que se puede
pagar en cada una de las empresas de
Chiltepeque. Ahora confrontamos otro hecho: los
trabajadores en la fabrica de mesas de
Chiltepeque no se conformarian con ganar menos

de lo que ganan en la fabrica de vestidos, y pronto

acudirian a ofrecer trabajar por mas de lo que
ganan en la fabrica de mesas, y por menos de lo
que en la fabrica de vestidos les estan pagando.
Entonces, lo que sucedera, a medida que la
informacion se difunda, es que en Chiltepeque el
salario se establezca entre los dos limites; es
decir, entre 1.50 P y 2.00 P; segun nuestro
ejemplo, en 1.75 P. Si asi fuera, los costos serian:

UuNAa MeSa ....ceevevenennnnn. 3.50P
un vestido ................. 1.75P

Evidentemente, tanto los de Chiltepeque como los

de Retenango compraran sus mesas en
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Retenango, y sus vestidos en Chiltepeque. Para
apreciar el beneficio, comparemos una “canasta”
compuesta de dos mesas y seis vestidos,
asumiendo que los salarios son los mencionados:

Tabla 2-4

COSTO DE “CANASTA”

sin division | con division ganancia

del trabajo del trabajo de dividir
Chiltepeque 17.50 P 16.50 P 1.00 P
Retenango 18.00 P 16.50 P 150 P

La ganancia no es la misma para ambos, pero no
tiene por qué serlo. Lo que si tiene que ser cierto
es que ambos deben ganar, pues si no no tendran
motivo para intercambiar sus productos. Ambos
tienen que ganar. Obviamente, esa ganancia la
podran invertir después en mas ropa, mas mesas,
0 una combinacién de ambas cosas. De manera
que, reduciendo la cantidad de la produccion en
las que se tiene mas desventaja y menos ventaja,
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la produccion de la combinacion sera mayor que
la suma de las producciones aisladas. La razén es

que al reducir el tiempo dedicado a aquello en que

se tiene menos ventaja, se libera tiempo para
emplearlo en lo que se tiene mas ventaja; e
igualmente, al reducir el tiempo dedicado a
aquello en que se tiene mas desventaja se libera
tiempo para dedicarlo a aquello en que se tiene
menos desventaja. El resultado es que la
productividad del conjunto aumenta, como
consecuencia de la division del trabajo.
Nuevamente, esto es lo que brinda la oportunidad
de intercambio con beneficio mutuo.

Es oportuno subrayar que, si las ventajas de
Chiltepeque sobre Retenango fuesen iguales en
vestidos como en mesas, la oportunidad de
aumentar la productividad del conjunto mediante
la division del trabajo no seria posible: la
produccion aislada sumaria lo mismo que la
produccion con division del trabajo. Son las
“diferencias diferentes” las que hacen posible el
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aumento del conjunto en comparacion con la
suma de las producciones aisladas, de la que se
deriva la ganancia mutua.

No se trata de un juego de suma cero, en el
que, como en los juegos de azar, lo que unos
ganan es lo que otros pierden.

2.5 DE LA DISTRIBUCION DE EMPRESARIOS,
PROFESIONES Y TIERRAS

En el mundo real, la asignacion de ocupaciones se
puede observar en todos los campos. Como
ejemplo, un empresario de éxito contaba que
conocia a un amigo, aun mas exitoso que €l, que
sin duda podria manejar mejor el negocio que él
manejaba, porque tenia ciertas ventajas en
capacidad gerencial, y que, sin embargo, no lo
habia desplazado. Continuaba explicando que la
razon por la que no lo habia desplazado era que
su amigo también tenia ventaja en manejar el tipo
de empresa a la que actualmente se dedicaba.
Pero que la ventaja que tenia el amigo era distinta
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y mayor en el negocio al que se dedicaba; por ello
no se preocupaba en competir donde su ventaja
era menor. Asi ambos dedicando su esfuerzo y
conocimientos donde su aporte al producto
social era mayor. No se trata de que cada uno
pueda manejar una de las empresas y la otra no:
se trata de que ambos pueden manejar cualquiera
de las dos empresas, pero uno tiene ventaja sobre
el otro en manejar ambas empresas; sin embargo,
no igual ventaja en las dos. Nuevamente resulta
que el mas apto se dedica a trabajar en aquello
donde su ventaja es mayor y prescinde de trabajar
en aquello donde su ventaja es menor.
Consecuentemente, quien esta en desventaja se
abstiene de trabajar donde su desventaja es
mayor, para emplear su esfuerzo donde su
desventaja es menor.

Por ejemplo, el cirujano no compite con la
enfermera a pesar de que indudablemente podra
hacer el trabajo de enfermeria mejor, porque tiene
una ventaja muchisimo mayor y valiosa para la
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sociedad en ejercer la cirugia. De manera que
decide abstenerse de trabajar donde su ventaja es
menor —en enfermeria—, para dedicarse a la
tarea donde su ventaja es mayor, la cirugia. Asi,
todos ganan, pues la sociedad entera podra
obtener mayor cantidad y calidad de servicios
médicos, gracias a esa division del trabajo.

La ley de asociacion nos explica también como,
gradual y lentamente, la propiedad de la tierra
tiende a llegar a manos de quienes, dirigiendo su
uso, aumentan el producto social. Veamos, por
ejemplo, la historia de don Pancho.

Sobre Ia distribucion de Ila tierra

Don Pancho vivia feliz en la finca que habia
heredado. Cierto dia se encontro con un forastero
que le ofrecio Q100,000 por su finca. Don Pancho
se pregunto qué podria hacer con Q100,000 mejor
que conservar su finca. Las cosechas le producian
unos Q10,000 anuales. Le agradaba vivir en el
campo, lejos del bullicio y los problemas de la
ciudad. La finca habia pertenecido a su familia
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durante muchos anos y sus antepasados estaban
enterrados alli, de manera que estaba muy
encariiado con su propiedad.

Don Pancho sabia que podria depositar los
Q100,000 que le ofrecia el forastero en una cuenta
de ahorro, lo cual le garantizaria un ingreso seguro
de Q10,000 al ario. Pero perderia las demas
ventajas que representaba para €l la finca. En
consecuencia, rechazo la oferta.

El forastero volvio al poco tiempo y le ofrecio
Q150,000. Don Pancho hizo nuevamente las
mismas consideraciones de antes, con la
diferencia de que, con la nueva oferta, podria
obtener un ingreso de Q15,000 anuales, si
depositaba los Q150,000 en una cuenta de ahorro,
lo cual significaba una mejoria desde el punto de
vista economico.

Sin embargo, tomando en cuenta que tendria que
abandonar la propiedad donde estaban enterrados
sus abuelos y renunciar a los placeres de vivir en el
campo, decidio que Q5,000 adicionales no
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compensaban el sacrificio que tendria que hacer, y
nuevamente rechazo la oferta.

El forastero persistio en su intento e hizo una
oferta final: Q200,000 por la finca. Esta vez don
Pancho razond de la siguiente manera:
“Obviamente él sabe que podria depositar sus
Q200,000 en una cuenta de ahorro, en lugar de
comprar mi finca. De esa forma, obtendria un
ingreso anual sequro de Q20,000 sin tener que
afrontar los riesgos de la agricultura. Tambien sabe
que mi finca genera utilidades de unos Q10,000 al
arfio. Luego, si esta dispuesto a pagarme
Q200,000, debe saber algo que yo no se. Por otra
parte, me esta ofreciendo la oportunidad de un
ingreso seguro de Q20,000 al ario, dos veces lo
que me ha estado produciendo la finca. En esas
condiciones, me conviene venderla. Puedo ir a
Vivir a otro sitio que me guste y no sea
necesariamente una finca. En cuanto a mis
antepasados, seguramente pensarian que soy un
tonto si no acepto la oferta”.
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Asi, el forastero adquirio la finca, que ciertamente
no hubiera comprado si no hubiera esperado sacar
de ella un ingreso anual mayor que los Q20,000
que habrian generado en una cuenta de ahorro.

De manera que los dos se vivieron mas ricos y
fueron mas felices.

Manuel F. Ayau, De Robinson Crusoe a Viernes,
2.a edicion (Guatemala: CEES, 1987), 53-54.

En el ejemplo anterior vemos nuevamente como
ninguno perdio y los dos ganaron. La ganancia de
don Pancho es obvia; la ganancia del forastero la
tenemos que suponer, aunque No sepamos a
ciencia cierta para qué queria la tierra, en la que
sin duda sembraria o construiria algo que le
produce mas de los Q20,000 que podria obtener
en el banco, y que ahora los obtendra don
Pancho. También la sociedad gana, pues lo que el
forastero producira para obtener esa
remuneracion no es para €l; es para los miembros
de la sociedad, quienes le remuneraran si en
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efecto lo que produce el forastero aumenta el
bienestar social, a juicio de “la sociedad”,
entendida como “los consumidores”.

2.6 LA ESTRUCTURA DEL MERCADO

La division del trabajo no sucederia sin la
oportunidad de intercambiar lo producido. El
sastre produce pantalones, no porque necesite
tantos pantalones, sino para adquirir los alimentos
de sus hijos. Su manera de adquirir pan €s no
haciéndolo, sino haciendo mas pantalones. Quien
produce verduras no hace sus propios pantalones,
sino que las produce para comprarlos.

Nadie produce “excedentes”. Todo se produce
con el objeto de intercambiarlo por lo que en
ultima instancia se desea o se necesita. Asi, cada
uno se beneficia del aumento de productividad,
derivado de la especializacion de todos los
demas. En este panorama la esencia de todo es la
fluidez y la dinamica de los mercados.
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LA ESTRUCTURA DEL MERCADO

Duertios
de

recursos

MERCADO DE RECURSOS

Empresarios

MERCADO DE PRODUCTOS

Consumidores

Tomando en cuenta los conceptos y diagramas de
Israel Kirzner?, las funciones de los participantes
podrian ilustrarse asi:

Todos somos duenos de recursos, todos somos
consumidores y todos tenemos algo de
empresarios. La influencia de nuestros actos en
el mercado dependera de la funcidn que en ese
momento desempefnamos:
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Como duenos de recursos, competimos
vendiéndolos, pues, si los empresarios los
adquieren de otros, ya no lograremos obtener
nada a cambio de nuestros recursos.
Consecuentemente, en nuestro intento de
venderlos, empujamos hacia abajo los precios de
los recursos.

Como empresarios, necesitamos adquirir los
recursos para convertirlos en productos para el
consumo Y, en nuestro afan de comprarlos,
empujamos hacia arriba los precios, porgue si
otros empresarios los compran, no podremos
adquirirlos nosotros. En nuestro afan de vender,
empujamos los precios hacia abajo, compitiendo
con otros empresarios para captar la atencion de
los consumidores y lograr satisfacerlos.

Como consumidores acudimos al mercado para
obtener los medios con los cuales satisfacer las
necesidades de nuestras familias y, en nuestro
afan por adquirirlos, empujamos hacia arriba los

4 Israel Kirzner, Market Theory and the Price System.



I EL PROCESO ECONOMICO

precios de los productos, para no quedar entre los
que no los consiguen.

Segun el analisis anterior, hasta nuestro trabajo
debemos incluirlo entre los “recursos”. Asi
podemos ver claramente quiénes son los que en
verdad, y no en apariencia, empujan hacia abajo o
hacia arriba la remuneracion del trabajo. Mas
adelante, de manera mas técnica, veremos coOmo
la remuneracion depende de la oferta y de la
demanda de cada recurso, incluyendo el recurso
“trabajo”, que es pagado por lo que produce y no
precisamente por el hecho de trabajar.

Como ya vimos, la coordinacion la lleva a cabo el
sistema de precios, el cual estudiaremos mas en
detalle en el capitulo 5.

En una sociedad autoritaria, la asignacion se hace
por mandato de autoridad, atendiendo factores
politicos, como lealtad a los superiores y habilidad
de contribuir a la tarea a juicio de los superiores.
El mercado solamente toma en cuenta la
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capacidad del dirigente de incrementar el
bienestar ajeno.

Mas adelante, en el capitulo 4, regresaremos a la
ley de asociacion, para aplicarla al caso especifico
del comercio internacional.

Cuando el derecho de propiedad esta asegurado
por la ley y por la gestion del gobierno, es
mediante el mercado como se seleccionan esos
dirigentes. En tal caso, la distribucion de
dirigentes tiende —nunca lo consigue, pero
siempre se aproxima— a ser acorde con la ventaja
comparativa de las personas. Es decir: se da una
aproximacion constante para que el manejo de los
recursos tienda a recaer, aunque
imperfectamente, en manos de aquella
combinacion que optimiza la productividad social.
Ademas, el mercado provee los incentivos
adecuados y la informacion libre de prejuicios
ideologicos, para que los recursos se utilicen
segun las genuinas prioridades de la sociedad,
manifestadas en el “plebiscito diario” y no en las
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prioridades de los empresarios. El unico que
puede despedir al empresario es el cliente. Los
empresarios actuaran por el incentivo de mejorar
su propia condicion, pero como solamente podran
tener éxito satisfaciendo los deseos ajenos, de
acuerdo con criterios ajenos, entra en juego el
mecanismo de la ley de ventaja comparativa.

2.7 LECTURA COMPLEMENTARIA
Adam Smith (1787)

No es nuestro proposito, de momento, investigar
Si esta propension es uno de esos principios
innatos en la naturaleza humana, de los que no
puede darse una explicacion ulterior; o si, como
parece mas probable, es la consecuencia de las
facultades discursivas y del lenguaje. Es comun a
todos los hombres y no se encuentra en otras
especies de animales, que desconocen esta y otra
clase de avenencias. Cuando dos galgos corren
tras una liebre, parece que obran de consuno.
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Cada uno de ellos parece que la echa a su
comparniero o la intercepta cuando el otro la dirige
hacia él: pero esto, naturalmente, no es la
consecuencia de ningun convenio, sino el
resultado accidental y simultaneo de sus instintos
coincidentes en el mismo objeto. Nadie ha visto
todavia que los perros cambien de una manera
deliberada y equitativa un hueso por otro. Nadie ha
visto tampoco que un animal de a entender a otro,
con sus ademanes o expresiones guturales, esto
es mio, o tuyo, o estoy dispuesto a cambiarlo por
aquello. Cuando un animal desea obtener
cualquier cosa del hombre o de un irracional, no
tiene otro medio de persuasion que el halago. El
cachorro acaricia a la madre y el perro procura con
mil zalamerias atraer la atencion del duerio,
cuando este se sienta a comer, para consequir que
le de algo. El hombre utiliza las mismas artes con
Sus semejantes, y cuando no encuentra otro modo
de hacerlo actuar conforme a sus intenciones,
procura granjearse su voluntad procediendo en
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forma servil y lisonjera. Mas no en todo momento
se le ofrece ocasion de actuar asi. En una
sociedad civilizada, necesita a cada instante la
cooperacion y asistencia de la multitud, en tanto
que su vida entera apenas le basta para conquistar
la amistad de contadas personas. En casi todas las
otras especies zooldgicas el individuo, cuando ha
alcanzado la madurez, conquista la independencia
y no necesita el concurso de otro ser viviente. Pero
el hombre reclama en la mayor parte de las
circunstancias la ayuda de sus semejantes y en
vano puede esperarla solo de su benevolencia. La
consequira con mayor seguridad interesando en
su favor el egoismo de los otros y haciéndoles ver
que es ventajoso para ellos hacer lo que se les
pide. Quien propone a otro un trato le esta
haciendo una de esas proposiciones: dame lo que
necesito y tendras lo que deseas es el sentido de
cualquier clase de oferta. Y asi obtenemos de los
demas la mayor parte de los servicios que
necesitamos. No es la benevolencia del carnicero,
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del cervecero o del panadero la que nos procura el
alimento, sino la consideracion de su propio
interés. No invocamos sus sentimientos
humanitarios, sino su egoismo; ni les hablamos de
nuestras necesidades, sino de sus ventajas. Solo
el mendigo depende principalmente de la
benevolencia de sus conciudadanos; pero no en
absoluto. Es cierto que la caridad de gentes bien
dispuestas le suministra la subsistencia completa;
pero, aunque esta condicion altruista le procure
todo lo necesario, la caridad no satisface sus
deseos en la medida en que la necesidad se
presenta: la mayor parte de sus necesidades
eventuales se remedian de la misma manera que
las otras personas, por trato, cambio o compra.
Con el dinero que recibe compra comida, cambia
la ropa vieja que se le da por otros vestidos viejos
tambiéen, pero no le vienen mejor, o los entrega a
cambio de albergue, alimentos 0 moneda, cuando
asi lo necesita. De la misma manera que recibimos
la mayor parte de los servicios mutuos que
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necesitamos: por convenio, trueque o compra. Esa
misma inclinacion a la permuta es la causa
originaria de la division del trabajo.

El parrafo se reproduce de Lectures, p. 169. Esta
basado en Mandeville, Fable of the Bees, parte 2
(1729), dialogo 6, 421-422.
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo Il

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Distribucion de la rngueza

El estado natural del [ o )
“No codiciaras la casa
hombre es la e
de tu projimo; no
pobreza. Lo que codiciaras la mujer de
llamamos riqueza es | y prgjimo, ni su siervo,
artificial y precario, ni su sierva, ni su buey,
resultado a la vez de ni su asno, ni cosa
la aplicacion del alguna de tu préjimo”.
trabajo e ingenio del | Exodo 20:17
hombre en \_ ,
cooperacion social.
Esta actitud debe renovarse diariamente; de lo
contrario, se iniciara un retroceso que, si no se
interrumpe, destruiria la civilizacion. Son muchos
los ejemplos de empobrecimiento de sociedades
enteras, como los paises que adoptaron el
socialismo en el siglo XX.
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3.1 LA TENENCIA DE LA RIQUEZA

La forma como esta dividida la tenencia de
rigueza (en un momento dado, pues cada
momento cambia) generalmente se estudia
dividiendo la poblacion entre cinco grupos, de
acuerdo a sus ingresos. Tenemos asi el quintil
mas rico, el mas pobre, y tres quintiles en medio.

La divisidon en quintiles, si bien es util para
estudios demograficos relacionados con la
tenencia de la riqueza, es relativa, pues siempre
se podra dividir una sociedad en quintiles, sin
importar si se trata de una sociedad muy rica o
muy pobre. Por ejemplo: sin duda los integrantes
del quintil mas pobre de EE. UU., Inglaterra o
Suecia son mas ricos que los integrantes del
quintil de los mas ricos de otros muchos paises.
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Por eso, alguien ha dicho que los pobres de EE.
UU. son los pobres mas ricos del mundo. La
representacion grafica piramidal de la
distribucion de la riqueza siempre sera irregular
(trapezoidal), en tan to no sean todos los
ingresos exactamente iguales, pues siempre
habra una minoria de personas con ingresos
menores que el promedio y otra con ingresos
mayores.

Dentro de esa piramide no hay estratos fijos,
pues unas personas van para arriba y otras para
abajo.

Un estudio del Departamento de Tesoreria del
Gobierno de los EE. UU. muestra el movimiento
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dentro del trapezoide que ocurrid a un numero
sustancial de contribuyentes (14,351), cuya
situacion fue objeto de seguimiento individual
durante la década de los ochenta.

Los resultados estan en la tabla 3-1. Se puede
observar alli que, por ejemplo, en 1979, del 1%
de los mas ricos (arriba, a la izquierda) solamente
el 47.3% permanecian en el mismo estrato nueve
anos después; mientras que 2.2% de ellos
habian caido al quintil mas pobre.

Del quintil mas pobre en 1979, ya en 1988
solamente el 14.2% continuaba dentro de ese
quintil y 0.3% de ellos habian subido al 1% de
los mas ricos.
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Tabla 3-1

Movilidad entre grupos (quintiles) 1979-88

D Subieron D Sin cambios Bajaron

STATUS EN 1988

1% mas | Quintil mas Quintil Quintil Quintil Quintil mas
rico rico siguiente medio siguiente pobre
E | 1% més rico 47.3% 38.6% 7.7% 3.8% 0.4% 2.2%
S
X Quintl! 5.3 59.4 203 9.4 44 1
T .
U unte 0.6 3438 375 14.8 93 3.1
E | Quintilmedio | 0.4 14.6 323 33.0 14.0 5.7
N
Quintil
; siguiente 0.3 10.8 19.5 29.6 29.0 10.9
7 | Quintil 0.3 14.4 253 25.0 20.7 14.2
9 | mas pobre

Ejemplo: del quintil mas rico en 1979, un 5.3% subieron al 1% de los mas ricos; un 59.4% permanecieron en ese quintil;
un 20.3% bajaron al 2.° quintil; un 9.4% al 3.* quintil; un 4.4% al 4.° quintil y un 1.1% bajaron al quintil més pobre.
Fuente: Departamento del ‘Tesoro. Citado por The Wall Street Journal €l 2 de junio de 1992,
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Tabla 3-2

Ingresos y movilidad social
Se comparan los quintiles de 1977 con los de 1986
Promedio de ingresos familiares (en dolares de 1991)

QUINTIL 1977 1986 PORCENTAJE
INGRESO INGRESO MEJORIA

Bajo 15,853 USD 27,988 USD 77%

Segundo 31,340 43,041 37

Tercero 43,297 51,796 20

Cuarto 57.486 63,314 10

Alto 92,531 97,140 5

Promedio 48,101 USD 56,658 USD 18%

Nota; La muestra esta limitada a adultos de 24-54 anos en 1977
Fuente: 'The Urban Institute

Citado por The Wall Street Journal ¢l 16 de junio de 1992,

La riqueza no es una cantidad fija. Basta
comparar lo que hay hoy con lo que habia hace
uNnos pocos anos para ver que hay mas vivienda,
edificios, fabricas, caminos, puentes, aparatos
electrodomésticos, automoviles, motocicletas,
explotaciones agricolas, universidades, colegios,
etc. No solamente el total es mayor, sino que con
el tiempo todos tienen mas. El pastel es mas
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grande y a cada uno, ademas, le toca un trozo
mayor, como lo ilustra la tabla anterior (3-2),
referida a EE. UU.>

Obviamente, esos aumentos de toda una
poblacion no podrian ser generales, si la
actividad econdmica de la sociedad fuese un
“luego de suma cero”, en el cual lo que unos
ganan es lo que otros pierden. Como vimos
anteriormente, en una sociedad donde
prevalecen los intercambios libremente
consentidos (de mercado), el aumento de la
riqueza es resultado del enriguecimiento mutuo.

Duré mucho tiempo la actitud de analizar la
distribucion de la rigueza de acuerdo con los
patrones rigidos de la antigliedad y los tiempos
feudales, cuando las personas vivian siempre en
la clase o en la casta social en la que habian
nacido. Les “correspondia” esa clase por

5 La diferencia de ingresos entre un rico y un pobre en los paises mas ricos es
mucho mayor que en los paises pobres, por la simple razén de que los mas
pobres estan casi igualmente pobres en uno u otro pais; en cambio, en los paises
ricos, los ricos tienen ingresos mucho mayores que los de los paises pobres.
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nacimiento. A medida que el liberalismo del
Renacimiento fue rompiendo las estructuras
clasistas rigidas, comenzo6 a darse cada vez una
mayor movilidad entre los niveles de ingreso, y
actualmente el proceso es muy dinamico. En el
mundo de hoy, con pocas excepciones, ya no
tiene sentido referirse a “los ricos” o “los pobres”
como clase o casta, porque el estatus en el que
se puede catalogar a cada persona ya no es tan
rigido. Como podemos ver en la tabla 3-1,
durante la década objeto de estudio solamente el
2.8% permanecieron siendo “continuamente”
pobres.

En una sociedad basada en el respeto al derecho
de propiedad —o sociedad de mercado— la
distribucion de la rigueza ocurre cotidianamente,
atendiendo a varios factores, entre los cuales
encontramos muchos que estan fuera del control
de la persona. El principal es el desempefio
propio de la persona, que si esta bajo su control
y su responsabilidad, pero también inciden otros,
como la suerte, la gente que conoce, las
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circunstancias del nacimiento, las dotes
personales, el pais donde vive, el estado de
progreso de la época o lugar, y muchos mas.

La mayoria de tales factores son causados por
otras personas en la esfera de influencia cercana;
otros, por personas que desde lejos,
geograficamente o en el tiempo, han ejercido su
influencia, como, por ejemplo, quien invento
alguna medicina o artefacto de los que se
benefician los demas. La suerte juega un papel
importante, pues las oportunidades se presentan
en forma circunstancial y en ocasiones
imprevistas, totalmente fuera del control o la
influencia de la persona, como las circunstancias
de su nacimiento (evidentemente, uno no puede
escoger ni a sus padres ni el pais donde nace), y
otras cuyo aprovechamiento ya dependera del
talento y audacia de cada quien.

En una sociedad primitiva, es facil observar que
la riqueza de cada familia equivale exactamente
a lo que produjo dicha familia, y es muy claro que
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la distribucion de la riqueza esta hecha en el
mismo acto de producirse®. Cuando la sociedad
se hace mas compleja, es facil perder de vista
que lo fundamental sigue siendo valido: la gente
tiene lo que produce o lo que puede obtener a
cambio de lo que produce.

3.2 REDISTRIBUCION DE LA RIQUEZA

La riqgueza se adquiere con el propio trabajo, o
descubriéndola, o intercambiando productos, o
por donacion de otro. Se acumula —es decir, se
trabaja y se ahorra— para formar el patrimonio
familiar en el entendido de que lo adquirido

Capitulo Il

legitimamente no sera transferido
coercitivamente a alguien que no lo haya
producido.

En el mercado, el intercambio de bienes y
servicios es voluntario y pacifico; entre adultos
que aceptan conscientemente hacer el
intercambio. La dinamica del intercambio de
bienes y servicios distribuye constantemente la
rigueza en el mercado.

La redistribucion impositiva de la riqueza
consiste en redistribuir lo que ya esta
previamente distribuido y, como consecuencia,

6 Digo familiar, porque la unidad social mas pequefia, irreductible, no es el
individuo, sino la familia. El individuo, sin la asociacién con otros, perece, pues no
puede reproducirse solo (por amebiasis, como ejemplo), y es totalmente
dependiente para sobrevivir durante su infancia. No podria sobrevivir sin la
asistencia de otros.

Las familias son renovadas continuamente, pues, a medida que se mueren sus
miembros, normalmente por vejez, hacen otros para reemplazarlos, y lo normal es
que las familias no desaparezcan. En el transcurso de la vida del ser humano, lo
normal es que el patrimonio familiar esté bajo la responsabilidad ultima del pater
familias o de quien fortuitamente lo sustituya. El padre o la madre trabaja para la
familia, y a lo largo de su vida normalmente va acrecentandose el patrimonio
familiar, que va pasando de una generacion a otra.
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Las familias crecen dividiéndose como las ramas de un arbol: cada rama se apoya
inicialmente en un tronco comun, pero —normalmente— logrando su propio
sustento y conformando nuevos patrimonios como propiedad de los nuevos
miembros del arbol genealdgico.

Es evidente que en nuestro imperfecto mundo hay muchas irregularidades, y todas
las familias son distintas y tienen suerte diferente. Pero —y esto es fundamental—
normalmente la familia seguira siendo la unidad social irreductible, con excepciones
obvias —como es el caso de los huérfanos—, si es que ha de conservarse la
especie. Consecuentemente, en la realidad y desde el punto de vista social, no
existe la “herencia” porque —y esto es lo normal— no hay traslado real de la
propiedad a la muerte de algunos de los miembros de la misma, porque no es la
familia la que muere. El traslado de bienes de unos a otros es puramente formal.
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surgiran problemas de
equidad, aparte de los
propiamente
economicos.

Redistribucion
impositiva de la riqueza

Transferencia coercitiva
de bienes, y en especial
de rentas, de unos
sectores a otros de la
poblacion, para hacer la
distribucién de la misma
mas pareja.

En una sociedad de
mercado, la riqueza
queda distribuida, como
ya se indico, en el
momento de su
produccion-distribucion,
pues se trata de un mismo acto o proceso.
Cuando la produccion es individual —por
ejemplo, alguien produce una mesa—, la
apropiacion, es decir, la distribucion, es obvia: la
mesa es de quien la hizo. Cuando es resultado
de la cooperacion de distintas personas, que
aportan su trabajo o sus bienes, la contribucion
de las personas es remunerada
contractualmente por quien, en calidad de
empresario, las organizo y contrato
voluntariamente por el precio mutuamente
convenido. Cada uno tiene su propia valorizacion
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subjetiva, pero nadie puede cobrar por encima
de lo que el mercado indique (el precio), porque
no se lo pagaran. En el fondo, la valorizacion
subjetiva de quien vende es menor que el precio
y asi gana la diferencia; y la valorizacion subijetiva
de quien compra es mayor que el precio y
también asi gana la diferencia. Es una cuenta
saldada. La parte de la riqueza o de la pérdida
producida que le corresponde al empresario es
residual. Es especulativa. En todo caso, la
riqueza producida (o la pérdida) habra quedado
distribuida en el momento que se produjo.

Solamente en una sociedad donde el Gobierno
es propietario de los medios de produccion, y no
existe libertad de escoger ocupacion ni
contratacion libre, resulta el proceso de
produccion-distribucion dividido en dos partes:
primero se produce y después se distribuye.

Cabria preguntarse si la gente produciria mas
riqueza, si no supone que lo que produce sera
suyo. Acaso se esforzarian las personas en



I EL PROCESO ECONOMICO

producir algo, sabiendo que después se les
exigira que lo entreguen, para que sea
redistribuido? Ademas, si el objeto de redistribuir
es reducir las diferencias de riqueza, se da el
siguiente problema practico (grafica 3-1):

Grafica 3-1
AUMENTO | AUMENTO

A % ABSOLUTO
U 10100
M
E 1 % 100
I 10000
O
D
E
|
N 150
i{ 50 % 50

100
E
S
O
S

DIFERENCIA: 50
A B

PERIODO DE TIEMPO

Como puede apreciarse, para reducir esta
diferencia es necesario que el pobre reciba un
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aumento porcentual grandisimo y el rico reciba
un aumento porcentual pequenisimo. En este
ejemplo vemos como, aun comparando el
aumento del 1% en el ingreso del rico con el
aumento del 50% en el ingreso del pobre, la
diferencia entre ambos ha aumentado.

éa )
Quien ofrece mejor oportunidad de empleo o

de intercambio a los demas no es responsable
de que otros no ofrezcan mejores
oportunidades, ni mucho menos puede
impedirlo, sin recurrir al uso del poder
coercitivo del Estado.

No todos tendran la misma oportunidad de
ofrecer mejores oportunidades a los demas,
pero en una sociedad libre todos tienen el

derecho (libertad) de hacerlo.
\ J

El afan igualitario confronta muchos otros

problemas practicos. Ejemplos: el hecho de que
las personas de cincuenta anos de edad tienen,
en general, un ingreso de mas del doble que las
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de veinticinco. ; COmo se miden los ingresos en
especie? ;Se miden los ingresos por familia o
por dependiente de quien produce el ingreso?
;, Como compensar condiciones de trabajo
desagradables? ;Se toman en cuenta ingresos
que provienen de frugales ahorros del pasado?
¢ Entran en la ecuacion valores no monetarios,
como prestigio, poder, salud, etcétera?

Ya vimos antes que la division del trabajo y el
subsiguiente intercambio surgié debido a la
discrepancia en el valor que las personas le
atribuyen a las cosas, lo cual crea la oportunidad
del beneficio mutuo.

Puesto que, mientras el intercambio sea libre, los
que intercambian ganan, podemos decir que, en
una economia de mercado, la acumulacion de
una fortuna legitimamente adquirida por parte de
alguna persona es evidencia de que esa persona
enriguecio en alguna medida a los demas con
quienes intercambio. Y esto resulta
necesariamente asi cuando no existen privilegios
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O concesiones que, por la fuerza de la ley, priven
de libertad a las demas personas.

Esa fortuna no es causa de pobreza ajena, pues
todos los que intercambiaron con la persona
afortunada lo hicieron porque percibieron que asi
obtendrian mayor beneficio propio que optando
por otras oportunidades que no les prometian
mayor satisfaccion.

Este hecho no es debidamente comprendido ni
apreciado, porque, a lo largo de la historia,
muchas personas han hecho efectivamente
fortunas, utilizando el poder coercitivo del
Estado. De esta manera, al menos en alguna
medida, han privado de mejores opciones a otros
miembros de la comunidad.

El error de comprension aqui consiste en no
identificar esos casos como violaciones a la
libertad de la cual depende “el mercado”, sino en
considerarlos como propios del sistema de
mercado, cuando realmente pertenecen al
sistema conocido como mercantilismo.
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Mercantilismo

La doctrina mercantilista propugna
una fuerte autoridad central. Se
consideraba como algo esencial
para la expansion de los mercados y
la proteccion de los intereses
comerciales. Se consideraban los
intereses del individuo como
subordinados a los del Estado. De
acuerdo con este principio, se
acepto y alento la regulacion del
interés y de los salarios, la
ordenacion de la industria por medio
de la concesion de privilegios de
monopolio y el empleo de medidas
proteccionistas y restricciones
generales sobre las actividades de
los individuos.
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Nuestro analisis de un orden social libre no nos puede ayudar
a explicar o anticipar como actuara un déspota, un ladron o
un grupo de personas que coyunturalmente tengan éxito en
persuadir a los que controlan el poder para obtener
privilegios, privando a otros de su libertad. La ciencia
econdmica se circunscribe a explicar el orden social libre,
basado en la igualdad ante la ley y en los intercambios
voluntarios. Por ello podemos afirmar que, cuando si se da la
economia de mercado, la riqueza de unos es resultado del
enriquecimiento de otros y no causa de su empobrecimiento.

Para ilustrar este proceso, supongamos que en un momento
dado la riqueza de los miembros de una sociedad de seis
personas (A, B... F) esta representada en las siguientes
barras:
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Grafica 3-2

| I - I a |
A B C D E F

Grifica 3-3

Si los intercambios se van a efectuar en ausencia
de coercion o engafo, un incremento (i) en la
riqueza de B puede lograrse Unicamente
incrementando en alguna medida (n) la riqueza de
aquellos con quienes intercambia (A, C, Dy E).

Asimismo, un incremento (ii) en la riqueza de D
tendra que producir un incremento (m) en la
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riqueza de los otros con quienes se intercambio
B,CyF).

3.3 LA RIQUEZA PRODUCTIVA COMO
DEPOSITO CONDICIONADO

En cualquier organizacion social existe alguien
que tiene la ultima responsabilidad de la decision
sobre el destino de los medios de produccion
(fabricas, minas, transportes, fincas, etcétera) y
sobre la asignacion de los recursos; es decir: de
como los recursos disponibles habran de usarse
y combinarse para atender |o prioritario y
desatender otras cosas. Todo ello teniendo en
cuenta que todos los recursos tienen usos
alternos y que alguien tiene que disponer donde,
como y cuando se utilizaran y para qué no se
utilizaran.

Naturalmente, debemos tener presente que el
mundo es imperfecto, las personas son falibles y
la suerte existe. Puesto que la tarea es inmensa,
no se puede evitar delegar ciertas funciones,
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aunqgue ello no exime de responsabilidad a las
personas que las delegan.

Inexorablemente, la responsabilidad por las
ultimas decisiones le correspondera a alguien: o
al imperfecto mercado o al imperfecto Gobierno.
En un sistema manejado por el Gobierno
autoritario o totalitario, como se pretende en el
socialismo, quienes detentan el poder politico —
se trate de una sola persona o del cincuenta y
uno por ciento de ellas— asignan politicamente
las prioridades, los recursos para cumplir con

ellas y la forma de distribuir la riqueza producida.

Ludwig von Mises compara el régimen de
propiedad privada y su libre intercambio, dirigido
por el proceso econdmico del mercado, con un
plebiscito diario, que determina quiénes son
responsables de cada cantidad especifica de los
medios de produccion y de los recursos. A esos
recursos sociales bajo su responsabilidad se
les reconoce como de su propiedad, en tanto
en cuanto los conserve de acuerdo con la
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regla cardinal del mercado: o sirven para
enriquecer a los demas o el propio proceso se
los quita y transfiere su manejo a otros. El
mercado es implacable en mantener vigente su
regla cardinal y por ello la propiedad de un
patrimonio es precaria siempre.

Cuando alguien no acierta en el manejo de la
propia hacienda, comunmente se dice que “con
el tiempo consumio su patrimonio”. Cuando se
acierta, se conserva o acrecienta el patrimonio.
La forma como la sociedad le “quita” la riqueza y
la responsabilidad de manejar su porcion de los
recursos sociales a las
personas es mediante el
proceso conocido como
quiebra. La quiebra
ocurre cuando la suma
de las pérdidas excede
el valor del patrimonio.
En cambio, cuando el
valor del producto es

Quiebra

Situacion que se produce
cuando en una empresa
los pasivos son
superiores a los activos y
los ingresos son
insuficientes para
continuar en el negocio.
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mayor que el valor de los recursos consumidos,
evidentemente la riqueza aumenta y el
patrimonio se acrecienta.

Si recordamos la estructura funcional del
mercado, podremos visualizar la constante y
dinamica actividad competitiva que ocurre en los
mercados de recursos y productos.

Duenos
de

recursos

MERCADO DE RECURSOS

Empresarios

MERCADO DE PRODUCTOS

Consumidores

LA ESTRUCTURA DEL MERCADO
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Esa competencia entre participantes —cada
quien actuando en distintas funciones
simultaneamente como duefio de recursos, como
consumidor y, en alguna medida, como
empresario— es también una competencia por la
propiedad de los recursos y de los productos. Es
decir, es una competencia por la distribucion de
la riqueza representada por la propiedad de
bienes de produccidén o de consumo.

Todos estamos intentando aumentar nuestra
propia riqueza, de la Unica manera posible en un
mercado, intentando satisfacer los deseos de
otros mediante intercambios voluntarios. En
nuestra calidad de consumidores, nuestro poder
adquisitivo es, precisamente, el dinero que
recibimos como retribucion por nuestro aporte
como vendedores de recursos (nuestro trabajo,
nuestro ingenio o nuestros bienes) en el
mercado de recursos. A la vez, obtenemos
bienes en el mercado de productos,
pagandoles a los empresarios (0 a sus
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delegados, que viene a ser lo mismo). Ellos
compiten entre si, tratando de enriquecer a los
consumidores en el mercado de productos,
para ser favorecidos con sus compras; y
compiten con otros empresarios, tratando de
enriquecer a los duenos de los recursos en el
mercado de recursos. Si el empresario pierde a
sus clientes o a sus proveedores, perdera su
patrimonio y dejara de ser empresario. Otras
personas lo habran sustituido en la tarea y la
responsabilidad de asignar recursos, porque, por
cualquier razon, que al consumidor poco le
importa, los que hayan resultado sustituidos sera
porque no acertaron prever las prioridades de los
consumidores, al precio que los mismos podian y
estaban dispuestos a pagar por ellas.

Asi las fortunas cambian de manos, por ejemplo,
cuando después de la muerte de un miembro de
la familia, las personas en quienes recae la
responsabilidad de administrar la hacienda
familiar no tienen éxito. En ausencia de
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privilegios legales, las fortunas familiares se
conservan solamente mientras se continue
acertando en satisfacer a los demas; es decir,
enriqueciendo a los demas.

Podriamos decir que, formalmente, una fortuna
consiste en el conjunto de “papeles” con valor —
acciones, bonos, acreedurias, titulos de
propiedad, contratos, patentes, etcétera— que
estan bajo la responsabilidad (o en propiedad) de
alguna persona especifica, siempre que los
utilice de acuerdo con la regla cardinal del
mercado, cuyo efecto en las demas personas es
benéfico. Los “papeles” designan quién tiene por
ahora el privilegio y la responsabilidad de decidir
qué uso se le dara a esos recursos. Su éxito
dependera no de satisfacer sus propios gustos y
prioridades, sino los gustos y prioridades de los
demas, de acuerdo con el poder adquisitivo de
los demas. Solamente asi lograra conservar los
“papelitos”.
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3.4 LECTURA COMPLEMENTARIA

Puesto que la llamada ley de Say ha sido objeto
de extensa controversia a lo largo de los anos, se
transcribe fotograficamente el principio del libro |,
capitulo XV, del Tratado de economia politica de
Juan Bautista Say.

TRATADO DE ECONOMIA POLITICA

O

EXPOSICION SENCILLA DEL MODO EN QUE SE
FORMAN LAS RIQUEZAS.

CUARTA EDICION CORREGIDA Y AUMENTADA.

A LA CUAL SE HA ANADIDO UN EPITOME DE
LOS PRINCIPIOS FUNDAMENTALES DE LA
ECONOMIA POLITICA.

POR JUAN BAUTISTA SAY

Caballero de la orden de S. Wolodimiro, miembro
de la Academia imperial de ciencias de
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San-Petesburgo, de la Real Academia de
Ciencias de Napoles, de las Sociedades
econdmicas de Madrid y Avila, de la de Zurich, &
c. Profesor de Economia politica en el Ateneo de
Paris.

NUEVA TRADUCCION POR D. JUAN
SANCHEZ RIVERA,

Maestro de lengua francesa de los
establecimientos militares de Alcala

TOMO PRIMERO.

MADRID: ANO 1821. IMPRENTA DE D.
FERMIN VILLALPANDO,

IMPRESOR DE CAMARA DE S. M.
LIBRO |,
CAPITULO XV

De las salidas (de manda)
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Suelen decir los empresarios de los diversos
ramos de industria que no esta la dificultad en
producir sino en vender, y que nunca dejaria de
producirse bastante mercancia si se pudiese
hallar facilmente su despacho. Cuando el empleo
de sus productos es lento, dificil y poco
ventajoso, dicen que escasea el dinero. E/
objeto de sus deseos es un consumo activo que
multiplique las ventas y sostenga los precios. Mas
Si se les pregunta qué circunstancias y qué
causas son favorables al empleo de sus
productos, se nota que por la mayor parte tienen
ideas confusas sobre estas materias; que
observan mal los hechos y los explica peor; que
tienen por constante lo que es dudoso; que
desean lo que es directamente contrario a sus
intereses; y que procuran obtener del gobierno
una proteccion fecunda en malos resultados.

Para formar ideas mas seguras y de una
aplicacion de orden superior, con respecto a lo
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que proporciona salidas a los productos de la
industria, continuemos el analisis de los hechos
mas comunes y constantes; comparémoslos con
lo que ya hemos aprendido por el mismo medio;
y quiza descubriremos verdades nuevas,
iImportantes, propias para ilustrar a los hombres
industriosos acerca de sus deseos, y de tal
naturaleza que aseguren el acierto de los
gobiernos que deseen protegerlos.

El hombre cuya industria se aplica a dar valor a
las cosas, disponiéndolas de modo que tengan
un uso cualquiera que sea, no puede esperar que
sea apreciado y pagado este valor sino donde
haya otros hombres que tengan medios para
adquirirlo. ;Y en qué consisten estos medios? En
otros valores y productos, fruto de su industria,
de sus capitales y de sus tierras; de donde
resulta, aunque a primera vista parezcan una
paradoja, que la produccion es la que da salida a
los productos.



I EL PROCESO ECONOMICO

Si dijese un mercader de telas: Yo no pido otros
productos en lugar de los mios, sino solamente
dinero, se le demostraria con facilidad que si su
comprador se pone en estado de pagarle en
dinero, es a consecuencia de las mercancias que
el vende también por su parte. “Un arrendador
(se le podra decir) comprara las telas de Ud., si
tiene buenas cosechas y seran tantas mas las
que compre cuanto mas haya producido. Si nada
produce, nada podra comprar’.

“Ud. mismo no puede comprarle su trigo y sus
lanas, sino en cuanto produce telas. Se empenfa
Ud. en que lo que necesita es dinero, y yo le digo
que son otros productos. En efecto ¢para qué
quiere Ud. el dinero? ;No es con el objeto de
comprar primeras materias para su industria, o
comestibles para su consumo?’. Con que lo que
Ud. necesita son productos y no dinero. La
moneda que haya servido en la venta de sus
productos, y en la compra que haya hecho de los
productos de otro, servira dentro de un momento
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para el mismo uso entre otros dos contratantes;
después servira para otros y otros en una serie
progresiva que no acabara jamas; del mismo
modo que un carruaje, que despuées de haber
transportado el producto que Ud. haya vendido,
transporta otro, en sequida otro, y asi
sucesivamente. Cuando Ud. no vende facilmente
Sus productos ¢ dice por ventura que es porque
los compradores no tienen carruajes para
llevarselos? Pues cabalmente el dinero no es mas
que el carruaje del valor de los productos. Todo
Su uUso se ha reducido a acarrear a casa de Ud. el
valor de los productos que habia vendido el
comprador para comprar los que Ud.; y asi
mismo trasportara a casa de aquel a quien Ud.
haga una compra por el valor que los productos
que haya vendido a otros.

7 Aun cuando fuese para enterrar la suma, el objeto ulterior es siempre el de
comprar algo con ella. Si no compra el que la escondid, lo hace su heredero, o
la persona en cuyas manos viene a caer aquella suma por cualquier evento;
porque la moneda, en cuanto moneda, no puede servir para ningun otro uso.
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“Compra Ud. pues, y compran todos las cosas
que necesitan con el valor de sus productos,
transformando momentaneamente en una suma
de dinero. De lo contrario ;jcomo se podrian
comprar ahora en Francia, en el espacio de un
ario, seis u ocho veces mas cosas que las que se
compraban en el miserable reinado de Carlos VI?
Es evidente que sucede esto porque se producen
en ella seis U ocho veces mas cosas que antes, y
porque se compran estas cosas unas con otras”.

Juan Bautista Say (1767 — 1832)
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo Il

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Capitulo 1V

El comercio intemacional

4.1 LA CONDICION NECESARIA DEL
COMERCIO

Apliqguemos ahora la ley de asociacion para
explicarnos el caso especifico del comercio
internacional. Comenzaremos con el ejemplo de
dos paises —Japonia y Latinia— y dos
productos — radios y televisores— que ambos
pueden producir, pero, como es logico, con
diferencias de productividad distintas en cada
uno de los productos. Primero haremos los
intercambios mediante trueque. Luego
introduciremos dos monedas —el yen y el peso
— Yy deduciremos el rango dentro del cual el
mercado situara la paridad, de acuerdo con las
diferencias de productividad establecidas en el
ejemplo. Por ultimo, introduciremos el ddlar,
como moneda intermedia.
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A esas diferencias de productividad también se
les denomina ventaja comparativa, la cual como
ya se explicd, no debe confundirse con ventaja
competitiva. La primera es una comparacion de

ventajas competitivas.

Lo mas importante que
vamos a aprender, con
base en nuestras
premisas
fundamentales, es como
se llega a determinar en
el mercado la paridad
espontaneamente y
como resultado del libre
actuar de las personas,
que son motivadas por
el interés propio y

Si todas las ventajas
competitivas de un pais
fueran exactamente
iguales, no se podria
llevar a cabo
intercambio alguno que
rindiera beneficio
mutuo. Es precisamente
la diferencia entre
ventajas la que hace
posible el comercio.

~

J

guiadas por los precios relativos que confrontan.
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Para que una transaccion de mercado entre “dos
paises”® sea de beneficio mutuo, la unica
condicion econdmica necesaria es que las
estructuras de precios relativos en los dos paises
sean distintas. No importa el grado relativo de
desarrollo entre los dos paises, ni tampoco
ninguna otra condicién cultural. Basta con que
las estructuras de precios relativos sean
distintas, para que se presente la oportunidad de
intercambio con beneficio mutuo. En la medida
en que la diferencia de productividad comparada
entre los distintos bienes sea distinta, en esa
misma medida se presentara la oportunidad de
intercambio con beneficio mutuo. Y, puesto que
es imposible que en nuestro mundo puedan
darse dos estructuras de precios relativos
iguales, las oportunidades existiran siempre.

Los principios del intercambio son exactamente
los mismos que analizamos en el capitulo 2. El
hecho de referirse al fendomeno como si fuesen
los paises los que efectuan el intercambio es
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fuente de muchas equivocaciones y diversos
costos, referentes a la balanza de comercio y
otras que se comentaran adelante.

4.2 JAPONIAY LATINIA

Definamos y comparemos las respectivas
productividades de estos paises:

Tabla 4-1
JAPONIA LATINIA
Producto Horas- Producto Horas-
Hombre Hombre
] Radio 1 | Radio -
1TV 4 1 TV 8

8 Se puso entre comillas “dos paises”, porque es la forma comun de referirse al
comercio internacional. En realidad, los paises no intercambian. Los
intercambios son siempre entre personas; cuando las personas viven en
distintos paises, le lamamos comercio internacional. Que miles de intermediarios
estén directa o indirectamente involucrados, ni que los participantes hablen
idiomas distintos, nunca lleguen a conocerse, o haya que cruzar muchas
fronteras, no modifica esta realidad. Siempre sera Juan Pérez —de Bolivia—
quien intercambia con John Smith —de Escocia— y no “Bolivia” con “Escocia”.
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En términos de horas hombre, Japonia tiene una
ventaja competitiva en ambas actividades. Sin
embargo, si comparamos ventajas entre dos
paises, encontraremos que no es probable que
sean todas iguales. Seria demasiada
coincidencia que asi fuera, especialmente si
hicieramos comparaciones entre un gran numero
de productos y paises. Por lo tanto, habra una
gran cantidad de diferencias en costos y en
precios relativos de un pais a otro. En este
ejemplo, la relacion de las ventajas de Japonia en
la fabricacion de radios esde 1 a4, yenla
fabricacion de televisores de 1 a 2. La ventaja
comparativa es, en nuestro caso también de 2:1.

La razon por la que la moneda extranjera puede
venderse en el mercado local es porque hay
algunos que quieren importar de los paises
donde se usan esas monedas. Este es el unico
objeto de la exportacion: poder importar. Si nadie
desea importar, el exportador no podria recobrar
el dinero local que ha gastado en producir.
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A fin de cuentas, no podemos perder de vista
que lo que queremos es tener mas de una cosa
determinada y no necesariamente producirla.
Sabemos por experiencia personal que, en
términos generales, al producir “otras” cosas y
venderlas, podemos obtener mas de las cosas
que en Ultima instancia queremos que si las
produjéramos nosotros mismos.

Suponiendo, como ejemplo, que en nuestro pais
queramos mas maiz, jquée debemos sembrar:
algoddn o maiz? La respuesta, claro esta, es que,
si con el algodon que vendamos podemos
comprar mas maiz que el que podemos producir
con los mismos recursos, entonces debemos
sembrar algodon para obtener mas maiz. El
algodon exportado sera deliberadamente
producido para comprar maiz. No es un simple
“excedente”, que se exporta porgue sobra. Se
produce como medio indirecto de pago.

El mercado es coordinado por el sistema de
precios, que incluye, claro esta, el precio del
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“cambio extranjero” (de las monedas
extranjeras). Es importante notar que son las
diferentes relaciones de precios relativos en
cada pais las que indican a las personas lo que
deben y lo que no deben hacer. No es el nivel de
precios, sino la diferencia en las relaciones de
los precios, como se apunté arriba®.

Segun la tabla 4-1, las diferentes relaciones
estaban expresadas en términos de diferente
productividad por hora hombre. En el mundo real,
las personas reaccionan a las relaciones entre
precios. Supongamos que los precios que reflejan
la productividad en cada pais del ejemplo son los
siguientes:

Tabla 4-2
JAPONIA LATINIA
Producto  Precio Producto  Precio
radio 24,000 yenes ¢. u. | radio 600 pesos c. u.
0% 96,000 yenesc.u. | TV 1,200 pesos c. u.
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En Japonia, con 960,000 yenes, un japoniés
puede comprar, por ejemplo, la siguiente
“canasta” de productos:

20 radios x 24,000 yenes c. u. = 480,000 yenes
5TV x 96.000 yenes c¢. u. =480.000 yenes
= 960,000 yenes

“canasta”

En Latinia, un latinio puede comprar la misma
“canasta” por 18,000 pesos:

20 radios x 600 pesos c. u. = 12,000 pesos
STV~ x 1,200 pesos c.u. = 6,000 pesos
“canasta” = 18,000 pesos

Obviamente, si el libre comercio no esta prohibido,
el japoniés puede comprar una TV por 96,000
yenes o por 1,200 pesos. Por lo tanto, si el precio
de 1,200 pesos es menor que los 96,000 yenes,
podra ahorrar dinero en sus TV. Esto corresponde

9 Por “relaciéon de precio” entendemos el cociente de dividir un precio entre otro.
Por ejemplo, si el frijol vale seis pesos y el maiz vale dos pesos, decimos que la
relacién de precios es de 3 a 1.
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a un precio (o tasa de cambio) de 80 yenes por un
peso, y significa que él esta en el mercado de
pesos si puede conseguirlos por menos de 80
yenes.

De igual manera, el latinio puede comprar un radio
con 24,000 yenes o 600 pesos. Por lo tanto, si el
precio de 24,000 yenes es menor que los 600
pesos, €l ahorrara dinero en su compra de radios.
Esto corresponde a un precio de 40 yenes por un
peso, y significa que él esta en el mercado de
yenes, si puede vender sus pesos por mas de 40
yenes por un peso, Y el japoniés esta en el
mercado si los puede comprar por menos de 80
yenes por peso.

Aqui surge una oportunidad, debido a que la
relacion de precio de pesos a yenes es diferente
respecto de cada
producto. La tasa a la
que cada pais puede
obtener ganancias al
intercambiar yenes por

Tipo de cambio

El precio de una moneda
en términos de otra.
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pesos es distinta, debido a la diferente relacion de
precios en cada pais.

Por lo tanto, ambos se beneficiaran al comerciar
con una tasa de cambio entre esos dos limites —
40 y 80 yenes por peso, digamos— con tasa de
60 yenes por un peso.

Entonces en Japonia:

20 radios x 24,000 yenes c. u. = 480,000 yenes

5TV x 1.200 pesos ¢. u. x 60 yenes c. u. = 360,000 venes

"canasta" = 840,000 yenes
ahorros: 120,000 yenes
Y en Latinia:

20 radios x 24,000 / 60 pesos ¢. u. = 8,000 pesos

STV x1.200 c. u. = 6,000 pesos
“canasta” = 14,000 pesos
ahorros: 4.000 pesos

En otras palabras, Japonia perderia 120,000 yenes
y Latinia perderia 4,000 pesos en cada canasta, si
se les impidiera participar en el libre comercio.



I EL PROCESO ECONOMICO

El comercio libre, sin obstaculos, libera asi capital
humano y recursos fisicos, puesto que la gente de
ambos paises puede ahorrar al comprar sus
canastas y cada uno incrementa su poder de
compra. Las personas perciben ahora que pueden
obtener mas, tanto de las mismas cosas como de
otras, de lo que podian obtener antes. Puesto que
alguien tendra que producir esas otras cosas,
surgiran nuevas fuentes de trabajo y se utilizaran
los recursos y mano de obra liberados. Todos
estan ahora empleados mas provechosamente.
Todos tienen mas riqueza y esto es realmente el
motivo del comercio.

La division del trabajo ocurrira de manera natural,
a menos que sea impedida por una prohibicion
completa, como cuotas, o el grado en que existen
impuestos de importacion prohibitivos. Para que
el impuesto sea prohibitivo, solo tiene que ser lo
suficientemente elevado como para anular el
beneficio. Esta es una de las formas mas
aceptadas para impedir, por medio de medidas
coercitivas, la creacion de la riqueza.
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Ahora, hagamos la comparacion con base en el
“precio mundial” en dolares.

Si la relacion con el dolar fuese $1.00 = 5 pesos =
300 yenes (60 yenes todavia igual a 1 peso), los
precios internacionales en dolares serian los del
pais que produce mas barato cada cosa,
convertido a dolares:

Radios 24,000 yenes / 300
TV 1,200 pesos / 5

=$ 80
= $240

Comparemos ahora la produccion de 48 horas
hombre (24 horas hombre en radios y 24 horas
hombre en televisores) en cada pais, con y sin
libre comercio.

Sin libre comercio:

JAPONIA
24 radios (24 horas) x $§ 80 =5$1,920
6TV (24 horas) x $240 =9$1.440
Total 48 horas = $3.360
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LATINIA

6 radios (24 horas) x $ 80 =S 480
3TV (24 horas)x $240 =8 720
Total 48 horas =$1,200

Con libre comercio, la produccion se distribuiria
de acuerdo con los costos comparativos, porque
nadie lo impide.

Con libre comercio:

JAPONIA

32 radios (32 horas) x $80 = $2,560
4TV (16 horas)x $240 =5 960

Total 48 horas = $3,520
LATINIA

0 radios (0 horas) =5 0

6 TV (48 horas) x $240 =3$1.440

Total 48 horas = $1.,440
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(Ganancia cada 48 horas:

JAPONIA ===>§160
LLATINIA => §240

Japonia puede vender 6 radios a $80, para
obtener $480. Entonces podra comprar las dos TV
($480) y todavia tener dos radios mas que antes (o
con $160). Latinia compra con el producto de la
venta de dos TV (2 x $240 = $480) los 6 radios
($480) que no fabricd. Termina con una TV mas
que antes (o con $240).

En cada pais, los productores menos eficientes
(los marginales) de radios o de TV son los
primeros en cambiar su actividad. Podria ser que
algunos de los fabricantes de radios en Latinia
puedan competir favorablemente con los radios
importados de Japonia al precio mundial. Lo
mismo es verdad de los fabricantes de TV en
Japonia.
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El hecho de que ni los radios ni las TV son
producidos al precio “promedio”, sino que solo al
precio marginal —es decir, cada unidad de
produccion tiene un costo diferente y el “precio
promedio” es solo un dato estadistico—, significa
que algunos fabricantes de radios y algunos
fabricantes de TV no podran competir con el
producto importado.

Es la produccion menos provechosa, la marginal,
la que debe ser recanalizada en forma diferente y
no necesariamente toda produccion de radios o
TV. El mismo productor incrementaria o reduciria
los recursos utilizados en radios o TV para
ajustarse a las nuevas condiciones del mercado,
transfiriendo recursos de un producto a otro, al
margen.

El hecho de que los compradores de radios y TV’s
pueden comprar ahora mas de “otras” cosas con
sus ahorros crea nuevas oportunidades de
inversion y de empleo para satisfacer nuevas
demandas. Estas inversiones y empleos nunca
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llegan a existir —se pierden sin ser vistas—
cuando las tarifas proteccionistas y otras
restricciones no permiten que surjan y florezcan
€es0Ss mercados nuevos.

Las importaciones mas baratas han liberado
recursos para satisfacer otras necesidades que no
pueden ser satisfechas, a menos que se efectuen
esas importaciones. De nuevo es evidente que no
es cierto que la ganancia de uno sea la pérdida de
otro. Ambos participantes se enriquecen con el
intercambio, pues de lo contrario el intercambio
simplemente no se daria.

Finalmente, conviene hacer énfasis en que, para
que se cumpla el enunciado de la ley de
asociacion, no es necesario suponer competencia
perfecta (nunca la habra) ni ningun supuesto ideal,
pues la Unica condicion necesaria para que se
presente la oportunidad de intercambio con
beneficio mutuo es que la escala de valores de las
personas, o los precios en un pais, guarden una
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relacion entre si distinta de la relacion que los
precios en otro pais guardan entre si.

Para que efectivamente se efectue el intercambio,
se necesitan, por supuesto, otras cosas, como
suficiente y oportuna informacion, medios de
transporte satisfactorios y ausencia de obstaculos
institucionales que lo impidan.

En el mercado no intervenido, la paridad
tendera a establecerse al nivel que optimice la
productividad del conjunto, asi como el “pleno
empleo” de las personas y de los demas
recursos.

“Pleno empleo” significa que los que estan
desempleados son quienes por el momento no
desean estar empleados y quienes si lo desean
estan buscando empleo a un nivel de ingresos tal
que les lleva tiempo encontrar la plaza. Cuando el
tiempo que tardarian en encontrar la plaza que
estan dispuestos a aceptar sube de dos a cuatro
semanas, estadisticamente el desempleo se
habra duplicado. El desempleo se dara siempre
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que el proceso econdmico esté prosperando,
pues prosperar significa cambiar para hacer las
cosas mejor, y ello implica a la vez modificacion
de los requisitos de aptitud para todas las
producciones y plazas de trabajo. Este proceso
del progreso es dinamico y demanda continuo
ajuste. En un mundo estatico (sin progreso) esta
movilidad del trabajo no es necesaria.

El desempleo natural es distinto del desempleo
artificial. El natural es el descrito arriba; el artificial
ocurre cuando con la legislacion laboral se
interfiere en el mercado y se evita el continuo
ajuste que las circunstancias exigen.

- J

La ganancia mutua derivada del intercambio se
puede anular con mucha facilidad, debido a la
intervencion estatal en el mercado, ya sea
estableciendo un impuesto de importacion o de
exportacion de igual o mayor monto que el
beneficio esperado, o imponiendo un precio oficial
a la moneda extranjera. Por ejemplo: si se obliga a
los latinios a comprar sus yenes por mas de 80
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pesos, a nadie le interesaria importar radios. En
cuyo caso, ambos, Japonia y Latinia, pierden el

beneficio de explotar sus ventajas comparativas.

El flujo del comercio se puede visualizar con el
siguiente cuadro:

Japonia

radios

Cuadro 4-1

Exportador
radios

LY

;\’_‘
¥
|

Productor
radios
LR
Consumidor
Iv's

T
}
Y

I

Tv's

radios

v

Latinia

Importador
- - radios _
'

radios

1
I

T

S
1

de radios
LR J

Productor

Consumidor

||

Mercado de divisas Casa
Local wp Cambios
I T
| ;
+- S
HE
— ¥ ¥ - ‘..
> Exportador

Importador
Tv’'s

Tv's

Tv's

S
!
|

Tv's

Caso cuando el Yen (Y) actia como medio de pago internacional

Con la ayuda del cuadro anterior, se pueden
visualizar los efectos que los cambios de

Capitulo IV

condiciones ocasionan en la paridad y en los
flujos. ¢ Qué pasa, como ejemplo, si se da un
proceso inflacionario en cualquiera de los dos
paises?; ;jcomo afectara al mercado de divisas?;
/,queé le pasa al pais que es importador neto de
petroleo ante una crisis petrolera?; ¢ qué pasa si
se descubre un nuevo material mas barato para
las pantallas de los televisores?; ;qué pasa si uno
de los paises descubre petroleo en gran
cantidad?; ;qué pasa si uno de los paises pone
obstaculos a las importaciones?; qué pasa si un
pais recibe una fuerte inyeccion de ayuda
econdmica del exterior?, etcétera, tomando
debida cuenta de otros flujos, como lo son
movimientos de capital, remesas familiares, ayuda
del exterior, créditos, etc.

Como puede apreciarse, el flujo de yenes no
puede estar desequilibrado permanentemente,
porgue lo normal es que sean los mismos yenes
recibidos por los TV los que se utilizan para pagar
por los radios. Si no se venden radios, no se
podran importar TV, y viceversa. El objeto de
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vender radios es tener mas TV, y el objeto de
vender TV es tener mas radios. El objeto de
exportar es importar.

4.3 LA BALANZA DE PAGOS

En las cuentas nacionales de un pais, el comercio
internacional se calcula oficialmente sumando las
importaciones y las exportaciones. Si se tratara de
Sus cuentas personales, usando el mismo
método, su participacion en la economia lo
calcularia sumando sus ingresos (sus ventas) mas
sus gastos (sus compras), incluyendo en sus
compras las acciones, bonos o abonos a su
cuenta de ahorro (compra de activos intangibles)
que haya hecho en el periodo. Su “balanza”
siempre estara necesariamente balanceada,
porgque de alguna manera tiene que disponer de
Sus ingresos. Las importaciones y exportaciones
de intangibles —por ejemplo, de valores como
acciones y titulos de crédito— no entran en el
rubro “comercio”, sino en el rubro “flujos de
capital”.

Capitulo IV

El balance de pagos se compone de la balanza
comercial (exportaciones de bienes -
importaciones de bienes), la balanza de servicios
(exportaciones de servicios - importaciones de
servicios) y el balance de capitales (ejemplo:
inversiones extranjeras en el pais - inversiones de
nacionales en el extranjero).

Cuadro 4-2

Ingreso por Ingreso de
exportaciones capital y otros

Oferta de divisas

# ) Cambio en
Reservas

= Monetarias
Internacionales

. _ (RMI)

Egresos por Egresos de
importacionces capital y otros

Demanda de divisas

Las reservas siempre estan cambiando. Por
ejemplo: en la época del afio en que se exportan
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cosechas, las reservas suben. Cuando hay mucha
oferta de divisas, su precio tiende a bajar; cuando
hay poca oferta, tiende a subir. Nuevamente,
nunca estaran en equilibrio, pero siempre estan
tendiendo al equilibrio de largo plazo.

Cuando un pais recibe dinero por exportaciones o
por flujo de capitales o remesas del extranjero, la
oferta adicional de moneda extranjera afectara su
precio (la paridad), disminuyendo el precio de la
moneda extranjera en términos de la moneda
local. Consecuentemente, modificara la ventaja
comparativa de ambos paises, ya que esta
depende de la paridad. Su efecto sera que se
tornaran mas baratas las importaciones (mas
rentable importar), y las exportaciones disminuiran
al reducirse su rentabilidad en términos de
moneda nacional. (También la importacion de
bienes de capital y de insumos se torna mas
barata). Ambos efectos en la rentabilidad relativa
entre importar y exportar modifican la asignacion
de las inversiones internas, tendiendo a
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optimizarlas de acuerdo con el nuevo patron de
ventajas comparativas.

El ingreso de divisas por encima del ingreso
normal que generan las exportaciones puede
cambiar por muchas causas, como, por ejemplo,
inversiones extranjeras en el pais, remesas
familiares de parientes que trabajan en el exterior,
aumento de programas de ayuda del exterior,
repatriacion de capitales, aumento subito o
temporal de los precios de algun producto de
exportacion, como petroleo, cobre, café, e incluso
trafico de drogas. Todos esos cambios afectan la
ventaja comparativa en el comercio mundial y los
ajustes oportunos en el mercado son inducidos
por el cambio en la paridad. El proceso de
constante ajuste es dinamico.

A pesar de que los intercambios son, en ultima
instancia, de bienes y servicios a cambio de
bienes y servicios, es inevitable medir
economicamente los flujos en términos de dinero,
pues no se pueden sumar manzanas y peras.
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De ahi que las cuentas estadisticas resultan con

signo negativo para las importaciones y positivo

para las exportaciones, a pesar de que, como se
apunto arriba, el objeto es importar y el medio (o
sea, la forma de pago) es exportar.

Lo anterior explica por qué, como ejemplo, la
balanza comercial de EE. UU. fue “negativa”
durante los cien afnos de su mayor crecimiento,
pues era el objeto de inversiones de capital por
parte de ciudadanos de muchos otros paises del
mundo. Y también explica por qué durante los
anos de la mayor recesion de posguerra del
Japon, de 1988 al presente (1999), su balanza
comercial sea “positiva”, contrario a lo que ocurrio
en su periodo de crecimiento mas rapido de
posguerra, en que fue “negativa”.

Debido a la percepcion comun de identificar lo
negativo con lo malo (balanza desfavorable), y lo
positivo con lo bueno (balanza favorable), se han
adoptado muchas politicas de comercio
internacional empobrecedoras, que sin duda se
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hubiesen evitado si la arbitraria asignacion de
signos algebraicos hubiese sido al revés, pues lo
que hoy se considera balanza “desfavorable” se
tornaria en “favorable”. Hoy constituye un
“problema” nacional tener una balanza comercial
“negativa”, cuando en realidad es una
manifestacion de prosperidad que los extranjeros
estén invirtiendo en el pais y los nacionales estén
trayendo capitales que antes tenian invertidos
fuera. Ante semejante “problema” son sesgadas
las politicas econdmicas que modifican las
ventajas comparativas hacia un proceso
empobrecedor en vez de enriquecedor.

En el ejemplo de la grafica que sigue podemos ver
como, historicamente, la suma algebraica de la
cuenta de capital y la cuenta corriente tiende a ser
igual a cero. Es decir: siempre se da una tendencia
hacia el equilibrio y el balance, pero nunca se esta
en equilibrio, como una particula de agua en el mar,
que sube y baja con las olas, pero siempre esta
tendiendo a estar al nivel promedio del mar.
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vvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvv

4.4 LECTURA COMPLEMENTARIA

LA FAMOSA METAFORA DE LA MANO INVISIBLE

Quiza la frase de Adam Smith mas citada, y casi
siempre fuera de contexto, la encontramos en su
Investigacion de la naturaleza y causas de la
riqueza de las naciones asi:
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Grafica 4-2
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Ahora bien, como cualquier individuo pone todo

vvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvv

Su emperio en emplear su capital para sostener la
industria domeéstica, y dirigirla a la consecucion del

producto que rinde mas valor, resulta que cada

uno de ellos colabora de una manera necesaria en

la obtencion del ingreso anual maximo para la
sociedad. Ninguno se propone, por lo general,
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promover el interés publico, ni sabe hasta qué punto lo
promueve. Cuando prefiere la actividad econdomica de su
pais a la extranjera, unicamente considera su seguridad,
y cuando dirige la primera de tal forma que su producto
represente el mayor valor posible, solo piensa en su
ganancia propia; pero en este como en otros muchos
casos, es conducido por una mano invisible a promover
un fin que no entraba en sus intenciones. Mas no implica
mal alguno para la sociedad que tal fin no entre a formar
parte de sus propositos, pues, persiguiendo su propio
interés, promueve el de la sociedad de una manera mas
efectiva que si esto entrara en sus designios. No son
muchas las cosas buenas que vemos efecutadas por
aquellos que presumen de servir solo el interés publico.
Pero esta es una afectacion que no es muy comun entre
comerciantes y bastan muy pocas palabras para
disuadirlos de esa actitud®.

10 | a riqueza de las naciones (México, D. F.: FCE, 1958), 402.
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo IV

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Capitulo V/
El sistema de precios

5.1

La division del trabajo presupone que el producto sera intercambiado primitivamente por

EL SISTEMA DE PRECIOS

medio de trueque directo o indirectamente, a medida que el proceso de mercado se torna
mas amplio y mas complejo.

-

En el analisis econodmico de la formacion de precios, tenemos que recurrir a construcciones
imaginarias, pues en la realidad no se puede aislar una causa para identificar su efecto.
Tampoco existe la perfeccion, de manera que solo conceptualmente puede existir la
competencia “perfecta” o “pura”, o el precio de “equilibrio”.

En teoria, si la informacion fuese perfecta, habria solo un precio en el mercado para el mismo
bien, pues quien pretende vender mas caro no venderia.

Puesto que la informacidn no es perfecta, es concebible que en la realidad hayan diferentes
precios respecto al mismo bien o servicio. La competencia o su opuesto —monopolio y el
monopsonio— tampoco pueden ser perfectos o absolutos, pues para todo hay otras
opciones sustitutivas. Sin embargo, para poder entendernos y discutir sobre economia,
estamos obligados a hacer definiciones precisas, solo concebibles conceptualmente. Ello
tiene el inconveniente de que vulgarmente se confunda la imperfeccion con una prueba de

~
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4 )
invalidez. Asi como se arguye que “la
competencia no es perfecta” o que “el
mercado no es perfecto”, de la misma

forma se podria decir “la democracia no es
perfecta”, “el gobierno no es perfecto” o

“la Iglesia no es perfecta”, lo cual
evidentemente no significa que haya

alguna otra opcion que si sea perfecta.

- J

El sistema de precios expresados en dinero es el
mecanismo que espontaneamente surgio para
coordinar esos intercambios, cada vez mas
indirectos, entre personas que nunca se
conoceran y consecuentemente nunca podran
enterarse de cuales son las prioridades v el
poder adquisitivo del otro. Del intercambio
resultan relaciones referidas como términos de
intercambio o tasas de sustitucion entre
distintos bienes y servicios, que nos permiten,
por ejemplo, saber cuantas manzanas podremos
adquirir a cambio de un pantalon. Los precios

Capitulo V

comunican esa y mucha mas informacion
pertinente a todos los participantes en el
mercado.

Como todo esta cambiando siempre, los actos
de las personas tienen que adaptarse siempre.
Esta adaptacion se guia por la informacion que
nos proporcionan los precios. Si no llovid en
Nebraska, la pastelera de Viena tiene que
adaptar el tamano de su pastel, porque el mundo
dispone de menos trigo. Ella lo adaptara, aunque
no sepa donde queda Nebraska y mucho menos
si ahi ha llovido o no. Solo sabe que hoy el trigo
esta mas caro. El sistema de precios le comunica
cuando y como debe adaptarse.

Los bienes o servicios que una persona pueda
obtener a cambio de lo que produce constituyen
el precio real que la gente esta dispuesta a
pagarle. La cantidad equivalente de dinero es el
precio nominal. Cuando esos precios se
expresan, no en cantidad de otros bienes —
como ocurriria con el trueque— sino en algun
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tipo de moneda, la division del trabajo se facilita
enormemente. Es mas, el dinero surgio
precisamente para realizar esa funcion: facilitar la
division del trabajo.

Lo que le interesa a una determinada persona es
saber cuanto de otras cosas podra obtener a
cambio de su propio esfuerzo o ingenio. No le
interesa saber cuanto le cuesta al otro producir lo
que le daran a cambio como cuanto le costara a
él lo que va a ofrecer a cambio, para inducir al
otro a intercambiar. Ya con precios monetarios es
facil comparar lo que habria que gastar —en
términos de bienes y servicios— para producir
algun otro bien o para lograr alguna satisfaccion.
Es decir: si se desea hacer un viaje y los medios
de transporte tienen precios expresados en
dinero, resulta facil comparar qué medio es el
mas conveniente desde el punto de vista
economico. Si se desea hacer una mesa, o
desarrollar cualquier otro proyecto, se pueden
hacer comparaciones, utilizando los precios
relativos de las distintas opciones de materiales
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y métodos, para escoger aquella solucion que
consuma la menor cantidad de recursos en
relacion con el valor que se le atribuye a la mesa.
Es decir: los precios permiten calcular vy,
consecuentemente, economizar.

Los precios son utiles, porque siempre son
relativos; en abstracto no nos indican
relaciones de intercambio. Todos los precios
juntos conforman la estructura de precios. Nos
podemos imaginar un gran listado tabular, en el
que las relaciones entre todas las cosas estan
expresadas en infinitas columnas, en términos de
otras cosas. Por ejemplo:

Tabla 5-1

Equivalencia entre cantidades de distintos bienes

Un
pan

Un
sombrero

Un
boligrafo

20
cigarrillos

Pan
Sombrero
Boligrafo

20 cigarrillos

1
1/10
1/5
1/4

10
1

2

10/4

4
4/10
4/5
1
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Si utilizamos precios relativos, solamente una
columna basta para indicar la relacion entre
cualesquiera de las cosas.

Tabla 5-2

Relacion de intercambio expresada en precios

Pan 0.10
Sombrero 1.00
Boligrafo 0.50

20 cigarrillos 0.40

Otro problema que resuelven los precios es el de
que, como todo es escaso, no es factible que
todos tengan de todo. El problema del
racionamiento es insoslayable, pues la cantidad
de bienes disponibles es mucho menor que los
deseos de tenerlos y, por consiguiente, la
realidad obliga a que le toquen a algunos y no a
otros. Vivir en un mundo de escasez
indefectiblemente obliga a racionar. Y |o normal
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es racionar de tres maneras: con tarjetas de
racionamiento, con el sistema de colas, o con el
sistema de precios, que adjudica los bienes al
mejor postor.

Podemos entonces apreciar que las funciones
coordinadoras del sistema de precios son:

1) Comunicar informacion pertinente

2) Realizar el calculo econdmico para asignar
recursos

3) Ayudar al racionamiento

La teoria de precios es la explicacion de como
se llegan a establecer los precios de las cosas y
de los servicios. Pero antes de entrar en la teoria
de precios conviene aclarar la diferencia entre
precio y valor. Brevemente podemos definir el
valor como la estima en que la persona tiene las
satisfacciones que recibe, o los bienes y
servicios que desea obtener, en comparacion
con otras cosas que también desea. En cambio,
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el precio es la cantidad de dinero que en el
mercado hay que pagar para comprar una cosa u
obtener un servicio. El valor es una estimacion
personal; en cambio, el precio resulta de la
interaccion de los muchos que participan
intercambiando en el mercado. Todos ejerceran
alguna influencia en todos los precios, pero
generalmente esa influencia individual es
imperceptible.

Al valorar, cada persona ordena sus prioridades y
puesto que cada quien tendra un orden distinto
—segun sus gustos, su condicion econdmica o
social en determinado momento, su estado de
salud, etcétera—, siempre habra infinitas
discrepancias en los 6rdenes de prioridad de las
personas. Esta ausencia de coincidencia en
cuanto a la valoracion es lo que da origen al
intercambio. Cuando alguien paga un precio,
automaticamente compara lo que esta
adquiriendo con las otras cosas que podria
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adquirir con ese dinero y con lo que tuvo que dar
de su propio trabajo o produccion para
consegquirlo.

Cuando el precio de alguna cosa es mayor de lo
que, segun las opciones de cada quien,
ordenadas en su propia escala de valores, esta
dispuesto a sacrificar, decimos que el precio es
alto y no compramos. Cuando, por el contrario,
consideramos que el precio es menor que el
valor que le atribuimos a lo que tendremos que
sacrificar para obtenerlo, compramos. Por
supuesto que, como no hay compra sin venta,
quien vende de hecho valora de manera diferente
de quien compra y ambos ganan en valor el
equivalente de la diferencia entre el valor de lo
que sacrifican y el de lo que obtienen.

La explicacion de la teoria de precios parte de las
viejas premisas que hemos aprendido y que
brevemente son las que siguen:
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4 )
1. El ser humano siempre actua para reducir su

grado de insatisfaccion.

2. El ser humano es capaz de escoger y de
hecho no puede evitarlo.

3. Todo es escaso (menos el aire, por el
momento).

4. El ser humano no es omnisciente ni infalible.

5. El trabajo en si no es riqueza: es un
sacrificio necesario para crear riqueza.

6. Todas las personas somos diferentes.
\§ _J

Dada la insoslayable condicion de escasez en lo
que hay, simplemente no hay todo lo que todos
deseariamos tener —incluidas calidad y cantidad
— en cada momento. Los hombres tenemos que
escoger necesariamente, y escoger implica
sacrificar unas opciones frente a otras.

Escoger implica valorar y comparar
continuamente las opciones entre las cuales la
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persona podria elegir en cada momento de su
vida. Las opciones sacrificadas constituyen el
costo de optar por lo que se prefirid: el costo de
oportunidad. La persona esta haciendo siempre
un intercambio intrapersonal: decidiendo
sacrificar y prescindir de alguna satisfaccion a
cambio de aquella que haya elegido.

5.2 TEORIA DEL VALOR

Para valorar y comparar, el hombre establece un
orden entre sus preferencias; o lo que es lo
mismo, conceptualiza su escala de valores.
Dicha escala esta sujeta a cambio en todo
momento, porque, como las circunstancias
varian continuamente, el grado de satisfaccion
que cada cosa o servicio
puede brindar es
también distinto en cada
momento. El proceso de
valorar es
necesariamente
constante y dinamico.

Valor

“Precio es lo que usted
paga, valor es lo que
usted recibe”.

Warren Buffett
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Estos valores constituyen un orden de
preferencia y, consecuentemente, son una
clasificacion cualitativa y no cuantitativa. Son
“primero”, “segundo”, “tercero”, etcétera, y
solamente la persona que los constituye puede
saber qué opcion es la que ha sacrificado; es
decir, cuanto le ha costado. La satisfaccion que
se tiene en primer lugar no necesariamente se
considera equivalente a tres veces la magnitud
de la que se tiene en tercer lugar de prioridad.
“Segundo” multiplicado por “tercero” no nos da
“sexto”. Las preferencias —es decir, el valor—
se puede expresar en numeros ordinales y no en
numeros cardinales. No es, pues, cuantificable
objetivamente, y solamente puede saber su
costo de oportunidad el sujeto mismo que toma

la decision.

Las personas tampoco escogen en abstracto.
Comparan satisfacciones especificas y discretas.
Nunca se encuentran ante la disyuntiva de
escoger entre pescado o fruta. Siempre
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escogeran entre una cantidad especifica de
pescado a cambio de una cantidad especifica de
fruta. Nunca se encuentra una persona en
situacion de tabula rasa, ni bajo la influencia de
un solo factor.

Las condiciones en que se encuentra la persona
son siempre complejas, en el sentido de que son
muchas las circunstancias que constituyen su
entorno y condicion e influyen en el proceso de
tomar decisiones. Para analizar su
comportamiento, tenemos que simplificar
conceptualmente, ya que en la realidad no se
pueden analizar en forma separaday
simultaneamente todas las causas que concurren
e influyen cada momento en las personas.
Conceptualmente si podemos aislar factores,
excluyendo a todos, con excepcion del que
queremos analizar. A este proceso le lamamos
ceteris paribus.

Veamos ahora cual es el proceso de tomar
decisiones, suponiendo que la decision consiste,
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por ejemplo, en escoger entre tener una camisa
mas o un pantalon mas. La decision dependera
de la cantidad de camisas y pantalones que ya
se poseen. Si, por ejemplo, comenzamos desde
nada, podemos suponer que la primera eleccion
sera un pantalon. Es decir: si solamente se va a
disponer de una prenda, al pantaldn se le
asignara mayor valor que a una camisa. Sin
embargo, si ya se posee un pantalon y surge de
nuevo la oportunidad de escoger una camisa u
otro pantalon, probablemente se le atribuira
mayor valor a la camisa que al pantalon, para
tener un ajuar mas equilibrado. Igualmente podra
aseverarse que si la persona ya posee dos
pantalones y le ofrecen una camisa a cambio de
un pantalon, aceptara o rechazara la oferta,
segun valore esa primera camisa comparada con
un segundo pantalon.

Veamos, entonces, como el orden de prioridad
entre un pantalon y una camisa no es siempre el
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mismo, sino depende de la condicion que exista
marginalmente en el momento de tomar la
decision. A medida que alguien tiene mas
pantalones y mas camisas, el valor de una
prenda respecto de la otra varia segun la
cantidad que de cada una se posea, y la
tendencia sera a mantener un ajuar equilibrado;
de tal manera que la persona no desee cambiar
una prenda por otra, como indudablemente si lo
querria hacer si tuviese, por ejemplo, demasiadas
camisas en relacion con los pantalones.

Las personas actuan siempre determinadas por
sus ingresos, sean estos autarquicos o
devengados en el mercado. Asi podemos
explicarnos como, en un momento dado, a un
primer vaso de agua se le puede atribuir mas
valor que a un diamante, aunque lo normal es
que los diamantes sean un producto mas escaso
que el agua y, consecuentemente, la relacion de
valor sea al revés.
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5.3 UTILIDAD MARGINAL

El punto importante es
que el valor que la
gente le atribuye a las
cosas depende del
beneficio, o utilidad
que estas puedan
brindar en la reduccion
de insatisfacciones,
pero no en abstracto,
sino dependiendo de la

Marginal

significa a la orilla: el
extremo, el borde, el
limite, el mas precario, el
que apenas llega, el que
esta por entrar; lo que
justamente ha quedado
excluido; lo que esta a
punto de ser rentable; la
unidad adicional, la
penultima unidad; el
trabajador menos
eficiente que aun logra
empleo. El concepto
marginal es util porque
todas las decisiones y la
asignacion de recursos
se llevan a cabo siempre
“al margen”.

condicion en que cada
quien se encuentra, de
cuanto posee de cada
cosa o de sustitutos
satisfactorios; es decir,
del grado de
insatisfaccion que se va
a reducir con la
adquisicion de un
objeto concreto, comparado con la satisfaccion
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que se ha de sacrificar, o sea, del costo de
oportunidad. Por eso decimos que las decisiones
son tomadas en la periferia de nuestra condicion,
porque nunca podrian afectar la totalidad de las
condiciones en que nos encontramos, sino solo
marginalmente. Por eso en economia decimos
que las decisiones se toman siempre al margen.
A esta explicacion del valor se le conoce como
teoria de la utilidad marginal, porque el
beneficio o utilidad pertinente es solo al margen.

El proceso de tomar decisiones se puede ilustrar
con el siguiente ejemplo: supongamos que el
precio de un pantalon es veinte y el de una
camisa diez. Supongamos que la cantidad
disponible de dinero es cien, y que dicha
cantidad hay que asignarla a comprar pantalones
y camisas. Podria invertirse la totalidad en
pantalones, en cuyo caso se adquiririan cinco
pantalones; o bien en camisas, en cuyo caso se
obtendrian diez camisas; pero lo mas probable
es gque se escogeria una combinacion “6ptima”.
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Dados los precios relativos, tenemos una tasa de sustitucion de
dos camisas a cambio de un pantalon. Esta situacion la podemos
ilustrar con la siguiente grafica, en la que se pueden ver las
distintas combinaciones por las que se puede optar.

Grafica 5-1
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CAMISAS

Cuando, segun nuestro ejemplo, la persona esta indecisa —ya no
tiene una preferencia por cambiar un pantalon por una camisa o
viceversa— decimos que esta en equilibrio.
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Equilibrio

es una condicion que
solamente se da
conceptualmente, pero que es
muy util analizarla. En la vida
real nunca hay equilibrio, pero
si tendencia hacia el equilibrio.
El estado de insatisfaccion
provoca la accion para
reducirla, pero la misma accion
tiene consecuencias
desequilibrantes que, a su vez,
provocaran mas accion en un
proceso interminable. No
obstante, para el analisis logico
deductivo es util. El equilibrio
en un mercado de mercancias,
capital o trabajo, se alcanza
cuando la oferta que llega al
mercado o cualquier precio
dado es igual a la demanda, a
este mismo precio.
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Un cambio en el precio relativo de una cosa
cambia la inclinacion de la curva y se puede
apreciar como un cambio en la tasa de
sustitucion al margen; o lo que es lo mismo,
como un cambio en el costo de oportunidad de
demandar la cosa.

Una persona podra estar en equilibrio con los
precios relativos de un pantalon y una camisa en
un momento dado, pero si esta relacion de
precios cambia, necesariamente la comparacion
de valor entre las dos prendas también cambia v,
consecuentemente, ya no estara en equilibrio.

Si en la condicion anterior al cambio de precios
no habia clara preferencia entre, por ejemplo, dos
camisas a cambio de un pantaldn, cuando la
relacion de precios cambia de tal manera que
ahora la comparacion es entre tres camisas y un
pantalon, necesariamente la preferencia se
inclinara a favor de las tres camisas.
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Si esto es cierto: equilibrio a

precios anteriores: un pantalon =
dos camisas

entonces,

esto sera necesariamente cierto:
desequilibrio a nuevos precios

un pantalén < tres camisas

Grafica 5-2

CAMISAS
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De lo anterior podemos deducir la ley de la
demanda, segun la cual, cuando hay un
cambio de precios relativos, ceteris paribus, la
cantidad demandada del bien cuyo precio bajo
en relacion a los demas precios, aumentara’’.

J

5.4 TEORIA DE LA DEMANDA

Esta ley la podemos expresar graficamente,
aplicandola a las preferencias de una sola

persona con la siguiente curva, en la que se

establece la relacion entre el precio relativo (p) y

la cantidad del bien que la persona demanda.

Grafica 5-3

I
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Si colocamos las curvas de varias personas a la
par y sumamos horizontalmente las demandas
individuales, tenemos la curva de demanda del
grupo de personas; o sea, la demanda del
mercado.

Grafica 54
P P P P P
\ \ \ ~ - \
C C C c*'' C
Y. demandas individuales = demanda del mercado

Demandar no se debe confundir con desear.
Los deseos no tienen limite; lo que se puede
demandar esta limitado por lo que se pueda dar
a cambio. Generalmente lo que se puede pagar
corresponde a los ingresos, a la capacidad de
trabajo valorada por el mercado, los ahorros vy el
patrimonio que se esté dispuesto a sacrificar.

1 El mismo fendmeno se puede apreciar utilizando la herramienta llamada curva
de indiferencia en la cual se mueve la tangente, que expresa los precios
relativos.
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Tabla 5-3
No olvidemos que una transaccion de PRECIO 98| 76543 [2]1
mer,clado consiste .en un mte.rcam.blo | CANTIDAD A R R N R R R O I I
pacifico y voluntario del patrimonio privado DEMANDADA
de personas reales. Demandar implica
ofrecer. Comprar implica vender, porque Grifica 5-5

uno compra con lo que vende.

Para efectos de nuestro analisis, “la
demanda” esta expresada en la tabla o
lista tabular de las cantidades
demandadas a los distintos precios. Un
cambio de precios causa un cambio en la
cantidad demandada, sobre la misma

ol lelesl -le-

—t—1
curva de demanda. | 2345678 910
CANTIDAD DEMANDADA
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La demanda —es decir, toda la lista de
cantidades correspondientes a los precios— esta
sujeta a cambios por muchas otras razones
ademas de los precios. Ejemplo: un terremoto
aumentara las cantidades que a cada precio se
demandaran de ladrillos; una ola fria puede
aumentar la demanda de abrigos; una guerra

Capitulo V

disminuira la demanda de algunas cosas y
aumentara la de otras; un cambio en el nivel de
ingreso modificara la demanda de muchas cosas;
un cambio en la moda disminuira la demanda de
unas cosas y aumentara la de otras; etcétera.

En estos casos, toda la tabla cambia; toda la
curva se desplaza horizontalmente.

Grafica 5-6

DIFERENCIA ENTRE “CAMBIO DE CANTIDAD
DEMANDADA” Y “CAMBIO DE DEMANDA”
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5.5 ELASTICIDAD

La cantidad demandada individualmente en el
mercado asi como la cantidad de demanda en el
mercado dependen de los precios relativos entre
todas las cosas y servicios. Al efecto en la
cantidad demandada, causado por un cambio de
precio, se le llama elasticidad. Cuando un precio
baja, de acuerdo con la ley de la demanda,

sabemos que la cantidad demandada aumentara.

Ello podra afectar el ingreso total del vendedor
en tres formas: aumentandolo, disminuyéndolo o
no cambiandolo. Esto dependera de si el
aumento del ingreso resultante del aumento en la
cantidad demandada compensa la disminucion
del precio por unidad. Si vemos la tabla 5-4 y la
grafica 5-7, encontramos que el total del ingreso
primero aumenta y después disminuye, a medida
que el precio aumenta.

Un mismo cambio absoluto de precios P es
porcentualmente distinto, dependiendo de si es
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referido a una cantidad grande o pequena; un
cambio de un peso es 10% de diez pesos, pero
ese mismo cambio es solamente el 1% de cien
pesos. Igualmente, un mismo cambio
cuantitativo en la cantidad demandada (u
ofertada) sera porcentualmente distinto si se
refiere a una cantidad pequena que si se refiere a
una grande.

Tabla 5-4
PRECIO wo|lo|s|7]e6ls|als|2]1
CANTIDAD Ll 23] als|e]7|s]o]i0
DEMANDADA
INGRESO 10f18]24] 28|30 [30]28]24] 18] 10

rango elastico

aumento ingreso disminuye ingreso
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Grafica 5-7

REPRESENTACION GRAFICA DE LA TABLA 5-4
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Demanda inelastica
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Demanda elastica

aumento ingreso disminuye ingreso

De otra forma: si, por ejemplo, una baja de precio
de diez por ciento no se compensa con un
aumento en la cantidad demandada de diez por
ciento o mas, el ingreso total se reducira. De
manera que una forma normal de estimar la
elasticidad de la demanda es comparar el
cambio porcentual de precio con el cambio,
también porcentual, de la cantidad demandada.
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Cuando el ingreso total aumenta debido a una
baja de precio, decimos que la demanda es
elastica (elasticidad > -1). Cuando ante esa baja
de precio el ingreso total se reduce, a la
demanda se le denomina inelastica (elasticidad
< -1). Y cuando el ingreso total permanece igual
ante una rebaja de precio, se dice que es
“unitaria” (-1), porque, de acuerdo con la forma
matematica de expresar las elasticidades, asi
resulta.

Como se puede ver en la grafica 5-7 y en la tabla
5-4, hay un rango de precios en el que ante una
baja del precio por unidad, el ingreso total
aumenta, porque es mas que compensado por el
aumento de cantidad demandada. Hay un punto
donde el aumento de cantidad demandada no
afecta el ingreso total. Y hay un rango de precios
en el que el ingreso total se reduce, porque, a
pesar del aumento de la cantidad demandada,
esta no compensa la reduccion del precio
unitario.
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La elasticidad entre dos puntos se mide
dividiendo el cambio porcentual de la cantidad
demandada entre el cambio porcentual del
precio:

Elasticidad de la = Cambio % en la cantidad demandada

demanda Cambio % del precio
e=A0Q0 =~ AP
Q P

donde A\ Q = cambio de la cantidad demandada
QQ = cantidad
A\ P = cambio del precio

5.6 TEORIA DE LA OFERTA

Para obtener algo de la produccion de otros, es
necesario dar algo a cambio; es decir, es

necesario ofrecer. La pregunta entonces es esta:

., Ofrecer qué, cuanto y como?

Recordemos nuevamente nuestro esquema de la
estructura del mercado: todos, como
consumidores, ordenamos nuestras prioridades
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de compras segun nuestro poder adquisitivo, de
acuerdo con los precios del mercado; asi
optamos por comprar algo y abstenernos de
adquirir otros satisfactores. A través de nuestras
compras, empujamos los precios hacia arriba,
hasta eliminar del mercado a quienes ya no estan
en disposicion de comprar a ese precio. Cada
incremento de los precios saca del mercado a
algun comprador marginal, hasta que la cantidad
ofrecida coincide con la cantidad demandada.

Ducnos
de
recursos

MERCADO DE RECURSOS

Empresarios

MERCADO DE PRODUCTOS

Consumidores

LA ESTRUCTURA DELMERCADO
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Asimismo, cuando se incrementa el precio de un
bien, resulta rentable asignar una porcion mas de
los recursos necesarios para producirlo,
aumentando asi marginalmente la cantidad
ofrecida, con el consiguiente efecto de reducir la
oferta de lo que se producia con los recursos
reasignados. Nuevamente, los cambios son
graduales y al margen: resultado de la puja hacia
arriba entre compradores y la puja hacia abajo
entre quienes desean vender.

Cuando el mercado “reclama” que se produzca
mas de algo, la puja aumenta el precio y hace
mas rentable su produccion. Cuando “reclama”
menos —es decir, cuando al precio existente el
numero de compradores se ha reducido, porque
por alguna razon los compradores simplemente
escogen destinar sus gastos a otras preferencias
— la puja del precio para abajo que ejercen los
vendedores para lograr las ventas hace que el
precio baje. Ello saca de la produccion —es
decir, de |la oferta— aquellas unidades
especificas de producto que dejan de ser
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rentables ante la baja del precio. Nuevamente, el
ajuste se hace al margen. Si el precio vuelve a
subir, nuevamente se asignaran los recursos para
aumentar marginalmente la oferta.

Cuando cierta cantidad de recursos se asigna
marginalmente a producir algo (oferta),
necesariamente se habra renunciado a producir
con los mismos otra cosa, o habran dado lugar a
que recursos complementarios se hayan
sustraido de otras producciones. Rara vez se usa
solo un recurso, sin emplear otros
complementarios, y cuando el mercado exige
menos de algun producto, es porque se ha vuelto
mas rentable reasignar algunos de ellos a otros
usos. Esos otros usos no necesariamente utilizan
los mismos recursos, ni mucho menos en la
misma proporcion, asi que solamente se necesita
que suba el precio de los que son
indispensables, para que el costo sea mas alto
que el precio, y consecuentemente que ya no sea
rentable su produccion.
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Un mismo arbol no se puede utilizar para hacer
una mesa y al mismo tiempo para hacer un
poste. O una cosa o la otra, pero no se puede
usar al mismo tiempo para ambas. Si se opta por
el poste, se incurre en la pérdida o costo de la
mesa. Lo que ha “costado” el poste de mas es
una mesa de menos. Ese es el costo de
oportunidad de esa cantidad especifica de
postes. Nuevamente vemos como la
coordinacion en la asignacion de los recursos se
guia por el sistema de precios, y como los
ajustes son marginales, entre usos alternos y
excluyentes de los recursos.

Con el mismo razonamiento que utilizamos para
deducir la ley de la demanda, podemos deducir
la ley de la oferta: un cambio en los precios
relativos inclinara marginalmente la oferta de
aquellos bienes cuyo precio relativo aumento,
porque hara mas rentable asignar los recursos
hacia esos bienes, sacrificando el beneficio de
producir aquellos cuyos precios relativos estaban
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atrayendo los recursos antes del cambio de los
precios. Podemos entonces deducir de nuestras
premisas originales la ley de la oferta: a mayor
precio relativo se producira (ofrecera) mas del
producto o servicio.

Si en la siguiente grafica tenemos los precios en
el eje vertical y la cantidad ofrecida en el
horizontal, la curva de la oferta tendra una
inclinacion hacia arriba de izquierda a derecha:

Tabla 5-5
PRECIO ] 2 3 4 5 6 7 8 9 10
CANTIDAD | 2 3 4 5 6 7 8 0 10

En la curva podemos ver como aumentara la
cantidad producida, a medida que el precio
relativo sube y atrae mas recursos a su
produccion; y como bajara a medida que el
precio baja y ya no cubre el costo de
oportunidad de los recursos empleados.
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Grafica 5-8
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La altura de cualquier punto en la curva
representa el nivel al que debera llegar el precio,
para hacer mas rentable utilizar esos recursos en
ese producto en otros. Vista asi, la curva de la
oferta representa el costo de oportunidad de los
recursos. A medida que el precio sube, se
pueden cubrir costos de oportunidad mas altos y
desplazar asi recursos de otros usos.

La utilidad de cada unidad de produccion es la
distancia entre la curva de la oferta y el precio.
La utilidad del productor (o productores) de cada
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incremento en la produccién va reduciéndose a
medida que se va juntando la curva de la
demanda con el precio, porque cada incremento
de produccion que se agrega al margen ha
desplazado recursos adicionales que, por estar
aprovechados en otras producciones, para las
cuales también hay demanda, son cada vez mas
caros. Consecuentemente, es necesario pujar
cada vez a un nivel de precios mas alto que el
anterior para atraer recursos adicionales.
Nuevamente, el efecto se produce al margen.

Esa agitacion en el mercado aproxima
constantemente el costo marginal de los
recursos atraidos al precio, y también al costo
marginal de usarlos en otras cosas.

El costo total de esa produccion es el area por
debajo de la curva de la oferta en la grafica 5-10,
(area C) y el beneficio de la produccion es el area
entre la curva y el precio (area B).

De la misma forma que la demanda es elastica
con referencia a un cambio de los precios,
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también lo es la oferta. De la misma forma que
no existe una relacion proporcional invariable
entre un cambio de precios y la cantidad
demandada, tampoco la oferta reacciona en una
proporcion constante a los cambios relativos de
los precios. Un aumento de los precios de diez
por ciento podria causar un aumento en la oferta
mayor o0 menor del diez por ciento.

Esta relacion del cambio de los precios al cambio de
la cantidad ofrecida es la elasticidad de la oferta.

En el caso de la oferta, es también necesario
distinguir entre la cantidad ofrecida y lo que
simplemente se llama la oferta. La oferta es la
lista, catalogo, tabla o cédula de las cantidades
ofrecidas correspondientes a cada precio (tabla
5-5). Esa lista de precios con sus
correspondientes cantidades son “la oferta”. Se
puede ilustrar con la curva de la oferta, en la que
hay una correspondiente cantidad ofrecida a
cada precio.
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Cuando se cambia la lista entera, habra
cambiado “la oferta”. Ahora habra para cada
precio una cantidad ofrecida distinta de la que
hay en la lista anterior; por consiguiente, la curva
entera se habra desplazado hacia la derecha o
hacia la izquierda, segun que la oferta haya
aumentado o se haya reducido.

Cuando nos referimos a un cambio de la cantidad
ofrecida, se trata de un cambio sobre la misma
curva, como resultado de un cambio de precio.

Grafica 5-9

DIFERENCIA ENTRE “CAMBIO DE CANTIDAD OFRECIDA”
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Cuando nos referimos a un cambio de la oferta, se
trata de un desplazamiento de la curva,
ocasionado por cambios en la preferencia o el
ingreso de los consumidores.

5.7 LAS CURVAS DE LA OFERTA Y LA
DEMANDA

Como la curva de la demanda no es paralela a la
curva de la oferta, necesariamente se cruzan en
algun punto (precio), donde coinciden el numero
de oferentes con el nUmero de demandantes. Una
vez dibujada la interseccion de las curvas de la
oferta y la demanda, tenemos ante nosotros la
parte pertinente del comportamiento real del
mercado, pues aungue no se le pongan numeros
para cuantificar, la figura si representa la realidad.

Al punto donde se cruzan las dos curvas se le
llama punto de equilibrio. En la realidad, el
equilibrio nunca existe, pero en cuanto elemento
de analisis conceptual es sumamente util, como
veremos de aqui en adelante en nuestro estudio.
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Area A: Ganancia del comprador (demandante),
conocida como excedente del consumidor.

Area B: Ganancia del vendedor (oferente),
conocida como excedente del productor.

Grafica 5-10
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En una curva de oferta y demanda, las distintas
areas delimitadas por las curvas y las
coordenadas tienen significado. Por ejemplo:

El area A representa el valor economizado por los
compradores, comenzando desde quien estaba
dispuesto a pagar mas, hasta el comprador
marginal, que lo mas que pagaria es, justamente,
el precio de mercado. Al monto representado por
el area A se le llama excedente del consumidor o
ganancia del comprador.

Grafica 5-11
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El area B en la grafica 5-12 representa el
excedente sobre lo que individualmente habria
que remunerar al vendedor, porque la curva de
oferta es precisamente la lista de precios que
habia que pagar para cubrir el costo de
oportunidad de recursos o personas. Esta es la
ganancia del vendedor. Todo lo que esta a la
derecha del punto de equilibrio entre la ofertay la
demanda solamente nos indica qué pasaria si
cualquiera de las dos, la demanda o la oferta,
aumentaran, desplazando asi las curvas hacia la
derecha.

Grafica 5-12
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VVemos asi como, familiarizandonos con este Util
instrumento conceptual, podemos ver la
naturaleza de los efectos de cualquier causa que
modifique el mercado. La curva de la ofertay la
demanda es un instrumento muy Uutil, pues nos
permite ver efectos de diferentes causas.

Grafica 5-13
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A continuacion, por ejemplo, vemos la curva
aplicada al efecto de un terremoto en la ocupacion
de los albaiiles. En el capitulo 10 veremos otros
ejemplos del uso de este valioso instrumento para
aclarar conceptos.

Sq - Sa = aumento en la remuneracion de albaiiles,
debido al terremoto.

Cd - Ca = aumento de personas dedicadas a la
albanileria, a causa del terremoto.

Area A = costo de oportunidad de los albafiles,
antes del terremoto.

Area Ca-1-3-Cq = valor de los recursos laborales
temporalmente trasladados al trabajo de
albanileria para reconstruccion.

Area Sa-S4-3-C4-Ca-1 = gasto de recursos
adicionales causados por la reconstruccion.
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5.8 LECTURA COMPLEMENTARIA

“El racionamiento en la economia social
de mercado”

Manuel F. Ayau C.
Ario XXVII, Sept. de 1985, folleto n.o 589
TOPICOS DE ACTUALIDAD
Centro de Estudios Econdomico-Sociales.

El precio del maiz, como ejemplo, es el mismo, se
haya cultivado en buena o en mala tierra. La razon
es muy simple: en iguales condiciones de calidad
y localizacion, nadie puede vender mas caro de lo
que el cliente puede comprar a otro vendedor. Y el
que vende mas barato acapara el mercado hasta
que rapidamente se termina el producto. Si
suponemos que a ese bajo precio él puede
abastecer todo el mercado, nuevamente solo
habra un precio: el de él.

La unica salvedad que aqui debe hacerse es que
cuando hay diferentes precios, como a veces
ocurre, es simplemente porque el comprador no
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esta enterado, ya que la transmision de
informacion en este mundo no es ni instantanea ni
perfecta. Lo cierto es que siempre habra una
tendencia para que exista un solo precio (el precio
“de mercado”) y que esa tendencia sera mas
efectiva si de lo que se trata es de un uso mas
comun.

Por eso cuando todos los vendedores de cualquier
cosa venden al mismo precio, no es porque esten
de acuerdo (colusion) sino porque es imposible
vender a diferentes precios.

Por ejemplo: las divisas son de uso muy comun.
Por esa razon, dentro de limites de precio muy
pequenos, la gente sabe a como esta el dolar y
nadie lo vendera mas barato ni mas caro que al
precio “de mercado”.

No es asi cuando se trata de algo de uso
especializado, y por ello “cuesta” mas averiguar
cual es el precio del mercado de una barra de
antimonio y, aun mas, cuanto cuesta un circuito
Impreso para un cronometro.
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Pero respecto de cualquier cosa es cierto que
siempre se da la tendencia hacia un solo precio
por una cosa de la misma calidad y localizacion.

Regresamos al maiz. Una persona toma o deja el
precio, no importando cuanto cuesta producirlo. Si
Su costo es menos que el precio “de mercado”, y
le deja ganancia, ya es rentable la produccion de
esa cantidad especifica de maiz. El precio no lo
establece la suma de costos mas la utilidad, ni
tampoco lo establece a su antojo el productor. Si
asi fuera, nadie perderia nunca, y
consecuentemente no habria problemas
economicos ni pobreza.

El resultado positivo de la resta: precio-costo =
utilidad o pérdida es condicion primordial para que
se produzca cualquier cosa, pues no se producira
si el precio no es mayor que el costo. Pero no es la
ganancia el unico requisito: debe ser, ademas, mas
rentable que producir otra cosa con los mismos
recursos complementarios. Si no, no podra el
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productor competir en la obtencion de recursos
complementarios.

Lo que importa es la rentabilidad comparada y no
la absoluta. Es el rendimiento econdmico
comparado lo que asigna el uso de los recursos.
Esa es una de las funciones sociales de las
utilidades.

Pero tampoco termina ahi el asunto. Es la
rentabilidad comparada al margen que asigna el
uso de los recursos. Y tampoco es solamente la
rentabilidad del producto final lo que cuenta, sino
incluso la rentabilidad comparada —al margen—
de los insumos complementarios.

* % *

AL MARGEN

Para producir un pantalon o una libra de maiz, se
necesita una combinacion de recursos. Algunos
de ellos son comunes a cualquiera de las dos
producciones (mano de obra, capital,
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infraestructura, tiempo, energéticos) y otros
especificos, como la tela para el pantalon o el
abono para el maiz. Lo cierto es que siempre se
necesita una combinacion de recursos
complementarios.

Pero todos los recursos se deberan adquirir en
competencia con otros compradores, y Su
adquisicion tiene un precio, porque tienen otros y
diversos usos. Hay competencia en la compra de
los mismos. (Los costos son la suma de los
precios de los insumos).

Como se trata de adquirir recursos para producir
alguna cosa, antes de adquirir algo hay que
establecer qué es lo que se ha de producir para
decidir si se compran maquinas de coser o tierra

agricola, segun la rentabilidad comparada entre las

dos actividades. No son las estrellas las que
obligan a producir una u otra cosa. El “mercado”
—adulterado o no— indicara qué es mas rentable.
Y, salvo los errores (nadie es perfecto), el uso de
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los recursos seran asignados siempre de esa
forma.

Hay ciertas fincas que son mas fértiles que otras.
Incluso en una misma finca hay partes mas feértiles
que otras. Hasta regiones enteras son mas fértiles
que otras. Esa es la realidad. Por supuesto, la
fertilidad esta reflejada en el precio de la tierra,
porque el precio de una parcela de tierra depende
de su capacidad de producir una renta futura.

Una tierra que si produce cualquier producto, pero
a un costo mayor que su precio de mercado, no
vale nada.

Por ello se dice que “una finca vale cuatro veces la
utilidad esperada” y otras cosas parecidas. Su
valor es la futura renta.

Por estar compuesta de areas de diferente
rentabilidad, una finca se sembrara por orden de
fertilidad: primero, lo mas fértil, pues es con lo que
mas se gana. Si la rentabilidad permite competir
por los recursos complementarios, se sembrara
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mas y mas, hasta agotar el area donde todavia es
rentable asignar esos recursos complementarios,
dado el precio de mercado del producto
comparado con el precio de los insumos. El area
adicional que ya no es rentable no se sembrara,
porque consume riqueza: No agrega riqueza al
duernio y por tanto tampoco a la comunidad.

El area que al precio de ese momento esta entre si
es o0 no rentable es el area marginal. Lo que ahi se
produce es la produccion marginal. La
produccion marginal es la produccion adicional
que “justamente” cubre los gastos adicionales de
producirla.

Si el precio del producto sube un poquito, esa
cantidad de tierra se vuelve rentable (deja de ser
marginal) y otra que aun era menos rentable se
convierte en marginal. Si el precio del producto
baja, una cierta area que era marginal se convierte
en no rentable y otra cierta cantidad que era
rentable se convierte en marginal.
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El efecto de una pequena alza de precio no hace
mucha diferencia en lo que ya era rentable, pero
es determinante en lo que estaba al margen de
ser rentable o no. Igualmente, el efecto de una
pequena baja del precio tiene su efecto
determinante al margen. Lo que ya no se
produciria de ningun modo no se produciria,
porque causaria gran pérdida, y obviamente no es
modlificado por un pequefio cambio de precio.

Un pequerio cambio en el precio “de mercado”
cambia la decision de producir “al margen”. No es
el costo promedio lo que interesa. El costo
promedio siempre esta, por definicion, entre el
costo mas bajo y el mas alto que todavia es
rentable: una baja de precios disminuye la
produccion “al margen” y un alza la aumenta “al
margen”.

Es asi como una pequeria alza de los precios del
producto provoca la desaparicion de un déficit en
el mercado, porque un déficit siempre es un
porcentaje pequeno del total.
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Un déficit se corrige con un aumento de
produccion “al margen”, un excedente con una
reduccion tambien “al margen”, y casi siempre se
inicia de manera gradual, precisamente porque el
efecto de los cambios es marginal.

Por eso, para apreciar el efecto de cualquier
politica econdmica, debe observarse su efecto al
margen y no en promedio 0 en conceptos
“macroeconomicos”, so pena de equivocarse.

Las personas siempre toman sus decisiones al
margen.

El precio “del mercado” guia la produccion (oferta)
de manera de que sea rentable producir la
cantidad que la gente puede y desea comprar
(demandar). Eso es lo que quiere decir que la
“oferta” y la “demanda” determinan el precio al
que se logra reunir los recursos complementarios,
para hacer coincidir la cantidad que la gente
puede y desea adquirir con la cantidad que la
gente, a ese precio, desea producir. Por ello se
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denomina precio de equilibrio. Desde luego, ese
precio se determina al margen. Asi como hay
produccion marginal, tambien hay consumo
marginal y este es la cantidad adicional al grueso
del consumo que es afectada por un pequerno
cambio de precio.

Es asi que un alza en el precio reduce primero el
consumo marginal, elimina el consumo menos
Jjustificado y encarece, pero no elimina, el
consumo que si puede justificar un precio
ligeramente mayor. Asi, el racionamiento
espontaneo se lleva a cabo de manera logica:
primero se eliminan los usos de menor prioridad.

Cuando no se permiten esos continuos ajustes —
esas variaciones de precios— y por tanto la oferta
y demanda no se ajusta al margen, los ajustes
ineludibles se tornan esporadicos y graves.

Asi como es la ultima libra la que rompe la pita y la
ultima gota la que hunde la lancha, la importacion
marginal es la que causa el déficit de divisas, y una
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pequena alza oportuna de los precios es la que
corrige un faltante.

Vivimos en un mundo en el que las cosas que nos
proporcionan comodidad y satisfacciones hay que
producirlas, porque no caen del cielo ni crecen por
s/ solas. Hay que crear la riqueza. Y como cada
cosa que se crea es el resultado del consumo
(destruccion) de algun recurso (si queremos una
mesa hay que destruir un arbol), indefectiblemente
tenemos que escoger, racionatr, incurrir en un
“costo de oportunidad”.

Si queremos ir al museo, tenemos que sactrificar
ese tiempo, pues ya no lo podemos aprovechar
para otra cosa. Si queremos viajar en carro,
tenemos que quemar la gasolina.

Y como queremos muchas cosas, y lo que
podemos producir es limitado, tenemos que
racionarlo.
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Pero solamente existen tres métodos de
racionamiento: 1) el sistema de colas; 2) el sistema
de cuotas distribuidas con algun criterio
discriminatorio de prioridad; y 3) el sistema de
precios.

Solamente el sistema de precios raciona
reduciendo la demanda al margen, mientras
estimula la produccion al margen. Los otros
meétodos de racionamiento utilizan algun criterio de
discriminacion, que no es el de rentabilidad al
margen, y por tanto causan una pérdida social neta
insoslayable: un desperdicio de recursos
incalculable, debido a que por el lado del consumo
se continuara utilizando la cosa en usos de menor
prioridad, para los cuales habra sustitutos mas
accesibles o se puede prescindir del todo con
menor sactificio, precisamente por ser marginal. Si
Se raciona con cualquier otro criterio, la medida
causara mayor escasez aun precisamente de las
cosas para las cuales no hay facil sustituto. Es decir,
se estara racionando sin logica.
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Por el lado de la oferta ocurre también una
distorsion, cuando el racionamiento no es al
margen. Si no se permite un alza inicial en el
precio, no se podra atraer recursos para
incrementar la produccion marginal de lo que se
trate. Por tanto, se continuara usando algunos
insumos en cosas de menor prioridad al margen.
Si no se permite bajar el precio, se seguira
atrayendo recursos para producir cosas que, por
ser marginales, al dejar de producirse liberarian
insumos complementarios para otros usos de
mayor prioridad real.

No importa cuantas vueltas se le de al argumento:
un precio tope o minimo causara una insoslayable
pérdida social, porque no raciona ni estimula al
margen. El argumento se aplica tambien al precio
de las divisas (la paridad).

Como la produccion de divisas es finita (escasa)
hay que racionarla. Tanto un deficit como un
superavit en la balanza de pagos tiene
inconvenientes. Un cambio pequerio en el precio
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de la divisa engendra mecanismos del mercado
tendientes a corregir un déficit o un superavit,
porque su efecto es al margen. Por el lado de la
produccion, una pequenfa alza de precio de la
divisa incrementa el ingreso del agricultor y lo
induce a invertir un poquito mas en abono, en
limpiar, y quiza en aumentar, marginalmente, el
area sembrada.

Esa misma alza encarece un poquito las
importaciones y asi reduce el consumo marginal
de divisas.

Si baja la produccion de divisas por cualquier
causa, el ajuste del precio de las mismas tiene su
efecto correctivo tambien al margen, para
compensar asi la baja de la produccion con un
alza de precios y afectar la produccion y el
consumo (de divisas) marginal.

Tanto el estimulo a la produccion como el
racionamiento al consumo suceden al margen,
simultaneamente de forma oportuna.
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Con cualquier otro sistema de racionamiento que
no sea el de mercado, no se estimula la
produccion.

Donde fallan los socialistas es en que segun ellos
la produccion es automatica. Segun Marx, las
fuerzas materiales de produccion se encargaran de
ello. Algo asi como las estrellas. Se olvidan de que
la produccion es un acto volitivo que involucra
escoger (optar, descartar, etcétera) entre multiples
opciones, y de que por consiguiente, se tienen
que tener criterios para ejercer la discriminacion
implicita en cualquier sistema de racionamiento.

La asignacion economica de recursos es muy
precaria: implica consumo fatal de recursos y de
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tiempo para producir algo que se aprecia mas que
lo consumido. Esas diferencias precarias, cuando
son positivas, aumentan la riqueza de una
sociedad. Y es tan pequena esta “utilidad”, aun
cuando se asigne con acierto, que aunque se falle
un poquito se esfuma y se vuelven pobres paises
enteros.

Los precios del mercado cumplen muchas
funciones sociales solamente cuando son precios
reales. Es decir, cuando son el resultado de
intercambios voluntarios de patrimonios privados.
Y si bien por ignorancia se podra jugar casita con
ellos, no se podra evitar pagar con mas pobreza el
precio de tan pueril proceder.
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo V

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Capitulo VI

Credito,interes y banca

6.1 EL CREDITO

El crédito consiste en dar prestado algin bien —
o lo que es lo mismo, una cantidad de poder
adquisitivo consistente en una suma de dinero—
por un tiempo determinado. El crédito existe y
existio en especie, sin que interviniese el dinero.
Puesto que el crédito existio antes que el dinero,
también se dio antes que existieran los bancos.

Cuando un agricultor recibe cien kilos de maiz
para sembrar, con la promesa de devolverlo
después de la cosecha, se ha efectuado una
transaccidn de crédito. El interés es lo que el
deudor paga por el uso del bien (o el dinero) al
acreedor, a cambio de que este haya prescindido
del usufructo del bien durante un tiempo. El
interés es el precio del crédito, no del dinero.

Si el agricultor se
compromete a devolver
ciento diez kilos por
cada cien kilos tomados
en préstamo, a esos diez
kilos de mas se les
denomina interés. Esos
diez kilos son el pago
que recibe el prestamista
por haber prescindido
del usufructo de los cien
kilos durante el tiempo
transcurrido.

El negocio de la banca,
el dinero y el interés no
se originaron por

Tasa de interés
nominal es la tasa que
efectivamente paga un
deudor por los fondos
adeudados. Si los
deudores y acreedores
esperan tiempos de
inflacidn, esta tasa sera
mayor que la tasa de
interés real.

Tasa de interés real es
la tasa nominal de
interés, menos la tasa
de inflacion.

disposiciones gubernamentales.
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Todos son fenOmenos econdmicos que se
originaron en el mercado, como otros
relacionados con la division del trabajo.

6.2 EL INTERES

La actividad bancaria consiste en intermediar
entre los propietarios de saldos en caja y quienes
desean tomar en préstamo dichos saldos,
pagando un interés.

Como se dijo arriba, el interés es el precio del
crédito. Y, como cualquier precio, se determina
en el mercado, como efecto de la oferta y la
demanda. La oferta la constituyen los ahorrantes
(acreedores) y la demanda los usuarios del
crédito (deudores).

Son muchos los factores que afectan la oferta, y
otro tanto los que afectan la demanda. En Ultima
instancia, seguira siendo cierto que el precio de
equilibrio del crédito, como cualquier otro precio,
se situara donde el ahorrante marginal y el
acreedor marginal coinciden.
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Una curva de oferta y demanda aplicada al
interés seria esta:

Grafica 6-1
OFERTA Y DEMANDA DE CREDITO

A OFERTA
S

A

D

E

(|

;? DEMANDA
E

R \

[ C

S

CANTIDAD DE CREDITO

El costo del crédito bancario lo determinan
ciertos factores como el interés originario —la
compensacion por el costo de oportunidad—;
mas un tanto por el riesgo —riesgo de que quien
lo presta lo pierda—, mas otro tanto por riesgo
politico, mas otro tanto por gastos de cobro, mas
otro tanto por gastos de manejo, mas otro tanto
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por remuneracion al intermediario, mas otro tanto
por riesgo de devaluacidn o compensacion por
depreciacion monetaria, etcétera.

La demanda del crédito depende del rendimiento
marginal de la inversion en la que se utilizaran los
recursos.

Tabla 6-1
COMPOSICION DE LA TASA DE INTERES

Prima por riesgo
Prima por inflacion

Interés originario

El monto del interés originario lo determina la
diferencia de valor que los participantes le
atribuyen a la preferencia temporal de un
beneficio. Por ejemplo, si a usted le preguntan
qué prefiere: un boleto aéreo para visitar Europa
hoy, sin viaticos —vamos a suponer que el boleto
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vale mil pesos— o un
boleto para visitar
Europa el ano entrante,
con cien pesos para
viaticos. ¢ Cual escoge
en este caso? Si usted
escogiera viajar hoy y
prescindir de los cien
pesos significaria que
para usted usar los mil
pesos del pasaje hoy, en
vez del ano entrante, lo vale mas de cien pesos.
En vista que prefiere irse hoy, a pesar de que le
cuesta cien pesos no esperar, se le podria
preguntar si por doscientos pesos esperaria. Si
aun prefiere disfrutar del pasaje (mil pesos) hoy,
se le podria aumentar a trescientos pesos, y asi
sucesivamente, hasta determinar la cantidad por
la cual usted si esperaria. La suma minima por la
cual usted sabe que esperaria es el interés que
usted esta dispuesto a pagar. Si esa suma son
doscientos pesos, el interés es de 20% por ano.

Preferencia temporal
positiva

Las personas valoran
mas los bienes que
pueden obtener hoy o
en un futuro inmediato,
a los mismos bienes
que puedan obtener en
un futuro distante.
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Naturalmente, en un mercado bancario, como en
el mercado de otros bienes y servicios, donde la
informacion es facil de obtener, prevalece una
tasa de interés, pues sabiendo lo que en general
estan dispuestos a pagar los acreedores y lo que
estan dispuestos a cobrar los ahorrantes, nadie
pagara mas y nadie cobrara menos, dentro de
una franja mas o menos estrecha, dependiendo
de la eficiencia de la informacion. Como en otros
casos, es sumamente dificil hacer discriminacion
de los precios.

Al fin de cuentas, la tasa de interés se establece
de manera natural en un mercado lo mismo que
todos los demas precios: entre el comprador y el
vendedor marginal; en este caso, entre el
ahorrante marginal y el deudor marginal. Si de
una determinada cantidad de dinero prestado no
se espera suficiente rendimiento para cubrir los
intereses, ya no se realiza el negocio de
préstamo. (Claro, como los negocios son
especulativos, en el sentido de que no hay
certeza, no siempre resulta como es esperado:
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puede gque resulte no marginal, sino muy
rentable; o bien, por el contrario, que se incurra
en una pérdida).

La actividad bancaria cumple una funcion social
muy importante, pues permite juntar a numerosos
y dispersos ahorrantes — propietarios de saldos
en caja— para que sus ahorros puedan ser
prestados en cantidades concentradas y
supervisadas por personas que derivan sus rentas
del rendimiento exitoso de su intermediacion ante
los ahorrantes. Es decir, ponen sus ahorros bajo el
cuidado de personas especializadas, que tienen
interés en cuidarselos bien, porque de eso
depende el éxito de su negocio. Logran asi, con
su esmero, reducir el riesgo de perder los ahorros,
y evitan los gastos y molestias de la gestion de
cobro. Disfrutan aproximadamente de las mismas
tasas de interés quienes tienen pocos ahorros que
quienes tienen muchos.

En vez de ser el propio ahorrante el custodio de
la porcion de sus ingresos que desea ir
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acumulando, las personas pueden guardar parte
del fruto de su trabajo en el banco y ponerlo al
servicio de la sociedad, en tanto no dispongan
intercambiarlo ellas mismas directamente. Este
tipo y este grado de division del trabajo seria
imposible sin el fendbmeno del mercado llamado
dinero. Sin el dinero y el negocio de
intermediacidn bancaria, la contratacion de
crédito tendria que darse entre cada ahorrante y
cada acreedor directamente. Cada contrato seria
por tiempo distinto, dependiendo de la condicion
de cada ahorrante y cada deudor, y juntar una
cantidad grande seria engorroso. Cada ahorrante
tendria un rendimiento muy distinto; y a la
inversa, cada deudor también estaria pagando un
interés distinto, dependiendo de muchos factores
aplicables a cada caso en particular, incluyendo
la capacidad de negociacion de las partes y la
informacion disponible a cada una de ellas.

En cambio, a través del sistema bancario, existira
siempre un interés que no variara mucho de
banco a banco, pues los bancos competiran
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entre si para obtener los ahorros y acrecentar sus
negocios; el resultado de esto es que toda la
sociedad estara mejor informada y sera muy
dificil llevar a cabo la discriminacion de precios.
El ahorrante recibira cerca de la tasa maxima
ofrecida en el mercado y el deudor pagara cerca
de la tasa minima del mercado.

En ausencia del negocio bancario, los riesgos del
ahorrante, como ya se indico, serian mucho
mayores. El ahorrante delega al banco la tarea de
establecer la honorabilidad o capacidad de pago
de su deudor indirecto y, al incorporar sus
ahorros a los de los demas ahorrantes, diluye
alicuotamente su riesgo entre muchos
ahorrantes.

Los ahorrantes llegan a tener confianza en la
honorabilidad de un banco por varias razones.
No es necesario que sepan de banca, asi como
NO s necesario que sepan de motores para
escoger un carro. La mayoria de la gente confia
en los bancos, porgque otros a quienes
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consideran mejor informados también confian en
ellos. Estas personas mejor informadas forman
Su juicio con base en las informaciones que
sobre su solvencia, cartera y garantias
contractuales con sus depositantes publican los
bancos, precisamente para merecer esa
confianza.

Cuando los gobiernos intervienen y garantizan
los ahorros de los depositantes —con el dinero
de los contribuyentes— los duenos de esos
ahorros no necesitan escudrinar la situacion de
los bancos, y los bancos ya no tienen necesidad
tampoco de estar informando al publico de su
situacion, su cartera, su politica, etcétera, para
ganarse la confianza del publico, porque ya no le
interesa al ahorrante. Los bancos se pueden
despreocupar de infundir confianza en su
solvencia a sus posibles proveedores de
recursos, porque seria irrelevante: habran
trasladado el riesgo a los confiados
contribuyentes. Habran “socializado” las
pérdidas, pero no los beneficios, en su caso.
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6.3 EL DESARROLLO DE LA BANCA

La banca surgio libremente. Se desarrollo
prestando servicios cada vez mas novedosos.
Mas tarde los gobiernos se involucraron en el
negocio bancario, por razones de lucro politico y
no necesariamente econdmico, como veremos
adelante. Funciono bien mientras estuvo sujeto a
leyes generales de derecho privado, como el
Codigo de Comercio, el Codigo Civil y el Codigo
Penal, que rigen los contratos, el fraude y las
relaciones privadas entre las personas.

El sistema de banca libre fallé en todos los
paises en los que se legisld por razones politicas,
para eximir a los bancos de sus obligaciones
contractuales y las consecuentes
responsabilidades’?. Ocurrié en todos esos
paises, en la misma secuencia y la misma causa:
cuando el cupo de crédito del Gobierno se vio
limitado por las obligaciones contractuales de los

12 \ler historia del primer banco estatal, el Banco de Inglaterra, en Vera C. Smith,
Fundamentos de la banca central y de la libertad bancaria (Madrid: Unién Editorial,
1993). (The Rationale of Central Banking [Indianapolis, IN: Liberty Press, 1990]).
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bancos hacia sus ahorrantes, simplemente
legislo para eximirlos de sus compromisos y
responsabilidades. Y los banqueros privados, ni
lentos ni perezosos, aprovecharon, como
complices, la oportunidad para enriquecerse’s.

Hasta principios de este siglo, el dinero mundial era
en especie metalica, el oro. Los bancos emitian
billetes libremente, pero tales billetes constituian un

contrato, una obligacion de redimirlos en oro. (Decir

“libre”, como en otros casos, se refiere a libertad
dentro de la ley, respetuosa de la libertad y de
compromisos contractuales).

De manera que emitir mas de lo que podian

redimir podria hacerlos incurrir hasta en un delito.

Cuando esa obligacion de tener suficiente
respaldo en oro se convirtid en el limite de lo que
los bancos privados podian dar prestado a los
gobiernos, primero uno, y los demas despues,
copiando a las “medidas modernas de
avanzada”, removieron el obstaculo, eximiendo a
los bancos de su obligacion de redimir —de
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hecho, aboliendo—, poco a poco, el patron oro.
Ello provoco las generalizadas inflaciones bajo el
sistema de banca privada, pero bajo el sistema
de libertinaje —pues ya no era libre— en el
sentido de que los tenedores de billetes habian
perdido sus derechos. Cuando una parte ya no
respeta sus compromisos, quien resulta
defraudado habra perdido su libertad.

Es un hecho que muchos historiadores
economicos no reconocen cual fue la causa del
abandono de la banca libre y su conversion en
semiestatal, como ha ocurrido en casi todo el
mundo. Hoy los gobiernos fijan las reservas,
extienden licencias para establecer bancos,
garantizan a los depositantes, inundan el sistema
con circulares, directrices, reglamentos, etcétera,
en vez de limitarse a velar porque todos cumplan
SUS compromisos Yy evitar que se cometan actos
fraudulentos.

13 En Guatemala, como ejemplo, en 1891 el Gobierno liberd a los bancos de su
obligacion de redimir sus billetes. Alli se origind la inflacion del peso
guatemalteco, que duré mas de veinte afios.
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo VI

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Capitulo VI
Dinero

7.1 LA FUNCION DEL DINERO

Como vimos en el capitulo 2, el beneficio
material de vivir en sociedad deriva del aumento
de la productividad de la sociedad entera, que a
su vez deriva de la division del trabajo.

La division del trabajo ocurrira solo de una forma
muy rudimentaria, si no existiese un medio para
facilitar el intercambio del fruto del mismo; si el
propio costo de intercambiarlo fuese mayor que
el costo de producir el bien deseado.
Originalmente, antes de que surgiera el dinero, el
intercambio primitivo tuvo que hacerse de
manera directa o mediante trueque: bienes a
cambio de bienes. Pero con el trueque como
base, el intercambio no podia ser muy extenso,
debido a las muchas y evidentes dificultades
para efectuarlo. Por lo tanto, no debe
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“Pereceremos por no admirar y no
por falta de qué admirar”.

extranarnos que
evolutivamente
surgieran medios
indirectos de
intercambio, que con el
tiempo llegaron a tener
manifestaciones y
mecanismos tan
sofisticados como los
que hoy dia tiene el
dinero; sin ellos hoy

G. K. Chesterton

“El dinero no es,
propiamente hablando,
uno de los objetos del
comercio; sino solo el
instrumento que los
hombres han convenido
usar para facilitar el
intercambio de un bien
por otro”. David Hume,
Essay lll. Of Money.

&

seria imposible el grado de division del trabajo
y, COmMo consecuencia, el grado de civilizacion

que nos toca vivir.

El dinero resultdo de un proceso evolutivo. Es un
fendmeno de mercado y no resultado de un
disefo ingenioso para cumplir sus finalidades
especificas. Existio por milenios antes de que
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surgiera la banca privada y muchos siglos antes
de que se inventaran los bancos centrales
gubernamentales.

No podremos decir gue comprendemos el
fendmeno dinero, si no lo entendemos antes
como un fenomeno de mercado, independiente
de y anterior a las bancas centrales, que hoy lo
tienen a su cargo en la mayor parte del mundo.

Una vez entendido asi, se puede comprender
como funciona el dinero en el mundo moderno,
con las bancas centrales y los organismos
internacionales. El origen del dinero mismo nos
ayuda a comprender su naturaleza.
Evidentemente, del mismo deseo de
intercambiar, con mayor facilidad y al menor
costo posible, surgio el uso de bienes que por
sus cualidades pudieran servir como medio
indirecto de intercambio. Necesariamente tienen
que haber sido bienes, como efectivamente nos
confirma la historia que fueron, con algun uso
anterior apreciado por los miembros de la

comunidad, pues
solamente por esa
circunstancia
pudo haber sido
aceptado por
primera vez.
Ademas de ese
valor previo, para
poder cumplir su
funcion tienen que
haber sido bienes
con ciertas
caracteristicas:
facilmente
divisibles, para
que sirvieran para
adquirir varias
cosas;
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f
Como con otros fendmenos

del mercado, para que
funcione el dinero no es
necesario comprenderlo.
Todos sabemos que existio
por milenios antes de que
algunos trataran de
entenderlo; hoy dia solamente
un pequeno grupo de
especialistas lo entienden,
pues ni para intermediar en el
mercado de crédito como
banquero ha sido necesario
entender este fenomeno, lo
mismo que quien vende libros
de economia no necesita ser
economista.

\_

\

relativamente perdurables, para que sirviera

temporalmente de resguardo de valor; escasos,

para que le otorgaran algun valor; y finalmente,
dificiles de falsificar.
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Varios fueron los bienes que se utilizaron antano
como dinero, algunos de ellos simultaneamente,
en cuyo caso en el mercado se llegaba a
establecer un precio reciproco o una tasa de
cambio entre ellos. Por ejemplo, se han usado
como dinero sal, lino, pieles, pescado seco,
tabaco y cigarrillos, piedras, estano, animales
domeésticos, flechas, cobre, cacao, plata y oro.

La teoria monetaria intenta explicar por qué el
dinero tiene poder adquisitivo, cuales factores
influyen en ese poder vy, principalmente, los
efectos del cambio en su cantidad. Cuando por
primera vez alguien usoé algun bien determinado
como dinero —es decir, separo el acto de vender
del acto de comprar, recibiendo a cambio algo
util, con la intencién de no consumirlo ni
quedarse con él, sino para hacerlo parte de un
trato por otra cosa— el poder adquisitivo de ese
dinero estaba ya determinado por su valor en el
trueque. Es decir: con ese bien se podia
“comprar” lo mismo que se podia obtener por
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simple trueque. La generalizacion del uso de ese
bien como medio de intercambio constituyo una
demanda adicional, que pronto tuvo que
aumentar su precio. Al fin y al cabo, su uso como
moneda constituia un nuevo uso que se le daba.

7.2 EL PRECIO DEL DINERO (EL PODER
ADQUISITIVO)

La gente obtiene dinero a cambio de bienes y
servicios. El precio del dinero es aquello que
hay que dar para adquirirlo en propiedad. El
precio del dinero es su poder adquisitivo: |o
que adquiere un comprador con dinero es
precisamente lo que el vendedor paga por esa
cantidad de dinero. El que vende dos aguacates
por un peso, en efecto compra un peso con dos
aguacates.

Toda venta de bienes constituye una compra de
dinero. Toda compra de bienes constituye una
venta de dinero.
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(
Tenemos que tener cuidado de no confundir el

interés, que es, estrictamente hablando, el
precio del crédito —no del dinero— con el
precio del dinero. El crédito consiste en utilizar,
por un tiempo definido, una cantidad de bienes
ajenos —o del poder adquisitivo de otra
persona, que para el caso es lo mismo— y
pagar algo a cambio por el hecho de usarlo.
Constituye una confusion que comunmente se
use el término “precio del dinero” para referirse
a la tasa de interés del crédito de corto plazo.

\_ J

La gente compra dinero para satisfacer sus
necesidades de consumo inmediato o guardarlo
para efectuar compras futuras, en cuyo caso esta
adquiriendo dinero para tenerlo como parte de
sus activos —como un bien en si—, lo cual
constituye un saldo en caja. En el segundo
caso, se esta adquiriendo el dinero como una
inversion y no para salir de él, por lo menos no
inmediatamente. Es este Ultimo propdsito lo que
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constituye la demanda de dinero. Todos
decidimos cuanto de nuestro ingreso vamos a
mantener como saldo en caja en cada momento
y dentro de las posibilidades de cada uno. El
campesino que vende su cosecha una vez al ano
no se gasta el producto de su venta el mismo
dia, sino lo guarda y lo va usando en forma
gradual, para que le alcance a llegar hasta la
proxima cosecha. Durante ese tiempo su saldo
en caja ira bajando, y podemos calcular cual ha
sido su saldo promedio durante el ano. El
asalariado se comporta en igual forma, pues no
se gasta todo su sueldo al recibirlo a fin de mes,
sino va gastandolo a medida que el mes
transcurre. Tiene saldo promedio en caja para
cualquier eventualidad o porque esta
acumulando para hacer despuées un gasto mayor.

El dinero siempre es de alguien, sin importar si
esta en el banco, debajo del colchdn o en
transito. Siempre tiene duefio y forma parte del
saldo en caja de alguien.
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En un momento dado, la comunidad dispone de
una cantidad de dinero para efectuar todos sus
intercambios. Lo que a lo largo de un ano,
mediante multiples transacciones, se habra
comprado con esa cantidad de dinero constituye
evidentemente su poder adquisitivo.

Este concepto se puede expresar
simbolicamente con la ecuacion

MV = PT

en la cual M es la cantidad de dinero, V el
numero de veces que se ha usado, P el precio
promedio de todo lo vendido, y T el numero de
transacciones.

Esta expresion matematica es una tautologia,
pues ambos lados del signo dicen lo mismo de
diferente manera. Es una ecuacion matematica
simbolica. Es muy util conceptualmente, pero de
ella no se debe desprender que existe
proporcionalidad exacta entre sus partes, como
veremos mas adelante. Si nos expresa, sin
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embargo, la relacion entre los factores que

pueden variar en el curso del tiempo y nos indica
la direccion de su efecto en los otros factores.

é )

“Parece ser una maxima evidente que los
precios de todo dependen de la proporcion
entre los bienes y el dinero, y que una
considerable alteracion de cualquiera de ellos
tiene el mismo efecto, sea de subir o de bajar
el precio. Auméntense los bienes y se vuelven
mas baratos; auméntese el dinero y los precios
subiran. Asi, por el contrario, una disminucion
de lo anterior y de lo ultimo tendra efectos
contrarios”.

\_

La demanda de dinero (del saldo en caja) lo
determina la gente considerando: 1) su
efectividad como resguardo de valor; 2) el costo
de oportunidad de guardarlo; 3) el valor que le
atribuye a la satisfaccion de sentir cierta
seguridad econdmica. Normalmente, en periodos
de estabilidad, el orden de magnitud del
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promedio de saldo en caja acostumbrado ha sido
mas o0 menos equivalente a cinco semanas del
ingreso; en tiempos de inflacion, cuando el
dinero esta perdiendo su calidad de medio de
resguardo de valor, el saldo en caja ha bajado al
equivalente de tres o cuatro dias del ingreso;
quien lo puede hacer, prefiere vivir al credito,
porque automaticamente su deuda real
disminuiria en forma continua a medida que la
moneda se deprecia.

La siguiente tabla (7-1) y su correspondiente
grafica (7-1) nos sirven para ilustrar el precio del

dinero:

Tabla 7-1

Cantidad de PESOS
“comprados” con 100
kg de maiz

Consecuentemente el
“precio” de un PESO es:

El precio de 1 kg de
maiz es: (en pesos)

S0
60
80

2.00 kg
1.66 kg

1.25 kg

0.50
0.60
0.80
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Podemos apreciar ahora que el precio del dinero
es el inverso del precio del maiz. Si se tratara
solamente de maiz y dinero, podriamos ver
facilmente el efecto en el precio del maiz ante los
cambios de oferta o de demanda de ambos,
dinero y maiz.

Grafica 7-1

OFERTAY DEMANDA DE DINERO
“PRECIO” EXPRESADO EN MAIZ

PRECIO
KG DE MAIZ
2.00 == \
1.66 —\\
| Y P S ‘ .....
1.00|= 5 /-
i
50

CANTIDAD DE DINERO
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Evidentemente, no podemos ponerle precio a “las

cosas”, debido a la infinita y variada cantidad y calidad

de ellas. Pero si podemos usar conceptos abstractos
para ver los efectos sobre los precios, cuando se
produce un cambio en la cantidad de dinero de que la
sociedad dispone para sus intercambios. Si nos
referimos a “las cosas”, podemos utilizar un niumero
que refleje, aunque solo sea como un numero “indice”,
el precio de “las cosas”.

Para establecer este indice, se toma periodicamente
una cantidad de bienes representativos de lo que
consumen las familias —a esto se le llama
arbitrariamente la canasta familiar— y se calcula el
precio que costaria comprarla. Esta cifra se compara
con la cifra del ano que se utiliza como base de
referencia, a la cual se denomina 100, y entonces se
pueden expresar los cambios del precio de la canasta,
en forma porcentual. Asi, por ejemplo, si tomamos los
precios de la canasta en 1980, como ano base de

comparacion, podremos decir que ya en 1990 el indice

de precios IPC —indice de precios al consumidor—
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Cada cual puede ofrecer comprar —es
decir, demandar— con el producto de su
trabajo, por trueque, o indirectamente,
convirtiendo su produccion en dinero.
Como ya lo hemos dicho anteriormente,
en Ultima instancia lo que se intercambia
son bienes y servicios por otros bienes o
servicios. En otras palabras, cada cual
demanda con su produccion. A esto se le
llamo ley de Say, en memoria del
economista Jean Baptiste Say
(1767-1832), que hizo ver esta realidad
tan importante, ante la tentacion del
espejismo de creer que aumentando la
cantidad de dinero se aumentaria la
cantidad de demanda. Este espejismo
fue el fundamento del Keynesianismo,
llamado economia de la demanda (en
los 30), en contraste con la que se
popularizd mas tarde (en los 80), llamada
economia de la oferta.

~
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habra aumentado a 120. (Es decir que en 1990 puede expresar con una linea vertical. Si cambia
los precios estaban 20% mas altos que en 1980). lentamente —es decir, es muy inelastica— la
curva es casi vertical. La oferta de bienes, en
cambio, si es elastica respecto a su precio; o
sea, si cambia como reaccion a otros cambios en
el poder adquisitivo de las cosas que cada uno
produce.

Entonces, el precio del dinero lo podremos
expresar en términos del inverso del IPC, para
poder utilizar nuestro instrumento de analisis: la
curva de la oferta y la demanda. La demanda de
dinero la constituyen precisamente “las cosas”
con que se compra el dinero. Es decir, los bienes Grifica 7-2

y servicios que se producen para adquirir el EL PRECIO DEL DINERO EN TERMINOS DE BIENES
dinero. O sea, la demanda real de dinero es con EL PRECIO DE LOS BIENES EN TERMINOS DE DINERO
bienes y servicios; o lo que es lo mismo: con la
produccion total del pais. Lo que se produce en
un ano es lo que se llama PIB o producto
interno bruto. El PIB es el valor total de todo lo P
que se produce en el ano. Naturalmente, no es Bienes con los
posible un indice perfecto: en el PIB se cuentan que se denaaida
muchas cosas, otras no, y algunas se habran
contado dos veces 0 mas. CANTIDAD

Oferta de dinero

dinero

En nuestra grafica de la oferta y la demanda, la
demanda de dinero corresponde a la produccion. De nuevo podemos apreciar en abstracto y solo
Si la cantidad de dinero no cambia, la oferta se conceptualmente como varian los precios en
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relacion con los cambios de cantidad de medio
circulante (moneda en circulacion).

4 )
“... la alteracioén en la cantidad de dinero... no

va acompanada de una inmediata alteracidn
proporcional en el precio de los bienes.

... Si bien el alza de precio de los bienes es una
consecuencia necesaria del aumento del oro y
de la plata (dinero), el alza no sigue
inmediatamente al aumento; se necesita de un
tiempo antes de que el dinero circule dentro de
todo el pais y haga sentir su efecto a todo tipo
de personas”.

David Hume, Of Money.
\ J

Una variacion en la cantidad de dinero no
afectara a todos los precios de bienes y servicios
en la misma proporcion ni simultaneamente. Una
nueva cantidad de dinero entrara necesariamente
en circulacion primero como parte del poder
adquisitivo de algunos. El dinero disponible de
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todos no aumenta simultaneamente, como
sucederia si nada mas se le agregara un cero a
todos los billetes y saldos bancarios. Primero
aumentara la demanda de los bienes que
compran quienes primero hayan recibido el
dinero. Asi es que el aumento de dinero no es
neutro respecto a la estructura de los precios.
Por ello, los efectos de la inflacibn en América
Latina no se pudieron soslayar con intentos de
indexacion; un intento que consistia
precisamente en agregar ceros a los saldos en
caja y multiplicar salarios por el indice de
inflacion, etcétera.

7.3 LA CANTIDAD DE DINERO

Cuando el dinero lo constituia un bien fisico
como el oro, la cantidad estaba determinada por
su costo marginal de produccion.

Es decir: dependia de su relacion de precio con
otros recursos, precisamente de los recursos que
habia que consumir para producirlo. Cuando
para producir una onza mas de oro los recursos
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que habria que emplear valian mas que el de la
onza misma, se dejaba de producitr.
Evidentemente, la cantidad estaba sujeta a los
vaivenes en los hallazgos de yacimientos, los
avances tecnoldgicos, la explotacion mineral y
otros, pero no dependia de decisiones de
gobiernos ni de politicos. La oferta de oro tenia
cierta elasticidad. A medida que la produccion
total de bienes y servicios aumentaba con
relacion con el oro, los precios de todo en
relacion con el oro tenderian a bajar. Asi, los
Propios recursos para producir oro.
Consecuentemente, resultaba rentable extraer
oro de vetas otrora no rentables por ser menos
ricas. Muy de vez en cuando se descubrieron
nuevos Yy ricos yacimientos de este recurso,
como en California y Australia en el siglo pasado,
causando asi, como se explica mas adelante,
una inflacion: es decir, un aumento de la cantidad
de dinero y una baja del precio del oro; o lo que
es lo mismo: un alza en el precio de todas las
demas cosas, cuya influencia, como las ondas
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de una piedra que cae en el agua, se extendia
por todo el mundo.

Hoy, en todo el mundo el dinero es fiduciario; el
papel moneda no es algo que sea redimible
contractualmente por una cantidad determinada
de algun bien especifico. Su valor deriva
exclusivamente de la expectativa, por parte de
quien lo recibe, de que otros lo recibiran
igualmente en pago por el fruto de su trabajo.
Hoy se dan muchas formas de dinero: mas aun:
hay mas dinero representado por simples
asientos de cuentas en los libros de los bancos,
transferidos de una cuenta a otra
electronicamente mediante una tarjeta de crédito
u orden de transferencia. Esos asientos en las
cuentas de los usuarios de los servicios del
banco representan poder adquisitivo real, como
si estuviesen cambiando onzas de oro o billetes
respaldados por oro. Sin embargo, no tienen
ningun respaldo y son aceptados por la gente
COMO pago por sus bienes y por su trabajo,
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solamente debido a la confianza ya mencionada.
Por tanto, esos “saldos en caja” —que no son
mas que apuntes en los libros de cuentas y hoy
sefales electronicas en las computadoras—
constituyen la mayor parte del dinero que hay en
el mundo moderno.

Los bancos trasladan el dinero de una cuenta a
otra por orden de sus clientes, quienes mandan
tales ordenes en forma de cheques y boletas de
depositos u orden por internet. Pedro le paga a
Juan con una orden al banco que le guarda su
dinero, para que el banco le entregue a Juan la
cantidad del caso. Con la papeleta de depdsito,
Juan simplemente le encarga a su banco que
cobre el cheque que le dio Pedro y se lo deposite
en su cuenta. Los bancos se juntan todos los
dias para cambiar cheques, y hacerse los débitos
y créditos respectivos. Evidentemente, entre
bancos solamente compensan saldos. A este
proceso ordenado se le llama Camara de
Compensacion y surgio como suelen ocurrir
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esas cosas, evolutivamente, por razones
practicas, por conveniencia, y no por invento
legislativo o designios de gobierno.

é )

Un proceso ordenado surge como cualquier otro
bien, cuando se demanda, cuando tiene mercado;
es decir, cuando quienes se benefician de él estan
dispuestos a incurrir en el costo de tenerlo; el
costo no solamente en dinero, sino el costo en
molestias y trabajo que involucra el tener un
orden. (Ver F. A. Hayek, “The Results of Human
Action but not at Human Design”, en Studies in
Philosophy Politics and Economics (Chicago, IL:
University of Chicago Press, 1967).

\_ J

El surgimiento de los bancos para satisfacer la
demanda del servicio de resguardo de valores
dio lugar a la practica de prestar no solamente el
dinero del dueiio del banco, sino también el de
los depositantes, quienes, a cambio de recibir en
pago un interés, aceptaron que parte de sus
depositos fuesen prestados. Pero no parod ahi la
cosa, pues cuando aumento el numero de
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depositantes —y puesto que no era el oro fisico
como tal lo que circulaba, sino certificados en los
que se expresaba que eran redimibles en oro—

comenzaron a prestar mas certificados que el oro

que tenian. Se va abandonando asi el sistema de
reserva total, de 100%, y surge el sistema de
reserva fraccionaria. Obviamente, todo el
crédito por encima del oro depositado fue dinero
nuevo.

La fraccion de reserva también la determinaba el
mercado —es decir, los actos de los individuos
bajo la presion del derecho civil y del derecho
mercantil— pues no existiria legislacion
casuistica para el negocio bancario hasta mucho
después. La tentacion de emitir mas certificados
(dinero) estaba también contrapesada por la
prudencia, pues el hecho de crear dinero nuevo,
disminuyendo sus reservas mas alla de lo que el
mercado consideraba prudente, podria causarle
una “corrida” de depositantes al banco,
poniendo al banquero en el riesgo de incumplir
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sus obligaciones contractuales consistentes en
redimir sus billetes. Siendo el principal activo del
negocio bancario la confianza de sus
depositantes, tendrian sumo cuidado en no
exceder los limites de la prudencia. Si les iba
mal, no solamente perderian el capital propio
aportado para ofrecer garantia a sus clientes,
sino su patrimonio propio, su casa y su hacienda.
No existian entonces las compainias de
responsabilidad limitada, que permiten a los
duenos de negocios limitar sus pérdidas al dinero
que han aportado a los mismos y dejar a buen
resguardo su patrimonio personal. Precisamente
fue para proteger a los banqueros como surgio
por primera vez la compania de responsabilidad
limitada: el Banco de Inglaterra, que en ese
entonces era privado, pues no existian las
bancas centrales de los gobiernos'+.

La cantidad de dinero existente siempre basta
para llevar a cabo todas las transacciones.

4 \era C. Smith, The Rationale of Central Banking (Indianapolis, IN: Liberty
Press, 1990).
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Lo importante no es la cantidad, sino los efectos
de los cambios. Hoy la cantidad de dinero no la
determinan factores de mercado. Cualquier
actividad que pueda considerarse como funcion
creadora de dinero, sin control del Estado, esta
prohibida en casi todo el mundo. Es cierto que
en muchos paises ya no esta prohibido poseery
vender oro, como si lo estuvo durante unos
cuarenta anos, pero casi todos los paises han
establecido, por legislacion, que solamente la
moneda creada por el Gobierno constituye medio
de pago de aceptacion obligatoria. A esta
moneda se le denomina moneda de curso
forzoso. Consecuentemente, cualquier
obligacion se escoge pagar en la moneda de
menor costo, “salvo riesgo” de participar en el
mercado informal.

Los gobiernos no crean moneda en forma burda,
simplemente imprimiendo billetes. Lo complicado
del mecanismo, sin embargo, logra el mismo
efecto que si asi lo hicieran. No existe razon
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econdmica que justifique un sistema tan
complicado como oneroso, que al fin de cuentas
solamente sirve para emitir la cantidad de dinero
nuevo que el Gobierno desea emitir. Los
mecanismos existentes son justificados
exclusivamente por razones politicas.

Se aduce que los gobiernos democraticos,
sujetos a presiones para gastar mas de lo que
cobran en impuestos, no podran mantener la
disciplina monetaria requerida por una sana
economia. Y sin duda dicha justificacion esta
fundada en la experiencia de muchos siglos,
pues fue desde que los gobernantes se
percataron de los beneficios politicos de tener el
monopolio del dinero cuando se vienen
causando desordenes monetarios por razones
politicas. Es mas, la Unica justificacion para tener
monedas de curso forzoso —la prohibicion a los
ciudadanos de contratar en moneda distinta de
la que el Gobierno manipula— es para que el
Gobierno pueda manipular la cantidad de dinero,
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pues no tendria objeto abandonar la moneda
propia si la misma conserva su poder adquisitivo.

El sistema esta sujeto a todas las consecuencias
de lo que se conoce como el “problema del
conocimiento”, que se refiere a que la
informacion pertinente al mercado es vasta y
dispersa, y a que su utilidad es de tiempo y
circunstancia’. Por tanto, como las decisiones
nunca pueden estar bien informadas,
constantemente sorprenden por sus
consecuencias inesperadas.

Al disponer un cambio respecto a la cantidad de
dinero en circulacion, las autoridades estan de
hecho emitiendo un juicio sobre muchos
aspectos tan imponderables y complejos como
su efecto en el nivel de empleo, las tendencias
de los precios, la expectativa de tasa de
desarrollo, su efecto en las tasas de interés, en la
tasa de cambio, en los términos de intercambio y
muchos mas. Las disposiciones de la autoridad
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monetaria afectan a infinidad de circunstancias
que las autoridades jamas podrian
oportunamente conocer, y menos anticipar y
evaluar; pero como son de observancia
obligatoria, limitan y estorban, cuando no
Impiden, desenvolvimientos que ellos no pueden
inventar. Asi, se quedan a la zaga, sorprendidos
de las nuevas e ingeniosas innovaciones que en
el mercado se suceden, a pesar de las
autoridades.

No es que el sistema de banca central sea la
Unica opcion, pues la historia de la banca libre
demuestra todo lo contrario y la correcta teoria lo
confirma. Por imperfecto que sea el sistema de
banca libre, hay abrumadora evidencia para
poder afirmar que sus imperfecciones son
minusculas, comparadas con el subdesarrollo,
las depresiones, la inflacion, la pobreza y hasta la
violencia que han causado las bancas centrales.

15 Ver: “El uso del conocimiento en la sociedad”, de F. A. von Hayek, y
Knowledge and Decisions, de Thomas Sowell.
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Ley de Gresham. Cuando por la ley se le atribuye
a una moneda de curso forzoso (aceptacion
obligatoria) un valor superior al que en el mercado
le corresponde, las personas evidentemente
preferiran pagar con la moneda sobrevaluada, que
obligadamente se tiene que aceptar en pago, y
poner sus ahorros a buen resguardo con la mejor
moneda. Dicese, entonces, que la buena moneda
“desaparece” de la circulacion, y que “la mala
moneda desplaza a la buena”. A este fendbmeno
se le conoce como la ley de Gresham,
economista inglés que describio el fenomeno por
primera vez.

\_

Notese que, en ausencia del monopolio estatal
del dinero, las personas siempre estarian en su
natural libertad para contratar en las monedas
que mas garantia les proporcionara para sus
contratos. Habria competencia entre monedas,
como lo ha habido en muchas ocasiones y
lugares. Las malas monedas habrian
desaparecido por el abandono de su clientela. Lo
que es importante hacer ver, por la trascendencia

v

144

Capitulo VI

que han tenido las desastrosas y destructoras
inflaciones, es que, en ausencia de la prohibicion
de usar otras monedas, los gobiernos habrian
sido impotentes en causar esas inflaciones que
redujeron a la pobreza a pueblos otrora ricos,
como Argentina, en las décadas de los cincuenta
a los ochenta, Alemania en la década de los
veinte, y muchos otros ejemplos. Por ello esta
muy justificado el temor a la injerencia politica en
asuntos monetarios. Dicho temor ha dado lugar
al complejo sistema de creacion de dinero que
hoy prevalece. Evidentemente, en muchas
ocasiones la supuesta autonomia politica no fue
suficiente para evitar los desastres inflacionarios
politicamente causados.

No ha sido muy feliz el intento de alejar de la
politica el manejo del dinero. En el proceso de
determinar la politica monetaria, es
practicamente imposible evitar que entre las
principales consideraciones estén lo que las
autoridades piensan sobre las necesidades del
Gobierno, las teorias politicas de los burocratas,
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las creencias personales sobre economia, las
presiones politicas, las interpretaciones
personales de los eventos econdmicos del
momento y las expectativas que cada miembro
del grupo director tiene del futuro. No debe
extranar el fracaso del intento de alejar de la
politica a las bancas centrales en un mundo
democratico, concediéndoles autonomia, puesto
que la autonomia es contraria a la esencia misma
de la democracia'®. De todas maneras, esta tan
institucionalizada internacionalmente la gran
ficcion de las bancas centrales “autbnomas”, que
ya se ha convertido en verdad y el publico en
general realmente asi cree.

7.4 LA CREACION DE DINERO

Hoy dia, cuando las autoridades consideran que
debe expandirse el dinero en circulacion (medio
circulante), recurren a varios procedimientos. La
forma mas comun de emitir dinero primario es
que el Gobierno se presta a si mismo la cantidad
de dinero que crea; su propio banco central le
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“descuenta” una nota de tesoreria, o un bono,
por cuyo monto el ministro de Hacienda puede
girar cheques, que el banco central honrara con
dinero nuevo. En efecto, el Gobierno inventa con
una mano el nuevo dinero y con la otra lo gasta.
Todos los mecanismos formales que se
relacionan con el Gobierno consisten en darle
crédito, sabiendo que este nunca sera
cancelado, sino renovado siempre.

Pero no solamente dando crédito al Gobierno
aumenta o reduce el medio circulante la banca
central, aunque esa ha sido la forma mas
importante. Se puede aumentar la capacidad de
otorgar crédito de los bancos privados, mediante
cambios en las cantidades de reservas
obligatorias que deben mantener en el banco
central, reservas conocidas como encajes;
pueden modificar los cupos de créditos y las
normas contables para que puedan aumentar o
se vean obligados a reducir el crédito.

6 Democracia implica el “manejo politico de la cosa publica”; y autonomia,
“alejar de la politica el manejo de la cosa publica”.
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7.5 EL FACTOR MULTIPLICADOR

El dinero asi creado de la nada se llama primario
—también es conocido como “base monetaria”
—, porque sirve de base para multiplicar la
cantidad de dinero en circulacion en forma
indirecta. El banco central emite dinero primario
(la base monetaria) para prestarle al Gobierno o a
los bancos, o para comprar divisas, o para
gastarlo directamente, cuando sus ingresos por
cargos por servicios no son suficientes para sus
gastos o inversiones. Este dinero es de curso
forzoso. Es decir, de aceptacion obligatoria: no
se permite legalmente contratar pagos en otras
monedas.

Este dinero va a parar a manos de personas,
individuales o juridicas, a quienes el Gobierno ha
comprado bienes o ha pagado por servicios.

El dinero siempre es de alguien y se encuentra
depositado en bancos o esta en circulacion
como efectivo. Del dinero que recibe un banco,

146

Capitulo VI

una parte la guarda como reserva y otra parte la
presta.

La reserva le sirve para que los depositantes
puedan retirar su dinero de acuerdo con las
condiciones pactadas. La proporcion de reservas
minimas es hoy dia determinada de acuerdo con
la legislacion. En ausencia de legislacion, el nivel
de reserva se determina por el mercado, en
respuesta a la prudencia del banquero y a las
condiciones contractuales con los depositantes.
Si un banco no se compromete a mantener
suficiente respaldo con reservas y capital de sus
duenos, quiza no lograra la confianza de posibles
depositantes.

Lo que ha dado en préstamo también es
depositado en los bancos. Debido al sistema
fraccionario de reserva, toda nueva cantidad de
dinero aumenta por un factor multiplicador que
depende de la fraccidn que se vuelve a prestar.
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Podria ser facil para un banco aumentar el
numero de personas que estan dispuestas a
aceptar dinero prestado proveniente de su propia
expansion crediticia, pero no le es facil aumentar
la clientela por su dinero; es decir, el nUmero de
gente que esta dispuesta a considerar los nuevos
instrumentos como dinero y guardarlo como tal en
sus saldos en caja.

L. von Mises

\_

é )

Cuando una nueva cantidad de dinero llega a

manos de alguien, este lo deposita en un banco.

El banco tiene que guardar el encaje como
reserva en el banco central, y si este es del diez
por ciento, el banco puede prestar hasta
noventa. Quien recibe los noventa, los deposita
igualmente en un banco, que manda nueve al
encaje y presta ochenta y uno. Quien recibe los
ochenta y uno los deposita en un banco, que
manda ocho con diez centavos al encaje y
presta..., y asi sucesivamente. Se facilita la
comprension del factor multiplicador bancario si
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suponemos que solamente existen depdsitos a la
vista y el encaje es diez por ciento. El aumento
de dinero, sobresimplificado, seria:

Aumento de dinero = Dinero primario (Dp) +
0.9Dp + 0.81Dp +...=1/0.10 =10

7.6 LA INFLACION Y LA DEFLACION

La inflacion ha sido definida de dos formas. La
forma correcta, expresada por la Escuela
Austriaca, es: un aumento de la oferta de dinero
no causado por un aumento de la demanda de
dinero en el mercado. El efecto de eso, sin
embargo, es lo que mas generalmente se conoce
como inflacion: un aumento general y sostenido
de los precios. Para los primeros, la inflacion es
el hecho de aumentar la cantidad de dinero; para
los otros, la inflacion es el efecto de ese hecho.

La inflacion ha sido causada casi invariablemente
por los gobiernos. Las excepciones ocurrieron
cuando, como ya se menciono, hubo grandes y
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sorprendentes hallazgos de yacimientos de oro,
como los que hicieron en el siglo XVI los
conquistadores espanoles, como en California a
mediados del siglo XIX, y como en algunas otras
ocasiones en la historia. Este es, por ejempilo, el
caso de Australia, en 1850, cuando el precio del
hielo llego a tal nivel que era negocio rentable
cortar hielo en el Lago Walden, en Vermont, EE.
UU., y transportarlo a Australia para enfriar
bebidas.

Pero esas inflaciones, aunque grandes, fueron
minusculas comparadas con las causadas por el
Gobierno aleman de 1920 a 1923, cuando la
hiperinflacion anual aument6 de 80 a 450 por
ciento mensual; o con las de Sudamérica, en la
segunda parte del siglo XX. Estas llegaron, como
ejemplo, en Brasil, a 1700% anual en 1989; y en
Argentina a 14,000% anual. En Nicaragua,
cuando llegd a 33,000% anual en 1988, el
Gobierno le agregaba ceros a los billetes con un
simple sello de hule! En esas condiciones, los
precios de entrada al teatro suben tan
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rapidamente que el precio aumenta durante el
tiempo que se hace cola para entrar. El dinero
necesario para las transacciones frecuentemente
se llevaba en carretillas de mano, y cuentan que
una senora que lo llevaba en una canasta fue
asaltada: jpero le quitaron el canasto y le dejaron
el dinero!

Como es facil imaginar, los efectos de la inflacion
son devastadores para quienes viven con rentas
fijas, provenientes del ahorro de su trabajo
pasado, que pronto ven reducidas o eliminadas
sus fuentes de sustento, distorsiona totalmente
la planificacion de las personas y empresas,
fomenta la desmedida especulacion y distorsiona
igualmente la utilizacion de todos los recursos.
También causa conflictos y resentimientos
sociales, pues se inculpa a los comerciantes del
alza de los precios, a los transportistas del alza
del transporte, y asi a todos los proveedores de
bienes y servicios. Los costos sociales son
impredecibles y hasta tragicos, pues en cuanto
los trabajadores ven el valor de sus salarios
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reales disminuido, injustamente acusan y
protestan ante sus patronos, que también son
victimas del fendmeno. Por este motivo hasta los
ejércitos han tenido que intervenir violentamente
en mas de una ocasion, causando numerosas
muertes.

Muchas veces, por razones politicas, los
gobiernos ponen precios tope para que no se
puedan ajustar, causando asi el surgimiento de
mercados negros, quiebra de industrias que no
pueden violar las leyes, y se llega al extremo de
criminalizar actos meramente econdmicos.
Cuando, por ejemplo, establecen topes a los
alquileres, de hecho estan despojando al
propietario del inmueble. Algunas veces
disponen indexar la economia en un intento de
neutralizar los efectos de su politica inflacionaria,
pero, como nos lo recuerda David Hume, el
proceso no es neutro ni instantaneo respecto a la
estructura de los precios, de manera que la
indexacion no evita las distorsiones.
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Algunos efectos de la inflacion

- Dana a aquellos cuyo ingreso no sube en la
misma proporcion, para compensar la pérdida
de poder adquisitivo del dinero. Principalmente
a personas mayores pensionadas.

- Ayuda a los deudores a sacrificio de los
acreedores, pues con el tiempo la deuda se
paga con dinero de menor valor.

- Altera las decisiones economicas de asignacion
de recursos y de inversion.

- Desvaloriza las polizas de seguro y los
compromisos de largo plazo.

- Afecta los flujos de la balanza de pagos,
provocando continua alteracion en las tasas de
cambio, para compensar la pérdida de poder
adquisitivo relativo.

- Altera los sistemas de contabilidad, creando
utilidades ficticias y dificultando todo calculo
econdmico.

- Aumenta la incertidumbre, canalizando mas
recursos hacia actividades especulativas.

~
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En la medida que la inflacion realmente provea
poder adquisitivo al Gobierno, constituye una
transferencia de riqueza al Gobierno de parte de
quienes no tienen los medios para defenderse de
sus efectos. Resulta asi un impuesto cruel y
escondido, cuyas victimas son tipicamente
viudas y ancianos que viven de pensiones y
rentas fijas, y quienes habran sido despojados de
sus patrimonios porgue no se pueden defender.

Para que ese tipo de inflacion sea posible, ha
tenido que utilizarse todo el poder coercitivo del
Estado para impedir que los ciudadanos puedan
recurrir a otros medios de intercambio, como,
ejemplo, monedas de otros paises. Por ello
vemos que, tipicamente, las leyes monetarias
prohiben a los ciudadanos utilizar otras maneras
de contratar sus intercambios, creando las
monedas de curso forzoso. El sistema monetario
natural’” del mercado —o sea el (también
imperfecto) sistema de banca libre, sin
privilegios, regido por las normas generales de
derecho civil, mercantil y penal— tiene sus
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mecanismos propios para imponer cautela y
regular el subito aumento o disminucion de la
cantidad de dinero en circulacion.
Lamentablemente, este proceso no se permite en
la mayoria de paises, debido al sistema de banca
central.

No es propio extenderse aqui sobre tan elusivo
tema'8. Baste recordar lo que alguna vez dijo
Ludwig von Mises, respecto a que cualquiera
puede imprimir billetes, pero solamente la gente
que los acepta los convierte en dinero.

7.7 EL DINERO DEL FUTURO

En |la actualidad, con los adelantos en las
comunicaciones electronicas, y especialmente
internet, el mundo se encamina por
insospechados caminos incluso hacia formas
futuras de “dinero electronico”. Las personas

7 “Natural” en el sentido de que, en ausencia de imposicion por parte de los
gobiernos, resultaria de la evolucidon misma del mercado.

8 \ler Ludwig von Mises, “Limitation on the Issuance of Fiduciary Media” y
“Observation on the Discussions Concerning Free Banking”, en Human Action.
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dejaran de usar papel dinero a cambio de
efectivo electronico (e-cash), o de tarjetas
inteligentes (smart cards) con valor monetario
grabado en microprocesadores —sistema que ya
es comun en Europa— o como las tarjetas con
valor que ya se usan para hacer llamadas
telefonicas. En otro ambito, administradoras de
fondos mutuos, como Merril Lynch, ofrecen
cuentas de inversion donde el cliente tiene la
opciodn de girar pagos contra sus ahorros.

Adam Mikkelsen, de Nueva Zelanda, y otros
vaticinan que en los proximos veinte o treinta
anos este desarrollo socavara el
aprovisionamiento monopolico de dinero por
parte de los gobiernos y permitira a las personas
escoger entre distintos proveedores del mismo.
Hasta no hace mucho, la introduccion de dinero
privado (de mercado), por no ser moneda de
curso forzoso, hubiese requerido un tratado entre
gobiernos, prescindiendo de sus monopolios.

Los hechos obligaran
a los gobiernos a
jugar un papel mas
acorde con la
dinamica de la
economia moderna.
Ya es comun hacer
transferencias a
cualquier parte del
mundo por correo
electronico e incluso
se debitan y
acreditan pagos al
instante mediante
tarjetas de crédito,
las cuales operan
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“Asi como el papel dinero
fiduciario reemplazo al
papel moneda con especie
como respaldo, débitos y
créditos ejecutados
electronicamente llegaran a
ser el medio de pago
dominante, creando el
potencial para que el dinero
privado compita con el
dinero emitido por los
gobiernos”.

Jerry L. Jordan, gobernador,
Federal Reserve Bank

of Cleveland
U. S. A

\

como chequera electronica en el punto de
compra. No es posible predecir con precision
como seran las transferencias “inteligentes” por
medios electronicos ni cual sera el estandar
monetario del dinero privado, pero no es
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arriesgado pronosticar que cobrara preeminencia
algun sistema de transacciones privadas
basadas en la tradicion del contrato mercantil y
el derecho consuetudinario, y el papel del Estado
no sera el de un emisor monopolista, sino el de
alguien que vela por el cumplimiento de
derechos y obligaciones contractuales. Todo esto
tendra un impacto importante en materia fiscal y
bancaria.

7.8 LECTURA COMPLEMENTARIA

“El suefio de un millon de dolares”

Traducido de la revista The Freeman.

Hace poco tuve un suerio inquietante y revelador.
Sorié que era el afortunado poseedor de un
millon de ddlares y que nunca mas tendria que
trabajar.

Inmediatamente di rienda suelta a mi imaginacion
y pensé en los cientos de cosas que en adelante
podria hacer con mi millon de ddlares. Planeée
como obtener lo mejor y mas caro que el dinero
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pudiera comprar. Compraria una casa grande y
lujosa; el automovil deportivo mas costoso del
mundo. En cuanto a vestuario, unicamente
compraria lo mejor y mas fino. Viviria
lujosamente. Veria tornarse en realidad mis mas
caros deseos y nunca mas tendria que trabajar.

Apresuradamente me vesti y sintiendo hambre
descendi ansioso de desayunar, antes de poner
en obra mis planes; pero tuve la desagradable
sorpresa de encontrar que no habia
absolutamente nada que comer. Mi esposa
lloraba amarga e inconsolablemente. Los
comestibles que habia ordenado el dia anterior
no le habian sido entregados. La botella de leche
y la copia del periodico matutino que usualmente
hacian su aparicion en el portico, esta vez
brillaban por su ausencia. Traté de llamar al
supermercado, pero la linea estaba muerta.
Entonces me dije: “bien, daré un paseo y traere
algo para el desayuno”. Pero al salir, cual no seria
mi sorpresa al ver que las calles estaban
completamente desiertas. El silencio era
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agobiante. No se veian carros, ni autobuses, ni
tranvias. Nada. Pensando que algo anormal
ocurria en mi vecindario, me dirigi caminando al
otro extremo de la ciudad. Ni siquiera un tranvia
circulaba; el silencio continuaba siendo
monotono y pesado.

De repente empezo a aparecer gente en la calle
—al principio unos pocos, despues muchos y al
final cientos—. Me uni al grupo y empeceé a
indagar: ;Qué sucede? ;Donde podrée comprar
comida? Y obtuve la respuesta: “;No lo sabe
usted? Todo el mundo es poseedor de un millon
de dolares; por consiguiente, nadie tendra que
trabajar de ahora en adelante”. La respuesta me
dejo atonito. Pensé que alguien habia cometido

algun error. Que solo yo habia obtenido un millon

de dolares. Pero aparentemente no era asi. La
agobiante y penosa realidad era otra. Todos se
habian vuelto duenos de una fortuna y
consecuentemente consideraban que para ellos
habia terminado para siempre la necesidad de
trabajar.
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En un acceso de ciega furia, consecuencia de la
frustracion, tuve que dar por descartados mis
ambiciosos planes. Al mismo tiempo, comprendi,
COmMo en una revelacion y como nunca antes lo
habia comprendido, la interdependencia mutua
que existe entre los hombres; y tambien que, por
pequenia que fuera mi contribucion, era necesaria
para el bienestar de todos mis congéneres, pues
no es el dinero en si lo que constituye la riqueza;
el dinero solo es un simple medio que facilita el
intercambio.

Por fin desperté de lo que resultaba ser una
pesadilla. El sol brillaba en el horizonte y los
pajaros cantaban en el exterior. En la cocina mi
esposa se afanaba preparando el desayuno.

Miré por la ventana y vi un mundo de gente
rumbo a sus tareas diarias, donde cada uno
contribuiria en mayor o menor escala a mi
bienestar y a mi vida, como yo a mi vez lo haria
con la de ellos, lo cual me llend de gozo y
satisfaccion.
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo VII

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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La funcion del capital y la
remuneracion del trabajo

Productividad es 8.1 EL CAPITAL

la produccion
relativa a algun
parametro como
tiempo, horas
hombre, dinero
invertido, hectarea
sembrada, etc.

La definicidn mas concisa
de bienes de capital es: el
instrumento o la
herramienta que aumenta la
productividad. En este
sentido, “herramienta”
incluye desde un azadon
hasta una fabrica de tractores o una planta
hidroeléctrica, y todo aquello que se ha
construido para aumentar el consumo futuro,
sacrificando el consumo presente. El dinero en si
no es capital: es un medio de intercambio y
como tal puede invertirse en capital, si en vez de
ser empleado para satisfacer necesidades o
gustos inmediatos se emplea para adquirir
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bienes que aumentan la productividad del

trabajo.

La rigueza de la que una sociedad podra
disponer es la que produce con su trabajo. Es
posible que la hayan producido generaciones
anteriores o que un pais le regale parte de su

riqueza a otro, como
suele ocurrir con los
programas de ayuda.
Pero primero hubo
alguien que con su
trabajo produjo esa
riqgueza para que
llegase a existir.

Los paises podran

-

Cualquier recurso
natural seguira
extrayéndose hasta que
su costo marginal llegue
a igualarse con el precio
o beneficio marginal del
cual deriva su valor. De
lo contrario, quien lo
extrae pierde.
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tener recursos naturales, pero, si no los
transforman con su trabajo, no contribuiran a
elevar el nivel de vida. Se pueden convertir en
riqueza mediante la aplicacion de la inteligencia y
el consumo (gasto) de tiempo y otros recursos.
Los recursos, tal como los encontramos en la
naturaleza, no tienen mucho valor. Su valor
deriva de las satisfacciones que, después de ser
transformados por el ingenio y el trabajo de las
personas individuales, puedan brindar a los seres
humanos. Esa transformacion requiere el
sacrificio de muchos recursos adicionales, cuyos
precios sumados tendran que ser inferiores al del
producto resultante de la transformacion.

El valor de los recursos deriva del valor del
producto final. Puesto que es a las ultimas
satisfacciones a las que, subjetivamente, en
comparacion con otras, las personas les asignan
mayor o menor valor, resulta que, después de
restarle a su precio el valor del tiempo, recursos
complementarios y costos de oportunidad
necesarios para extraer y transformar algun
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recurso, el residuo se aproximara a su precio de
mercado.

Asi hay paises con muchos recursos minerales —
de petrdleo o tierra fértil— que son pobres, como
China, India, algunos paises africanos, y algunos
de Sudamérica, como Venezuela, que los tiene
todos, y a pesar de ello aun son pobres. Por otro
lado, hay ejemplos de paises sin mayor dotacion
de recursos naturales que son ricos, como
Holanda, Suiza y Japon. Es mas: como el
transporte es cada dia mas barato, en relacion
con los precios de los productos, los recursos
naturales son frecuentemente trasladados a
donde con mayor ventaja se puedan convertir en
riqueza, debido a la infraestructura
complementaria y la disponibilidad de los fondos.

La riqueza no es gratis. No se da en los arboles,
para que solamente la cosechemos y
disfrutemos. Hay que transformar los recursos y
eso tiene un costo, pues, ademas de los otros
recursos que habra que consumir (gj. el arbol que
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se sacrifica para hacer una mesa o el
combustible para transportarlo), consume tiempo
y trabajo. Todo lo que se consume tiene un costo
de oportunidad, y consecuentemente se habra
producido un aumento de rigueza cuando el
precio de lo producido es mayor que la suma del
valor de los recursos sacrificados o que el valor
del uso alternativo de los recursos empleados.

En un tiempo determinado, digamos una hora,
entre toda la sociedad podemos producir una
cierta cantidad. Esa produccion por hora es
nuestra productividad por unidad de tiempo. La
riqueza producida sera equivalente a nuestra
productividad por hora, multiplicada por las
horas empleadas. Como el tiempo disponible es
solamente el que hay, y eso no lo podemos
modificar, lo Unico que podemos hacer para
tener mas riqueza es aumentar la productividad
del trabajo.
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Ciertamente, mejorar la destreza de la persona
mejora la productividad del trabajo, pero ese
aumento es muy limitado, comparado con el
aumento que se logra al emplear herramientas,
mecanismos y maquinaria cuyo limite es la
inventiva del hombre. El campedn del mundo en
arar tierra con fuerza animal no ara en una
semana lo que se puede arar con un tractor
grande en medio dia; lo que se puede transportar
sin maquinas es insignificante, comparado a lo
que se puede hacer con camion; lo que se logra
producir en una linea de produccion en masa es
infinitamente mayor que lo que con la maxima
destreza humanamente posible se podria
producir sin las maquinas. jimaginense la
infinidad de informes que se transmiten por una
red telefonical

Es asi como el factor decisivo en el aumento de
la productividad social es el capital: la maquinaria
y las herramientas. Por esa razén nos reitera
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Ludwig von Mises que la diferencia entre un pais
rico y uno pobre estriba en la tasa de capital
invertido per capita; lo que, en términos mas
mundanos, quiere decir que un pais con fabricas
sera mas rico que un pais sin ellas.

A esa maquina o
combinacion de
maquinas que llamamos
fabricas, o industrias
enteras, o
infraestructura, y que
aumentan la
productividad del
hombre, se le llama capital y la fuente del capital
es el ahorro. El ahorro por si mismo no es el
capital, pues se podria incluso consumir en el
presente. Como se menciono, se convierte en
capital cuando se invierte en herramientas que
aumentan la productividad para poder consumir
mas en el futuro.

(
El costo real (no el

contable) del capital
es su costo de
oportunidad; esto es,
el valor del consumo
presente sacrificado.

\_

~

v
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8.2 EL PROCESO DE CAPITALIZACION

Todo cambio tiene un costo. Cambiar significa
perder la inversion que tenemos en
conocimientos, que para una nueva manera de
hacer las cosas quiza ya no son utiles.
lgualmente perdemos los equipos, las
herramientas y hasta las fabricas, cuando algun
cambio de condiciones los convierte en
obsoletos, aungque sean modernas.

Por consiguiente, todo cambio tiene costos. La
opcidén que confronta la sociedad es entre el
“costo social del cambio” o “el costo social de
no cambiar”, pues quedarse como se esta
significa sacrificar los beneficios del progreso.
Para decirlo en otra forma: el costo social de no
cambiar es aceptar la endémica pobreza.

Para que se produzca el cambio que resulta en
progreso, debe haber un motivo. Congruentes
con nuestras premisas originales, sabemos que
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el motivo deriva de que las personas escogeran
el mayor beneficio con el menor costo.

La capitalizacion ocurre porque algunos
descubren que podran bajar costos al sustituir
trabajadores por maquinaria, y
consecuentemente podran ganar mas sirviendo a
los otros. Habran hecho una comparacion del
costo de mano de obra con el costo de obtener
capital, y habran concluido que en ese momento,
dados los precios relativos de los recursos
capital o trabajo, los costos seran menores
utilizando menos mano de obra y mas maquinas
automaticas. Subrayamos en ese momento,
porgue las condiciones podran cambiar en el
futuro, a medida que esa relacion de precio siga
cambiando. En un pais subdesarrollado, el precio
relativo de los factores capital y trabajo es
distinto del que se da en un pais desarrollado v,
consecuentemente, los métodos de produccion
se ajustan a sus respectivas condiciones
econdmicas.
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Cuando alguien logra bajar los costos, su primer
objetivo es, ciertamente, ganar mas, en cuyo
caso dispondra de mas dinero para aumentar su
propio consumo o para adquirir mas capital para
la misma u otra actividad. Pero con el tiempo,
como todo producto fabricado tiene sustitutos —
en todo hay competencia— en el afan de ampliar
o conservar el mercado, los precios bajaran
como efecto de la baja de los costos.
Obviamente, no podrian bajar sin la previa rebaja
de los costos.

Es cierto que cuando la maquina sustituye a
trabajadores, estos se habran quedado sin ese
trabajo especifico (ver figura 8-1). Pero, debido a
que la maquina, mas pronto que tarde, causa una
baja de los precios, los salarios reales de todos
los que compran el producto fabricado habran
aumentado. Y ese aumento de ingresos de todos
los consumidores crea nuevas oportunidades de
empleo, que alguien habra de satisfacer. Son
esas plazas las que, a su vez, sustituyen a las



I EL PROCESO ECONOMICO

eliminadas por la maquina. La maquina estara
logrando el producto (producto A en la figura 8-1)
que esos trabajadores producian antes, y los
trabajadores habran sido liberados para producir
lo que antes no se producia (producto B en la
figura 8-1), porque faltaba alguno de los tres
elementos necesarios para su produccion:

Primero, faltaba quién la comprara. Ahora que
los precios han bajado, gracias a la maquina,
se ha creado el mercado, porque se ha creado
el poder adquisitivo.

Segundo, faltaban los trabajadores. Cuando
estaban los trabajadores empleados en lo que
ahora produce la maquina (producto A),
evidentemente no podian producir, ademas, lo
que ahora producen (producto B).

Tercero, faltaria el capital. Son precisamente las
ganancias debidas a las mejoras en
productividad, causadas por las maquinas, las
que proporcionan directa o indirectamente los
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ahorros para el capital que requieren las nuevas
producciones.

Figura 8-1
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Es importante notar que la maquina aumenta el
ingreso real de todos los trabajadores, al bajar
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los precios de lo que compran en comparacion
con lo que podian comprar sin la maquina. De lo
contrario, la maquina no se hubiera justificado.
También mejoran los trabajadores que fueron
desplazados por la maquina, con el aumento
general de los salarios reales que causo la
maquina, con la rara excepcion de aquellos que,
por su edad o incapacidad de aprender algo
nuevo y mejor, cambian a un peor empleo. Sin
embargo, se puede observar que, en los paises
con gran capitalizacion, los pobres son los pobres
mas ricos del mundo, de manera que todos
mejoran debido a la capitalizacion de otros.

Para ilustrar este punto, pensemos en el caso de
un barbero en Chicago, en comparacion con un
barbero en Costa Rica. La remuneracion del de
Chicago es unas veinte veces mas, a pesar de
que la inversion de capital y consecuente
productividad que tienen ambos no es muy
diferente. Esto ilustra el hecho de que no es
necesariamente la productividad particular de la
persona o de una industria lo que importa, sino la
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inversion de capital, y consecuentemente la
productividad de toda la comunidad la que eleva
los ingresos en general. En Chicago, los barberos
cobran a sus clientes mas que los de Costa Rica,
porque sus clientes tienen mas dinero, debido a
la mayor inversion de capital en Chicago. Si no
fuese asi, los barberos de Chicago ya habrian
abandonado su oficio e irian a competir por las
plazas de sus clientes. Lo cierto es que en una
misma plaza los salarios tienen que ser mas o

menos equivalentes,
pues de lo contrario
habria movilidad entre
oficios, hasta que se
nivelen.

El tipo de desempleo
causado por la
maquina es temporal y
forma parte del
proceso de ajuste,
indispensable para
cambiar. Es inevitable,

Productividad marginal
es la relacion costo
beneficio de la ultima
unidad producida. Asi se
dice, por ejemplo, la
productividad marginal del
capital, de la tierra o del
trabajo, relacionando el
beneficio con la cantidad
del recurso utilizado en
agregar una unidad mas
del producto.
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Si se quiere progresar, pues, obviamente no es posible cambiar sin
cambiar. Este desempleo es distinto del desempleo causado por
fendbmenos monetarios, crisis, depresiones con o sin inflacidn, o
intervenciones de los gobiernos, mediante el establecimiento de
salarios minimos u otras intervenciones antieconomicas.

El proceso de capitalizacion es lento, porque depende del ritmo de
crecimiento de los ahorros, y por ello el desempleo temporal que
causa nunca es traumatico. Ademas, es inherente a todo progreso.

El proceso de capitalizacion de un pais puede acelerarse con la
afluencia de ahorro de personas de otros paises, llamada inversion
extranjera, que acude a donde las condiciones de rendimiento y
seguridad son mas atrayentes. En los casos de flujo acelerado, el
proceso ejerce presion para la capitalizacion interna, porque cuando
la demanda de mano de obra empuja todos los salarios hacia arriba,
cambia la relacion interna del precio del capital y del trabajo. La
necesidad de retener trabajadores a un nivel de salarios mas alto,
para no quebrar, obliga a invertir en maquinas que aumenten la
productividad laboral y el valor de la contribucion del trabajo, para
poder cubrir asi los salarios mas altos.
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La suma de las utilidades sobre
las ventas de todas las empresas
constituye el limite total de lo que
se podria repartir en aumentos de
salarios reales. Como ellas son,
tradicionalmente, entre un cuatro
Yy un cinco por ciento de las
ventas, ello nos indica el limite
que podria significar un aumento
de salarios reales a expensas de
las utilidades. A muchos les
extranan esas utilidades tan
exiguas, pero debe notarse que
ellas son utilidades sobre ventas
y no utilidades sobre capital
invertido, que es lo que importa
al inversionista. (Una utilidad
sobre ventas del cinco por ciento,
con una rotacion de capital de
cuatro veces brindaria un
rendimiento de veinte por ciento
sobre capital invertido).
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Si todas las utilidades derivadas de las empresas
fuesen a distribuirse en aumentos de salarios,
estos podrian aumentar en el orden de un cuatro
a cinco por ciento, una sola vez, amén de que se
eliminaria la razon para producirlas. Asi resulta
que la unica manera de aumentar la
remuneracion de los trabajadores es aumentando
su productividad marginal, mediante el uso de
capital. No existe otra fuente, ya que las
utilidades resultan exiguas ante la magnitud total
de lo que seria un pequenisimo aumento en la
remuneracion laboral. En cambio, los aumentos
normales experimentados en productividad en
una economia prospera causan frecuentemente
aumentos reales de diez y quince por ciento
anuales, y aun mayores.

Solamente pueden subir los sueldos y salarios
a medida que baja el costo de la mano de
obra por unidad de producto. Estando la
mayoria de los trabajadores contratados a sueldo
o salario, seria inutil subir los salarios si este
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aumento se reflejara exactamente en los precios
de lo que compran con tales sueldos y salarios.
De manera que solamente reduciendo los costos
con el empleo de capital pueden hacerse las
economias necesarias para poder subir los
sueldos y salarios, sin trasladar el aumento a los
precios.

Para ilustrar el punto: si pagamos a un peon diez
pesos diarios por mover un metro cubico de
tierra, nuestro costo de mano de obra sera de
diez pesos por metro cubico. Pero si con un
tractor ese mismo trabajador puede mover cien
metros cubicos, y le pagamos cien pesos por
dia, nuestro costo de mano de obra por metro
cubico se habra reducido en un peso por metro
cubico, y su ingreso habra aumentado mil por
ciento. Su aumento habra provenido de la
economia en costo de mano de obra por unidad
de produccion, debido al bien de capital y —
como vimos en la figura 8-1— se habra liberado
a trabajadores para emplearlos en otras cosas.
Se preguntara: ;qué cosas? Pues, en tanto una
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sociedad no haya satisfecho sus necesidades y
deseos, siempre habra algo que hacer.

8.3 LA DETERMINACION DEL SALARIO

Hay una “ley” econdmica que se enuncia de esta
manera: en cada clase de actividad el nivel de
salarios lo determina la productividad
marginal del trabajo. Esa ley, lo mismo que la
ley de la gravedad o las de la termodinamica, no
la puede derogar ningun congreso ni la
Organizacion Internacional del Trabajo (OIT).

¢, Qué quiere decir esa ley? Hagamos primero
algunas aclaraciones:

Primera: Al hablar de salario, me refiero a la
remuneracion total del trabajador; es decir, a la
suma de lo que se le paga en efectivo, mas el
costo de lo que se le paga en especie. Lo que se
le paga en especie consiste en cierta racion de
comida, el seguro social, el tiempo no trabajado,
pero pagado, y cualquier otro gasto causado por
el hecho de trabajar.
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Segunda: Cuando hablamos de un nivel de
salarios, no nos referimos a un nivel preciso, sino
a una franja, en la que hay cabida para cierta
diversidad de calidades de trabajo entre cada
trabajador y para las distintas condiciones de
trabajo, como la calidad de la direccion de la
produccion y las distintas calidades de los
equipos (el capital) para producir. Los patronos
menos competentes en dirigir y coordinar los
esfuerzos productivos pagaran salarios en la
parte inferior de la franja y los que cuentan con
equipo mas eficiente o mejor direccion podran
estar en la parte superior de la franja.

Tercera: Obviamente, con el salario no se compra
a la persona humana, que es el trabajador.
Tampoco se paga por el simple hecho de
trabajar, sino por el hecho de producir. Es para
obtener la propiedad del producto del trabajo
por lo que se remunera a las personas. Asi es
que el nivel de los salarios deriva del precio
del producto final, que depende de muchos
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factores y circunstancias ajenas al patrono, como
el poder adquisitivo y las preferencias de los
consumidores del producto final (la demanda), y
la cantidad de bienes y servicios, iguales o
diferentes, pero sustitutivos, que la sociedad
produce (la oferta).

A fin de comprender que significa productividad
marginal del trabajo, recordemos que para
producir una unidad mas, tenemos que agregar
las correspondientes cantidades de recursos
adicionales y complementarios, incluyendo el
trabajo. Para obtener esos recursos, todos los
cuales tienen usos alternos, es necesario
empujar su precio para desplazar a otros
posibles competidores por los mismos. (Si no
hubiese otros que compitan por los recursos, sus
precios bajarian. El hecho de que no se ofrecen
por un precio mas bajo del que tienen demuestra
que tienen otros usos y que, precisamente por
ello, los estan adquiriendo otros).
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Vemos asi cdmo, por ejemplo después de un
terremoto, para que los trabajadores acudan al
mercado de albaniles y abandonen la ocupacion
anterior al terremoto, el salario de los albaniles
tiene que aumentar en relacion con el salario
pagado en otras actividades. De la misma forma,
si se desea atraer mas operarios a alguna
actividad, habra que atraerlos de alguna otra
ocupacion, donde ya estan ganando el salario
que prevalece en el mercado.

Ofrecer mas salario para atraer mas trabajadores
a alguna actividad implica aumentar los salarios
de todos los que ya estan en esa actividad. Es
decir: incrementar la produccidon un poco mas
implica aumentar el gasto laboral de producir
todas las unidades producidas y no solo de las
incrementales. Ese aumento de costo promedio,
obligado por el hecho de incrementar la cantidad
en una unidad mas (el costo marginal), obligaria a
subir el precio del producto para compensarlo,
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hasta un limite establecido por el precio mismo
del producto. Si para aumentar una unidad mas
de produccion el aumento de gasto ya no lo

cubre el incremento en el ingreso, evidentemente

desaparecera el incentivo de producirla 'y ya no
se producira. Si, por el contrario, produciendo
una unidad mas, el aumento del ingreso bruto es
tal que, ademas de absorber el aumento general
del costo, aumenta también la ganancia, existira
el incentivo para aumentar la produccion v,
consecuentemente, los salarios en el grado
necesario para atraer mas trabajadores a esa
actividad.

El proceso funciona igual al revés. Si reducir la
produccion en una unidad permite reducir el
costo de todas las unidades y
consecuentemente aumentar las ganancias,
existira el incentivo para reducir la produccion.
Esto ocurre cuando en el mercado el precio del
producto baja: se baja el salario en esa actividad
y los trabajadores que tienen mejores
oportunidades son los primeros que se van.
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En cualquiera de los casos, el nivel del salario lo
determinara la productividad del trabajo en ese
“margen”; es decir, en el limite en el que el efecto
en el costo de aumentar la produccion en una
unidad mas o reducirla en una unidad menos se
iguala el costo al precio del producto. En ese
punto, producir una unidad menos o una unidad
mas reduciria la ganancia. Claro, no existe un
punto preciso perceptible, pero las personas
tenderan siempre a igualar el costo marginal al
precio esperado del producto, porgue es en ese
punto donde ganan mas.

Ahora bien: si, debido a la mecanizacion de las
tareas en esa actividad, la productividad del
trabajo ha aumentado para bajar el costo de la
mano de obra por unidad, aumentando asi la
diferencia entre el costo y el precio, esto
permitiria aumentar el volumen de la produccion
sin alterar el precio, porque se podria sustraer a
mas trabajadores de otras actividades,
ofreciendo mayores salarios; pero, para subir el
volumen de las ventas, el precio relativo del
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producto tendria que bajar. El aumento de la
productividad coloca al patron en una situacion
en la que nuevamente va a considerar hasta qué
punto le conviene aumentar el volumen de la
produccion y, consecuentemente, los salarios,
para aumentar su ganancia.

El hecho de tener que aumentar los salarios para
atraer trabajadores a fin de aprovechar la nueva
productividad empuja todos los salarios de la
comunidad para arriba, pues quienes corren el
riesgo de perder trabajadores, cuando a estos se
les presentan mejores oportunidades, tendran
que aumentar los salarios de sus propios
trabajadores también. Es asi como el aumento de
la productividad marginal del trabajo afecta los
salarios de todos, tanto nominales como reales,
de los trabajadores que trabajan en la actividad
de mérito, donde ocurre el aumento de la
productividad marginal, como el salario nominal y
real de los trabajadores que ahora pueden
comprar el aumento de esa produccion. El
aumento total de ese beneficio sera igual a la
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economia lograda por el aumento de
productividad. Es de esa economia de la que
sale el aumento de los salarios.

Para producir cualquier cosa se combinan
diversos recursos y de ellos muchos son
sustitutivos. Los factores de produccion
complementarios pueden aprovecharse hasta
donde lo permite el mas escaso de ellos. El
trabajo es el recurso mas escaso en el sentido de
que cualquier produccion necesita algun
esfuerzo humano. Siendo que la disponibilidad
de trabajo es la que pone limite a la cantidad de
otros recursos que una sociedad puede
aprovechar, el aumento de productividad
causado por la maquina (el capital) aumenta la
disponibilidad de trabajadores para poder
producir otros bienes y servicios que de otra
manera no podrian estar disponibles.

En una economia de mercado, cuanto mayor es
la disponibilidad de trabajo, mayor sera la
produccion. Ello sera cierto a cualquier nivel de
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productividad. Nunca habra desempleo por falta
de cosas que hacer, mientras existan
necesidades humanas insatisfechas.

Cuando el trabajo abunda en un sector de la
economia, si no existe rigidez que lo impida, el
resultado es que parte se mueve a otros sectores
que estaban menos atendidos, pero el nivel de
salarios en general habra aumentado en todas
las actividades, incluso en las que estaban
desatendidas, debido al aumento en la
productividad del trabajo al margen.

8.4 LOS REQUERIMIENTOS DE CAPITAL

El monto del capital requerido por plaza de
trabajo se calcula dividiendo la inversion total en
la empresa entre el numero de trabajadores
empleados. Esto varia mucho de empresa a
empresa, como se puede apreciar en las
siguientes tablas:
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Tabla 8-1

Las 2000 compaiiias mas prosperas del mundo.
Segun Forbes (“The Grand Totals™, 4 de abril del 2010,)
(en billones)

Totales 2009
Ventas | Ganancias| Activos Valor |Empleados
$ $ S mercado | (niumero)
S millones
32.04 1.63 124.60 19.57 75.13

Podemos entonces establecer las siguientes
relaciones:

4 )

Ganancias sobre ventas: 5.0%
Ganancias sobre valor de mercado: 8.3%
Inversion en activos por empleado:
$1.6 millones
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Tabla 8-2

COSTO POR PLAZA DE TRABAJO EN USD”

INDUSTRIA COSTO INDUSTRIA COSTO
Agricultura $388,629.00 Bienes raices $8,489.967.00
bosques pesca venta y renta
y caza
Mineria $2.,006,179.00 Servicios $48.,762.00

profesionales
cientificos y
técnicos
Servicios $3.216,458.00 Administracion $248.183.00
publicos de empresas y
companias”
Construccion $39.709.00 Servicios de $30.319.00
desperdicios
Manufactura $172,129.00 Educacion $138,385.00
Comercio al $87,479.00 Salud y $75,869.00
por mayor asistencia social
Comercio al $70,821.00 Artes, $117,451.00

por menor entretenimiento
y recreacion
Transporte y $248,531.00 Hoteleria y $46,678.00
almacenamiento servicios de
comida
Informacion $417,809.00 Otros servicios $70.604.00
menos gobierno
Finanzas y $224.407.00
Seguros

* Fuente: Varias tablas del Bourcau of Economic Analysis.
Datos en délares del 2000 (Consultor: Jos¢ Andrés Marroquin).

** Incluye bancos y otras ¢mpresas.
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Capitulo VIII
Tabla 8-3
DA CAPITAL INVERTIDO INGRESO MENSUAL
POR TRABAJADOR $§ PROMEDIO $
Suiza 72,522.00 3,042.00
Luxemburgo 60,318.00 3.270.00
Japon 54,016.00 2,527.00
Finlandia 52,494.00 1,822.00
Noruega 50,971.00 2.494.00
El capital invertido per capita en Estados Unidos 36,451.00 2,042.00
los distintos pal'ses, en relacion a Alemania 35.015.00 2.131.00
los ingresos per capita de Hong Kong, China 21,550.00 1,494.00
distintos paises, fue como sigue: Panama 15.989.00 220.00
México 13,278.00 351.00
Chile 11,315.00 271.00
Colombia 10,608.00 119.00
Tailandia 5.831.00 160.00
Honduras 4.100.00 55.00
Filipinas 3,574.00 68.00
India 2,180.00 23.00
Malawi 414.00 15.00
Sierra L.eona 246.00 14.00

En USD de 1987. Datos obtenidos de Manuel F. Ayau, Como mejorar el nivel de
vida, tercera edicion (Guatemala: UFM 2009).
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8.5 SOBRE LA DISTRIBUCION DE LOS
INGRESOS

Evidentemente, aunque para comunicarnos
hablamos de pagos a empresas, todos los pagos
se hacen a personas reales. A las cosas, a los
recursos, a las empresas no se les puede pagar.
Cuando se paga por una cosa, se esta
transfiriendo la propiedad de un producto y se le
esta pagando a alguien de carne y hueso.

Sigamos imaginariamente la pista a un billete de
cien pesos que le pagamos a una empresa
“tipica”. De cada cien pesos que vende una
empresa “tipica”, destina unos cuarenta y cuatro
a sueldos y salarios, unos cincuenta a
proveedores y unos seis a los propietarios. Los
pagos a las empresas proveedoras —entre las
cuales incluimos al Gobierno— constituyen, a su
vez, el ingreso de las mismas, las cuales habran
recibido, segun nuestro ejemplo, cincuenta de
los cien pesos. Esos cincuenta pesos se
gastaran “normalmente” en las mismas
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proporciones de nuestro ejemplo, de manera que
veintidos pesos (44%) se iran en sueldos y
salarios, veinticinco (50%) en proveedores, y tres
(6%) le quedarian a los duefos.

Grafica 8-1

REMUNERACION AL CAPITAL

$6.00 $3.00 $1.50 $0.75  S0.38 S0.19.. $12.00
6% 6% 6%
|||> ...$0.00
[///‘
44% L 44% 44% }44%

$22.00 $11.00 $5.50 $2.75 S1.38... $88.00

REMUNERACION AL TRABAJO

Nuestros cien pesos siguen dividiéndose, pues
los veinticinco que representan el ingreso a los
proveedores se gastaran en las proporciones
tipicas de nuestro ejemplo: once pesos en
sueldos y salarios, doce y medio a proveedores,
y uno y medio a los duenos.

Si seguimos el ejemplo hasta el destino final de
nuestros cien pesos imaginarios, le habran



I EL PROCESO ECONOMICO

tocado a los trabajadores y asalariados 88 pesos,
y a los duenos 12.

Por supuesto que lo anterior es solamente un
ejercicio imaginario, pero sirve para hacernos una
idea del orden de magnitud aproximado a lo que
es la realidad, para apreciar que de todas
maneras, la mayoria de lo gastado, en ultima
instancia, terminara en manos de los
trabajadores.

Se han generalizado muchas ideas equivocadas
sobre lo que es la realidad, tanto sobre las
ganancias como sobre la funcion de las empresas
(lamadas “clase patronal”), desde que se
generalizd en el mundo la concepcion de la
sociedad dividida en secciones o clases. Se les
atribuyo intereses propios de las clases, sin
movilidad entre sectores, incluso en conflicto con
los de otras clases, hasta con estructuras logicas
distintas, en el supuesto de que el quehacer
economico es un “juego de suma cero” (en el que
lo que unos ganan es lo que otros pierden), y no
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como ya vimos en el capitulo 3, que es un “juego
de suma positiva” (en el que todos ganan).

Los empresarios son intermediarios: venden lo
que su clientela esta dispuesta a comprar,
porque satisface sus prioridades dentro de su
limitado poder de compra, en competencia con
otros que también les quieren vender. Por otro
lado, el mismo empresario en papel de cliente
compite en comprar los insumos necesarios para
producir el bien o servicio que quiere ofrecer en
competencia con otros. Evidentemente, no
pueden pagar mas de lo que pueden recuperar
después de sus clientes por mucho tiempo, pues
perderian su patrimonio.

Si bien todo vendedor y comprador contribuye e
influye en la formacion de los precios, la
influencia es minima y con muy raras
excepciones los precios son, para efectos
practicos, dados por el mercado. Por ello se dice
que los productores son tomadores de precios.
Ello es asi porque para cualquier producto hay
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sustitutos competitivos (ejemplo: el ladrillo
compite con el cemento; el barco con el tren,
etc.).

La ganancia es residual: lo que resulta de restar
del precio lo que se ha gastado en producir. No
es que a cualquier costo simplemente se le
agregue la ganancia para llegar al precio. Si asi
fuera, no existiria la posibilidad de perder.
Cuando el costo resulta mayor que el precio, se
pierde. La historia nos ensefna que de cada diez
empresas que se establecen siete fracasan antes
de los cinco anos.

Los patronos compiten entre si por los
trabajadores, y puesto que nadie invierte mas de
lo necesario para consumir ni para producir, la
mezcla de los recursos capital y trabajo la
deciden con base en lo que en ese momento se
paga en plaza. No pueden pagar mas, salvo la
excepcion de quien en ese momento esta
mejorando la productividad marginal del trabajo,
ganando mas y, consecuentemente, pudiendo
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pagar mas. Son esas empresas las que van a la
vanguardia de las innovaciones, las que mas
ganan y las que mejores salarios pagan. Cada
nueva empresa tiene que sustraer de alguna otra
ocupacion a sus trabajadores, y es asi como el
proceso de capitalizacion lo van forzando
quienes primero automatizan.

A corto plazo, las llamadas “conquistas”
laborales saldran del bolsillo de los patronos
existentes. Pero el corto plazo pasa pronto y el
costo de las conquistas resulta siendo
simplemente otro componente de la retribucion
laboral total. Para los patronos este total es lo
que importa, pues es lo que tendran que reponer
en sus ventas. Los trabajadores, sin embargo,
veran mermado su poder de decision sobre el
producto de su aporte, pues el gasto de su
remuneracion habra sido asignado por ley a
varias finalidades obligatorias, como seguro por
accidentes, descanso remunerado, vacaciones
pagadas. Ello significa que su remuneracion es
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distribuida por ley entre pagos en especie y
pagos en efectivo.

Lo que no podra modificarse por ley es la
retribucion total al trabajo, pues esta depende de
la produccion de bienes reales de la comunidad,
y esta a su vez de la productividad marginal de
los factores de produccion. Consecuentemente,
a muy corto plazo, todas las llamadas
“conquistas” resultan sacrificando lo que en
efectivo estaria recibiendo el trabajador.

A medida que esos ingresos aumenten, el capital
disponible aumentara la demanda de mano de
obra, obligando asi a los productores a modificar
su mezcla de capital/trabajo, para poder a su vez
aumentar la productividad laboral y los salarios
reales y nominales. La fuente del empleo y la
causa de los aumentos de los salarios es el
capital; y la unica fuente interna del capital son
los ingresos de las personas que estan por
encima de sus requerimientos de consumo.
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8.6 LECTURA COMPLEMENTARIA

“Capital y crecimiento economico”
Por Julio H. Cole

En esta grafica, que compara la experiencia de
quince paises después de la Sequnda Guerra
Mundial, se aprecia la importancia de la inversion
en capital como determinante del incremento en
la productividad laboral. Para cada pais, la grafica
muestra la inversion en capital por trabajador (gje
X) y el producto interno bruto por trabajador (eje
Y), ambas variables expresadas como tasas de
crecimiento anual.

Para facilitar la comparacion, también se ha
trazado la linea de regresion para estos datos,
que representa la relacion promedio que existe
entre el crecimiento en la inversion por trabajador
y el crecimiento en la productividad laboral. (Es
iImportante destacar que los datos miden las
tasas de crecimiento de las variables, y no sus
valores absolutos. O sea, los datos reflejan el
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progreso relativo de los diferentes paises, no sus
niveles absolutos de riqueza o productividad. Por
esta razon, los puntos cercanos al origen no son
necesariamente paises pobres, ya que tambien
podrian ser paises ricos que se han “estancado”
relativamente, mientras que los puntos mas
alejados no son necesariamente paises ricos, ya
que podrian ser paises pobres que estan
progresando rapidamente).

-

O
JAPON

O
TAIWAN

PIB POR TRABAJADOR (tasa de crecimiento anual)

0 1 1 | | 1 1 1 | 1

0 | 2 3 4 5 6 7 8 9 10

CAPITAL INVERTIDO POR TRABAJADOR (tasa de crecimiento anual)
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Los paises ubicados hacia el extremo superior
derecho de la linea de regresion son Japon y
Taiwan. Es bien sabido que estos paises han
progresado rapidamente en décadas recientes, y
por medio de la grafica se aprecia claramente
que esto se debe a sus mayores niveles de
inversion.

Los paises que se encuentran hacia el extremo
inferior izquierdo de la linea son en su mayoria
paises latinoamericanos. En estos paises la
productividad ha aumentado mas lentamente en
décadas recientes, porque invierten menos,
aunque el incremento observado en la
productividad guarda relacion con el nivel de
inversion realizado. Por tanto, si estos paises
desean progresar mas rapido, tendran que invertir
mas. Por otro lado, no se puede concluir que por
esta razon son menos eficientes, porque si bien
invierten menos que otros paises, la poca
inversion que realizan no esta siendo
desperdiciada.
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En cambio, un caso claro de inversion ineficiente
es el de la economia soviética, ya que este pais
tiene un nivel de inversion comparable al de
Japon, pero su ritmo de incremento en la
productividad es comparable al del Reino Unido
(que invierte casi la mitad de lo que invierte la
URSS).

Un aspecto interesante de la grafica es que la
linea de regresion (que fue calculada excluyendo
los datos para la URSS) corta al eje Y en un valor
positivo. Esto representa el aumento promedio en
la productividad laboral que no se debe a la
inversion en capital, y en principio significa que
aunque la inversion por trabajador no cambie, la
productividad laboral de todas maneras
aumentara, en promedio, alrededor del 1% anual.
Los economistas atribuyen este incremento
“autonomo” en la productividad al efecto
combinado de varios factores:
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(1) Una parte se debe al progreso tecnologico
(@aunque esto no siempre es estrictamente
independiente de la inversion, ya que a
menudo las nuevas tecnologias vienen
“Incorporadas” en nuevos bienes de capital).

(2) Otra parte se debe al efecto de las llamadas
“economias de escala”.

(3) Aparte de las economias de escala y de la
tecnologia “incorporada”, el incremento
“autonomo” en la productividad también esta
reflejando el efecto de todos los factores que
influyen sobre la “calidad” de la mano de obra,
como por efemplo la salud de los trabajadores,
su nivel educativo, y la edad promedio de la
fuerza laboral (los jovenes tienden a ser menos
productivos que los mayores, porque tienen
menos experiencia, etc.).
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TASAS DE CRECIMIENTO ANUAL PROMEDIO (%)

PIB por Capital invertido
trabajador  por trabajador
Argentina (1940-80) 2.1 1.5
Brasil (1950-80) 4.1 4.0
Chile (1940-80) 1.6 0.5
Colombia (1940-80) 1.7 0.9
México (1940-80) 3.3 2.3
Pera (1940-80) 1.6 2.8
Venezuela (1950-80) 2.1 2.4
Francia (1950-84) 4.6 4.8
Alemania Occ. (1950-84) 4.9 5.7
Paises Bajos (1950-84) 3.7 4.]
Reino Unido (1950-84) 2.9 4.0
Estados Unidos (1950-84) 2.1 2.3
Japon (1950-84) 6.3 7.3
Taiwén (1965-88) 5.7 8.8
Corea del Sur (1963-82) 3.9 4.2
Union Soviética (1950-85) 29 6.6
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Fuentes: V. Elias, Sources of Growth: A Study of
Seven Latin American Economies (San Francisco,
CA: ICS PRESS, 1992), tabla 3, 53-54.

A. Maddison, “Growth and Slowdown in Advanced
Capitalist Economies”, Journal of Economic
Literature 25 (1987): 649-98, tablas A-1, A-7, A-9,
A-16.

G. Ofer, “Soviet Economic Growth, 1928-1985”,
Journal of Economic Literature 25 (1987):
1767-1833, tabla 1.

L. Lau, ed., Models of Development: A Comparative
Study of Economic Growth in South Korea and
Taiwan (San Francisco, CA: ICS Press, 1990), tabla
5.2, 196.
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo VIl

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Capitulo 1X
Sobre la funcion social de la No robards.

Deuteronomio 5,19;

propliedad privaga vateo 19,19

9.1 EL DERECHO A LA PROPIEDAD ' ™\
- ~ Asi, la economia humana vy la propiedad tienen

La propiedad privada “|_a tierra estaré a un origen econémico comun, porque la ultima
cumple una funcion vuestra disposicion razén de la existencia de ambas es que los
imprescindible, como para que habitéis en bienes disponibles son menos que los
parte del mecanismo ella, la recorrais y requeridos por los hombres. La propiedad y la
coordinador y del proceso | tengais propiedades economia humana no son un invento arbitrario,
de toma de decisiones en ella”. sino mas bien la unllca solucion posible al

: , problema que, segun la naturaleza de las
que tienen que ver con el (Gén 34,10) . . .
_ _ cosas, se nos impone por la diferencia entre la
intercambio. - / . . .

cantidad de bienes economicos que

Se puede adquirir un legitimo derecho de necesitamos y la cantidad disponible de ellos.
propiedad’® haciendo un descubrimiento, Wilhem Réepke,
recibiendo un regalo, como resultado del trabajo Principios de economia
fisico o intelectual, o mediante la cooperacion - J
SOCiaI y el intercambio. 9 No hablamos de la propiedad a secas, porque la misma se puede adquirir

ilegitimamente, de diversas maneras, en cuyo caso consideramos que el
derecho a la misma no es legitimo.
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Nadie discute el derecho de propiedad que cada
uno tiene sobre su propia persona y lo que de
ello se deriva: sus creencias, y el destino que
desea darle a su vida, sus valores y su propio
tiempo. Tampoco hay controversia sobre el
derecho de propiedad del producto del trabajo
personal aislado, como algo derivado de lo
anterior. Pero cuando se trata de lo que es
socialmente producido —es decir, del producto
de la cooperacion social— y cuando se trata de
los recursos a los que la sociedad les atribuye
valor —como los recursos dados por la
naturaleza, como los minerales y la tierra—
existen importantes controversias.

Por ejemplo: estadisticamente, siendo la
cantidad de tierra finita, la relacidon de cantidad
de tierra por habitante tiene que reducirse
simultaneamente al aumentar la poblacion. En
consecuencia, por ese solo hecho, la propiedad
de la tierra agricola tiene que ir quedando en
propiedad de una cada vez menor proporcion de
la poblacion total. Pero, ademas, existen otros

Capitulo IX

factores econdmicos que contribuyen a
concentrar la propiedad de la tierra. La cuestion
que se debate es si el patron de tenencia de la
tierra es el mas justo y conveniente para la
sociedad: si maximiza su funcion social o si debe
reformarse, estableciendo otro patron.

La propiedad de los recursos, cualesquiera que
sean, se puede adjudicar coercitivamente de
acuerdo con el sistema que decidan los que
tienen la fuerza para imponer sus designios, o se
puede respetar el patron de distribucion que
resulta del ejercicio de la libertad contractual de
los ciudadanos. Debemos reconocer que en
ningun caso se podra ofrecer igual oportunidad a
los ciudadanos, por muchas razones, entre las
cuales esta la limitacion fisica del area total de
tierra mencionada antes. De manera que
cualquier patron de distribucion tiene
insoslayablemente que discriminar y, por lo tanto,
lo Unico que hay que considerar es el propio
criterio de discriminacion.
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-

El pobre mismo, el que nada posee, no esta menos
interesado que el rico en que se respeten los
derechos de la propiedad, puesto que no puede
sacar ventaja alguna de sus facultades sino por
medio de las acumulaciones que se han hecho y
han sido protegidas. Todo lo que se opone a estas
acumulaciones, o las disipa, perjudica
esencialmente los recursos que tiene para ganar; y
la miseria y el deterioro de las clases indigentes es
consecuencia infalible del pillaje y ruina de las
clases ricas. Por un sentimiento confuso de esta
utilidad del derecho de propiedad, no menos que a
causa del interés privado de los ricos, se persigue y
castiga como un crimen en todas las naciones
civilizadas la ofensa que se hace a las propiedades.
El estudio de la economia politica es muy a
proposito para justificar y corroborar esta
legislacion; y explica por qué son tanto mas
palpables los felices efectos del derecho de
propiedad, cuanto mas afianzado se halla este por
la constitucion politica.

Juan Bautista Say,
Tratado de economia politica. 1821.

~

v
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¢/ Qué significa ser propietario? Propietario es
quien “tiene el derecho o facultad de disponer
de una cosa, con exclusion del ajeno arbitrio...”.
(Propietario formal es quien es reconocido como
tal por el sistema legal; propietario de hecho es
quien dispone de la cosa sin tener titulo formal).

Por supuesto, nadie puede disponer de su
propiedad sin afectar a los demas. Ningun acto
puede ser neutro respecto a los demas. El
mismo acto de respirar u ocupar un espacio
afecta a los otros. El simple hecho de utilizar una
cosa tiene el efecto de privar a los demas de
poder utilizarla. El problema practico no es,
pues, si la disposicion de algo va a producir
efectos externos (externalidades), sino cual es el
limite de las externalidades tolerables para
optimizar la cooperacion social.

Una persona puede tener una propiedad inscrita
a su nombre en el registro oficial. Sin embargo,
una disposicion arbitraria del Gobierno puede
privarla de su facultad de disponer de ella. Por
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ejemplo, cuando una cosa privada es declarada
“monumento nacional”, de hecho su propietario
es despojado —legalmente— de su derecho
sobre la misma. Cuando a Hitler le preguntaron si
no era incongruente con el Nacional Socialismo
respetar la propiedad privada de los medios de
produccion, contestd que no era necesario
expropiarlos pues él era quien disponia para qué
se utilizarian y por lo tanto él era también, de
hecho, el propietario.

En sociedad, los hombres utilizaran su
propiedad, dentro de las distintas opciones que
se presentan en cada caso, con la finalidad de
alcanzar sus propias metas, de acuerdo con
nuestras premisas originales y dentro de los
limites de la libertad (ver capitulo 3). Como
hemos visto, para lograr sus metas necesita
obtener, por intercambio, cosas producidas por
otros, lo cual solamente lograra si lo que él
produce es algo que los demas quieren y a un
precio que puedan pagar. Si lo consigue,
conservara su propiedad. Si no, perdera sus
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recursos, desperdiciados por no poder resarcirse
de su costo, y eventualmente hasta la propiedad
sobre los mismos; por ejemplo, en el caso de la
tierra, mediante un proceso de quiebra.

Esto quiere decir que la conservacion del
derecho o facultad de disponer de una cosa, con
exclusion del arbitrio ajeno... es precaria.
Depende del acierto que se tenga, compitiendo
con otros, en satisfacer deseos ajenos a juicio no
del propietario, sino de los otros miembros de la
sociedad. En este tipo de juicios, los otros
miembros de la sociedad son despiadados, pues
consideran prioritarios sus propios intereses, no
los del propietario de los recursos. La propiedad
de los recursos siempre esta de venta en el
mercado; es decir, siempre existe un precio al
que se podria vender. Cuando el propietario no
vende no quiere decir que no esta en el mercado,
pues seguramente habra algun precio que no
pueda resistir. Simplemente quiere decir que
escoge gquedarse con ese recurso y prescindir
del dinero que obtendria al precio prevaleciente.
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Ello equivale a comprar continuamente el recurso
conservando su propiedad. El simple hecho de no
vender significa que esta empujando el precio
hacia arriba. Por eso lo conserva. Su conservacion
también quiere decir que considera que entre las
opciones que tiene para utilizar recursos por el
valor de lo que ya posee, el mejor uso que puede
darle es el que le esta dando, pues es el mas
rentable. Esto también es indicativo de las
prioridades de los demas miembros de la
sociedad, puesto que son ellos los que deciden
qué es comparativamente mas rentable.

De forma que, aunque la propiedad de algunos
recursos como la tierra parece ser relativamente
estable, porque los cambios de propietario no se
suceden con la misma frecuencia que con otros
recursos, ello no significa que el mercado de la
tierra no esté en continua puja y no se encuentre
en continua redistribucion dentro de los limites
de la imperfeccion del mercado, de los diversos
costos propios de las transacciones y del
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reajuste de actividades, de acuerdo con la ley de
ventaja comparativa.

El mecanismo coordinador conocido como la ley
de ventaja comparativa nos ayuda a comprender
por qué existe la tendencia —siempre imperfecta
— a que los recursos estén en manos de quienes
pueden utilizarlos mejor en la produccion social y
no en la produccion individual del duefio. A
medida que la sociedad se desarrolla, a los
campesinos que comparativamente no producen
en funcion social (los marginales) les llegara la
hora: percibiran que les conviene mas abandonar
la tierra con su bajo rendimiento especulativo y
optar por una remuneracion contractual mas
segura. Este es otro factor de la evolucion del
desarrollo que causa mayor concentracion de la
propiedad de la tierra. Por ejemplo, en los
Estados Unidos la tierra agricola es propiedad
del 2% de la poblacion mayor de 18 anos. Y
dentro de esa distribucion también se da la
concentracion, pues el 3% de los propietarios de
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tierra agricola son duefios del 40%2°. En Francia,
la poblacion agricola es 6% y en Inglaterra 3%.

La mayor parte de lo que llegamos a poseer no
es producto del trabajo aislado individual, sino
del trabajo en cooperacion social, coordinado
por los mecanismos que aqui intentamos
explicar. Evidentemente, la tierra y los recursos
naturales no son fruto de esfuerzo humano
alguno, pero sin el esfuerzo humano no tienen
mayor valor. Su valor deriva de lo que el esfuerzo
humano les puede agregar. Incluso en el
mercado se puede apreciar que el precio
atribuido por la sociedad a la tierra virgen
constituye una pequefisima fraccion del precio
de la propiedad urbana o rural. Igual sucede con
todos los recursos naturales en su estado
natural, con rarisimas excepciones.

Podemos decir que, al revés de lo que sucede en
una sociedad primitiva, la mayor parte de las
propiedades que constituyen la riqueza de una
sociedad desarrollada son propiedades

Capitulo IX

artificiales, en el sentido de que son obra del
hombre. Como tales, su existencia también es
precaria. Esas propiedades constituyen, a su vez,
los recursos con los cuales producimos
herramientas, construimos maquinas,
organizamos fabricas y desarrollamos industrias,
para que, a la vez y en ultima instancia,
produzcan los bienes que deseamos consumir y
disfrutar. No tiene otro objeto la produccion.

A medida que una sociedad desarrolla y
automatiza la contribucion de los recursos
naturales y del trabajo fisico, el valor de la
riqueza producida disminuye. La contribucidon de
las propiedades que llamamos bienes de
produccion, el capital (maquinas y recursos
productivos fabricados) va aumentando
porcentualmente. Es mas: es el aumento de
productividad del trabajo como resultado del uso
de capital (la maquina) lo que permite que ocurra

20 Fuente: W. Whyte, ed., 1987 Yearbook of Agriculture (Washington, DC: U.S.
Government Printing Office).
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la paradoja del aumento de los salarios, a medida
que el costo de la mano de obra por unidad de
producto disminuye. La propiedad de los medios
de produccion artificiales, el capital, se adquiere
a través del descubrimiento, como fruto del
trabajo individual, o a través de la cooperacion
contractual voluntaria y ocasionalmente también
como regalo o herencia; pero debe recordarse
que para regalar o dejar en herencia algo, tuvo
que adquirirse previamente el derecho de
propiedad sobre lo regalado o heredado.

Una maquina es también resultado del trabajo y
el conocimiento colectivo, en el sentido de que
son muchos los que aportan sus diversos y
dispersos conocimientos, que son propiedad
privada, a cambio de los medios (dinero) para
obtener los satisfactores que desean; o bien,
para reponerse de lo que tuvieron que adelantar
a otros, a fin de obtener su colaboracidn en la
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produccion de lo que vendieron. Por eso todos
los componentes que se llegan a integrar a un
producto final, incluso el trabajo, son propiedad
privada de alguien. Asi, los productos cambian
de propietario sobre la base de una colaboracion
contractualmente consentida, ya sea la misma
explicita o implicita.

Si se quiere explotar un recurso, es necesario
proporcionar recursos complementarios, que
habra que comprar en el mercado, para lo cual
se debera contar con la capacidad y disposicion
de empujar sus precios hacia arriba, a fin de
desplazar algun otro comprador cuyo producto
final no merece prioridad, segun lo manifiestan
indirectamente los miembros de esa sociedad.
De manera que todos los que adquieren recursos
de propiedad estan siempre mejorando las
opciones de los vendedores.
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4 )
Quien produce un quintal de café aporta

recursos de su propiedad y obtiene la
colaboracion del fabricante de abonos, a quien le
remunera; el aporte del trabajo de sus
trabajadores, a quienes remunera
contractualmente; a los transportistas, a quienes
remunera también contractualmente; etcétera.
Su contribucion es cuenta saldada. De manera
que el producto final ha sido obtenido a base de
una colaboracion voluntaria, coordinada por el
sistema de precios. La contribucion del
Gobierno, mediante la prestacion de ciertos
servicios, es también cuenta saldada, pues para

ello se pagan los impuestos.
\_ _J

Es el caracter privado de la propiedad lo que
permite la asignacion eficiente de los
recursos de los que una sociedad dispone.
Esta aseveracion es la clave para entender una
de las mas importantes funciones de la
propiedad privada. Como se vio en el capitulo 5,
las decisiones son solamente al margen porque
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son privadas. Si no fuesen al margen, su
racionamiento no seria posible al margen.
Consecuentemente, su asignacion deja de ser
economizadora de recursos. Ademas, sin
propiedad que dé lugar al surgimiento de la
estructura de precios, se da el problema de falta
de informacion referente a la relativa escasez de
los recursos.

En el siguiente articulo se explica por qué el
experimento llamado perestroika —un intento de
introducir en Rusia incentivos y otras
caracteristicas del mercado— no podria
funcionar, como en efecto sucedio
posteriormente.

9.2 LECTURA COMPLEMENTARIA
“PERESTROIKA: { PUEDE FUNCIONAR?”

Articulo por M. F. Ayau y Julio Cole, publicado en
The Freeman, diciembre 1988, como
“Perestroika: Can it Work?”.
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Esta muy bien alabar la perestroika —el actual
movimiento hacia la liberacion de las economias
del bloque soviético, el establecimiento de
“utilidades” como incentivos para los gerentes
soviéticos y los pasos para organizar la
produccion soviética en una forma mas
empresarial—, pero todos estos cambios, por
razones técnicas, pronto traeran desencanto.

No basta imitar al mercado. El ingrediente
esencial de una economia de mercado es la
propiedad privada de los escasos recursos y
medios de produccion. Y aun con perestroika,
hace falta este ingrediente.

Las razones técnicas tienen que ver con un
problema que aun ignoran la mayoria de las
personas y también la mayoria de profesores de
economia. Alrededor de 1930, cuando se debatia
en Europa por pequenos circulos de
intelectuales, se le conocio como el problema del
calculo econdmico.
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Simplemente vivimos en un mundo de escasez y
no importa como esté organizada una sociedad,
siempre necesitaremos medios para decidir como
utilizar los recursos de manera mas eficiente. En
una sociedad capitalista, los precios de mercado
brindan la respuesta. La competencia entre
compradores y vendedores en un mercado libre
establece precios relativos, que eliminan el uso
menos economico (menos rentable) de cada
unidad particular de un recurso, induciendo el
uso de sustitutos que a cambio deben
substraerse de otros usos por el mismo proceso
de mercado. Todo esto sucede solamente porque
los recursos y los medios de produccion son
propiedad privada, pueden comprarse y venderse
y, consecuentemente, tienen precios de mercado.
Como sucede esto esta ampliamente explicado
en los textos de economia, aunque pocas veces
se les recuerda a los estudiantes que esto solo
sucede en economias con propiedad privada.
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PROBLEMAS DE ASIGNACION

Lo que queda aun por explicar es como una
verdadera sociedad socialista (una que no copia
los precios capitalistas) llevaria a cabo la tarea de
asignacion eficiente. Tarjetas de racionamiento,
colas y control de ingresos se usan actualmente
en los llamados paises socialistas, lo mismo que
los seudoprecios asignados arbitrariamente para
racionar los bienes de consumo. Pero ;como
determinaria el zar planificador el mejor uso de,
digamos, una libra adicional de plata, cuando
confronta usos alternos, como, por ejemplo,
pelicula de rayos X, pelicula industrial, microfilm
para bancos, pelicula para turistas, joyeria,
contactos electronicos, rellenos de dientes y
removedor de verrugas? Recuérdese que él
también tendria que decidir sobre la relacion de
precios de todos los insumos utilizados para
producir la libra de plata, asi como los precios de
todas las cosas de las cuales formara parte. Y
debemos tener en cuenta que no puede
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simplemente sumar los costos, ya que los costos
en si 'son a Su vez precios.

Fue Ludwig von Mises, en 1920, quien llamo la
atencion de la comunidad académica hacia el
problema del calculo econdmico. Refiriendose a
Mises, el famoso tedrico socialista Oskar Lange
escribio en 1936 “... fue su poderoso reto lo que
forzo a los socialistas a reconocer la importancia
de un sistema de calculo econdomico adecuado,
para guiar la asignacion de recursos en una
economia socialista. Es mas: fue principalmente
gracias al reto del profesor Mises que muchos
socialistas se percataron de la mera existencia de
tal problema... el mérito de haber hecho que los
socialistas abordaran sistematicamente este
problema pertenece al profesor Mises. Tanto
Ccomo un gesto de reconocimiento por su gran
servicio asi como un recordatorio de la
importancia de una sana contabilidad economica,
una estatua del profesor Mises debiera ocupar un
lugar de honor en el gran salon del Ministerio de
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Socializacion o en el Comité de Planificacion
Central del Estado socialista!.

La naturaleza del problema del calculo
economico consiste en la asignacion de precios
relativos a millones de millones de articulos, cada
uno de los cuales tiene un precio que esta en
funcion de todos los demas precios, siendo el
ultimo factor de decision para cada precio las
siempre cambiantes valoraciones subjetivas de
millones de consumidores.

Aunque a veces resulta conceptualmente util
representar el problema econdomico como un
sistema de ecuaciones simultaneas,
solucionables “en principio” por una autoridad
central todopoderosa, es ingenuo suponer que
aun los mas simples problemas pueden ser
resueltos aun en esta era de las
supercomputadoras. Hacia fines del siglo pasado,
el economista italiano Vilfredo Pareto demostro
que una “economia” simple, que involucra solo
100 personas y 700 articulos, requetriria la
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solucion de 70,669 ecuaciones. El asombroso
numero de ecuaciones involucradas en un caso
mas real de millones de personas y millones de
bienes es enloquecedor. Y esta aproximacion
matematica pasaria por alto la subjetiva e
inmedible naturaleza de las valoraciones del
consumidor, asi como el delicado papel de los
empresarios que luchan por descubrir y encontrar
los cambiantes deseos y necesidades de los
consumidores.

Aun suponiendo que la “autoridad central”
pudiera decidir paternalisticamente la proporcion
de bienes finales que han de producirse (i. e.
cuanto de cada bien es “bueno” para la gente), el
principal problema es como producir los
deseados productos, determinando cual de las
innumerables “mezclas” de insumos
técnicamente factibles es la mas eficiente. El
hecho de que el tedrico planificador ruso L.
Kantorovich descubriera el problema en 1939 es

21 Oskar Lange y Fred M. Taylor, On the Economic Theory of Socialism (Nueva
York: McGraw Hill, 1964), 57-58.
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uno de los incidentes mas curiosos en la historia
de la economia moderna. Descubrio que la
solucion correcta a un problema de produccion,
dados ciertos insumos y ciertas combinaciones
posibles de los mismos, requeria la introduccion
de ciertas variables auxiliares que él llamo
“coeficientes de asignacion”. Asi resulto que
cuando economistas occidentales leyeron su
trabajo, despues de la guerra, se dieron cuenta
de que estos “coeficientes de asignacion” eran
simplemente los precios de los distintos
insumos?.

Dado que vivimos en un mundo en el que las

cosas tienen precio, lo tomamos como un hecho.

Pero la teoria de mercado nos enseria que los
precios no son establecidos por “alguien” o por
alguna “autoridad”. Surgen del intercambio de
decisiones privadas hechas al margen. Son el
comprador marginal y el vendedor marginal
quienes determinan el precio al que se vacia el
mercado. La teoria economica socialista se basa
en el principio de que los valores se determinan
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objetivamente, para que no haya tal cosa como
“al margen”. El concepto de “tasas de sustitucion
al margen” tiene sentido en la determinacion de
los precios solo cuando los recursos y los medios
de produccion son propiedad privada. Y esto
excluye al socialismo.

El resumen de todo esto es que nadie ha
explicado nunca como se supone que funciona el
socialismo. Incidentalmente, jvale la pena notar
que este es un asunto serio y perturbante,
cuando se piensa en un mundo académico que
concede reconocimiento y prestigio a personas
que francamente proclaman estar a favor de un
sistema que esta aun por describirse! Que
algunos paises totalitarios se llaman a si mismos

22 Kantorovich independiente tropezé con la técnica de programacion lineal, que
habia sido descubierta en occidente por G. Dantzig y T. Koopmans, donde ha
sido exitosamente aplicada a una gran variedad de problemas gerenciales.
Irbnicamente, ha sido aplicada en la planificacion socialista por una sencilla
razon: la programacion lineal es una forma de determinar la solucién mas
eficiente para un problema de produccion, para un determinado conjunto de
precios de insumos. Por cierto que para cualquier conjunto arbitrario de precios,
habra una correspondiente solucion “6ptima”. Sin embargo, no tenemos forma
de saber si esta solucion “éptima” es de hecho el verdadero 6ptimo, a menos
que los precios de los insumos originales sean en si 6ptimos.
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“socialistas” no significa que en realidad actuan
en forma socialista. Si usted duda de como los
paises socialistas establecen sus precios, es tan
sencillo como esto: los copian de paises
capitalistas, de catalogos de SEARS y de lo que
encuentran en los periodicos, ajustandolos segun
sus planes actuales. En cuanto a que los
incentivos a las ganancias son importantes
motivacionalmente hablando, ello resulta inocuo
SI quienes toman las decisiones carecen de la
informacion para economizar recursos y alcanzar
la eficiencia.
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Los mitos cuesta que mueran y el mito de la
factibilidad de la planeacion central no es la
excepcion. Los fracasos se inculparan a
personas, a sabotajes y al clima. Nuevas medidas
correctivas revolucionarias seran anunciadas. No
pierda la sintonia: volvera la nueva
PERESTROIKA.

Para un tratado detallado del problema del calculo
economico, vea Don Lavoie, National Economic
Planning; What is Left? (Cambridge, MA: Ballinger,
1985).
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo IX

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Capitulo X

El mercado interferido (mercantilismo)

Los precios cumplen la funcion de guiar y dirigir las actividades econdmicas...;
los precios tienen que ser libres para que nos indiquen la verdad.

Benjamin M. Anderson
Economics and the Public Welfare, 1949.

10.1 LA INTENCION ES BUENA

Conviene ahora ilustrar y analizar algunos
aspectos de la politica economica
contemporanea. Primero, porque muchas
veces se comprenden mejor los alcances de
una tesis econdmica, si se contrastan con
situaciones que experimentamos en la
actualidad, especialmente con las tesis que han
servido de sustento para la politica economica
prevaleciente. Y segundo, porque sirve de
ejercicio para aplicar algunos de los
conocimientos obtenidos para manejar la curva
de la oferta y la demanda.
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Mercantilismo. Esta filosofia politica ha sido el
tipo de intervencionismo mas utilizado en la
historia. Surgid en el siglo XVI en Europa y aun
existe en muchos paises, especialmente en
Latinoamérica. Sostiene el mercantilismo que el
Gobierno debe guiar la economia con
concesiones monopolisticas, impuestos,
reglamentos, proteccidn a ciertas actividades,
atesoramiento de reservas y controles de precios,
salarios e intereses. Su filosofia fue combatida por
los fisidcratas, y la obra de Adam Smith,
Investigacion acerca de la naturaleza y causas de
la riqueza de las naciones fue una extensay
amplia refutacion y critica de tal teoria.
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Durante toda la historia de la humanidad han
existido personas que no solo consideran que su
criterio es mas acertado o mejor informado que
el de los demas (lo cual es posible), pero que
también consideran que han sido llamadas por
alguna deidad o por el propio destino a dirigir a
los demas, por el bien de los demas (lo cual no
es tan probable). Proceden entonces a imponer
sus juicios de valor a los demas y a utilizar el
poder, legalizado o no, para establecer las metas
hacia las cuales deberan los demas dirigir su
esfuerzo.

Enfatizo que no me refiero a personas que se
esmeran para que prevalezcan reglas de
conducta a fin de que todos se consideren
justamente tratados, de acuerdo con normas
imparciales, generales, de respeto mutuo,
establecidas a priori y en abstracto, y
consecuentemente aceptadas por todos como
justas, para que sea viable la vida en sociedad.
Me refiero a personas que pretenden planeary
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encauzar el comportamiento economico de las
demas personas hacia objetivos que ellos
mismos establecen como deseables,
generalmente definidos por ellos mismos como
“prosperidad” o “bienestar general”. Con esa
loable intencion, proceden a utilizar el poder
publico para alterar las decisiones de los
habitantes en la direccidn que consideran
conveniente, y asi reordenar las cosas y dirigir el
esfuerzo social y la distribucion del producto de
acuerdo con los objetivos escogidos por ellas.

Durante buena parte de este siglo, prevalecio en
la mayor parte del mundo la creencia de que en
ausencia de planificacion centralizada de la
asignacion de recursos, el esfuerzo social se
dirigiria a fines no justificables, desde el punto de
vista del interés colectivo, y que la ineficiencia
economica seria muy grande. Se consideré6 como
condicion necesaria para tener buenos
resultados que las intenciones deberian ser
loables, y se confundio el actuar por el propio
interés con egoismo. No se tuvo en cuenta que,
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siendo el ser humano como es y viviendo en el
mundo como es en la practica, el interés propio
seria el mejor incentivo para inducir a todos,
independientemente de su intencion, a servir a
los demas. Consecuentemente, no se confio en
el mercado. Después de intentos a escalas
continentales, involucrando a millones de
personas, se demostrd en la practica lo que la
teoria econdmica nos ensena: que solamente
dejando a la gente disponer libremente de lo
suyo sera el uso de los recursos
economicamente eficiente para lograr la
prosperidad general. Por supuesto que, en tanto
se aprendia lo futiles que resultarian los
experimentos, se causé mucho atraso y se
impuso un gran sacrificio a varias generaciones.
Inconscientes de que el progreso es sumamente
precario, hoy podemos apreciar por el retrovisor
de la historia que el intento de planificar la
sociedad tuvo enormes y tragicas consecuencias
empobrecedoras. Fueron pocos los pensadores
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que advirtieron esto. Entre ellos, destaca el
profesor Ludwig von Mises.

Si bien dicha etapa esta ya pasando, aun
prevalece la idea de que los gobiernos deben
interferir en el mercado para evitar excesos,
desequilibrios, fallas, externalidades negativas,
etc. Cuando esa intervencion econdmica en el
mercado no es francamente coercitiva, se recurre
a reglamentos y controles economicos, no con el
fin de hacer prevalecer una conducta justa, sino
una conducta conveniente, y con esa loable
intencion proceden hoy dia a legalizar las
interferencias (democraticamente, a través de un
pequeno grupo de representantes, de manera
que un pequenisimo numero de personas puede
obligar al resto de la poblacion a actuar en contra
de su voluntad). La legislacion no tiene
solamente por objeto hacer prevalecer el respeto
entre las personas, sino que intenta obligarlas
también a impedir o a modificar los actos que,
con el debido respeto a los derechos ajenos —de
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manera libre, consensuada y pacifica— llevarian

a cabo. Los gobiernos establecen leyes para
controlar alquileres, limitar salarios, comprar o
vender divisas, permitir o regular actividades
especificas —que, lejos de causar dano sirven
pacificamente a la comunidad— para crear
privilegios y controlar intereses, precios topes,
subsidios, precios minimos, proteccion
arancelaria, y asi una serie de disposiciones
coercitivas, que nada tienen que ver con velar
por una conducta respetuosa.

Tal proceder presupone una sabiduria
sobrehumana que ningun gobierno tiene y, en
consecuencia, en vez de producir prosperidad,
solo produce atraso economico y pobreza
endémica?3.

Pongamos varios ejemplos para ver como,
invariablemente, el resultado de interferir en el
mercado es opuesto al que motiva la
interferencia.

196

Capitulo X

10.2 EL SALARIO MINIMO

Un salario minimo legal
consiste en prohibir a
los patronos que
paguen menos de un
salario establecido
como el minimo. (Lo
mismo se puede decir
de otro modo: prohibe
a las personas
contratar sus servicios
por menos de una
cierta remuneracion,
aunque la misma sea
la mejor opcion en ese
momento y
circunstancias).

Ayudados por la curva de la oferta y la demanda,

(

\_

El salario es el precio
del producto del
trabajo. No es el
trabajador lo que se
compra como
mercaderia, ni tampoco
el hecho mismo de
trabajar lo que se paga,
sino el producto del
trabajo. Es ese
producto lo que se
remunera con los
sueldos y salarios, y ello
conlleva un precio
como cualquier otro.

~

J

podremos ver que el efecto de establecer un

23 Nuevamente, ver F. A. Hayek, El uso del conocimiento en la sociedad;y
Thomas Sowell, Knowledge and Decisions.



I EL PROCESO ECONOMICO

salario minimo por encima del que fija el
mercado (y de no ser asi, no tendria objeto
establecerlo) causa desempleo. Prohibir que
se pague menos de una cantidad de ninguna
manera aumenta el valor del producto del
trabajo, y como no se puede llegar al extremo
de obligar a unos a dar empleo a otros, si lo
que hay que pagar es superior al valor que el
mercado asigna, simplemente no se emplea.
El resultado es el desempleo de los
trabajadores marginales. Se habra sustituido
un mal salario con ningun salario y, por el
hecho de aumentar la oferta de trabajo, se
habran empujado hacia abajo todos los
salarios de la comunidad.

Capitulo X

Grafica 10-1
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El area A representa la remuneracion del sector
laboral perdida y no recobrable a causa del
salario minimo, porque representa la diferencia
entre el costo de oportunidad (siguiente
oportunidad menos remunerada) y el salario de
mercado que se ha impedido pagar, debido al
establecimiento del salario minimo.

El area B representa la transferencia de los
empleadores a los trabajadores.

El area C representa los recursos de los
consumidores transferidos a satisfacer otras
necesidades menos prioritarias.

Asi se habra impedido que el funcionamiento del
mercado mejore la situacion del trabajador en
general, pero especialmente la del trabajador
marginal, quien es precisamente el objeto de la
preocupacion. Las malas plazas de trabajo las
elimina el mercado no interferido,
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paulatinamente, sustituyéndolas con plazas
mejores. Con la intervencion se logra impedir
este proceso y se sustituye un mal empleo con
otro, que es el peor de todos: el desempleo; y al
mismo tiempo, se sustituye un mal salario con el
peor de todos: el que no se obtiene.

10.3 LOS PRECIOS TOPE

lgualmente se logra el efecto contrario al
deseado con la imposicion de precios tope, cuyo
fin es hacer mas accesible para las personas el
objeto cuyo precio se controla (leche, tasas de
interés, alquileres, pasaje en bus, divisas, etc.).
Ocurre asi porque, como se podra apreciar en la
grafica siguiente, al poner un precio tope por
abajo del precio de mercado (y si no, no tendria
objeto) disminuye la cantidad ofrecida al mismo
tiempo que aumenta la cantidad demandada.
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Grafica 10-2
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Recordemos que los precios son, ademas,
sistemas de racionamiento para adjudicar los
usos que quedaran eliminados de acuerdo con el
grado de marginalidad que la sociedad les
atribuye a cada una de las necesidades que hay
que satisfacer. Y como ante una menor cantidad

Disminucion
cantidad
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ofrecida habra siempre compradores dispuestos
a empujar el precio hacia arriba, para quedar
entre quienes si logran comprar, surge el
mercado negro. De manera que el precio del
mercado negro sera superior que el del mercado
libre, y la cantidad ofrecida sera menor.
Exactamente lo contrario de lo que se busca.

Como hemos visto, los precios relativos sirven
para escoger y asignar los recursos que en
determinadas combinaciones forman los
productos finales para el consumo. Se
establecen los precios en la puja constante por
cada unidad adicional de cada recurso,
atendiendo a su contribuciéon marginal y no a su
contribucion “promedio”. Ese proceso garantiza
la tendencia hacia la constante optimizacion de
los recursos, y de ahi lo temerario de interferir en
el mercado.
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10.4 LA TASA DE CAMBIO INTERFERIDA
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10.5 LOS IMPUESTOS DE IMPORTACION Si a la grafica anterior le agregamos un impuesto
de importacion, tendremos la siguiente situacion

expresada en nuestra curva de oferta y
demanda:

A continuacion vemos una curva de oferta y
demanda de un pais abierto a la competencia
mundial:

Grafica 10-6

OFERTAY DEMANDA

Grafica 10-5

Demanda interna Oferta interna IMPORTACION CON IMPUESTO
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El area A corresponde al valor de la produccion Esta grafica muestra los efectos de establecer un
interna y el area B al valor de las importaciones. impuesto de importacion. Sin impuesto, el precio
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interno coincide con el precio mundial (Pm), la
produccion nacional es (0), (Pm), (a), (j), y las
importaciones (j), (a), (f), (n). Al poner el impuesto,
el precio interno es (Pm + i); la produccion
nacional aumenta en (j), (i), (b), (k), y las
importaciones disminuyen a (k), (b), (d), (m). Los
productores nacionales habran destinado a esta
produccidn recursos adicionales por valor de (j),
(a), (b), (k), recursos gque tienen un costo de
oportunidad superior al valor del producto a
precio mundial, equivalente al area (a), (b), (c), lo
cual constituye una pérdida social irrecuperabile.
El ingreso fiscal sera (c), (b), (d), (h). La ganancia
del consumidor sacrificada representada por el
area (h), (d), (f) sera otra pérdida social
irrecuperable.

Los consumidores habran incurrido en un gasto
adicional de (Pi), (b), (c), (Pm), de lo cual (a), (b),
(c) es la pérdida mencionada, y el resto (a), (i), (b)
una simple transferencia a productores, algunos
de los cuales ya estaban dispuestos a ofrecer al

Capitulo X

precio mundial, y otros que solo debido al alza
de los precios entran al mercado.

El resultado es que los impuestos de importacion
convierten en desfavorables los términos de
intercambio, porque las restricciones a la
importacion disminuyen la demanda de divisas, y
consecuentemente el precio de las divisas sera
menor en términos de la moneda local. El
rendimiento de las actividades de exportacion
sera menor de lo que seria en ausencia del
impuesto de importacion. Al mismo tiempo, se
hace artificialmente mas rentable la sustitucion
de importaciones.

El resultado es una desviacion antiecondmica de
capital, consistente en restar recursos de usos
mas economicos para invertirlos en actividades
menos economicas. La diferencia constituye una
pérdida social no recuperable.

Lo que no se percibe generalmente es que los
impuestos de importacion bajan el rendimiento
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de las exportaciones y convierten a las industrias
nacionales en menos competitivas, tanto en el
exterior como internamente. Debido a esa
pérdida de competitividad, necesitan ser incluso
mas protegidas para subsistir.

¢ MANTENER O DEROGAR LOS
SUBSIDIOS ARANCELARIOS?

Obligar por ley a los consumidores a pagar
una prima para comprar productos que
necesitan proteccion le resta poder
adquisitivo a todos, impidiendo el
crecimiento de muchas otras industrias
que no tienen proteccion y ven reducido su
mercado. La diferencia entre el precio a
que se podria comprar sin la proteccion y
lo que debido a ella hay que pagar
constituye o bien una transferencia de
riqueza, o bien un pago para cubrir
ineficiencia, en cuyo caso es una pérdida
social irrecuperable.
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Lo anterior es muy comun en todo el
mundo, pero esto no lo convierte en
inteligente ni en éticamente correcto. La
proteccion sale carisima. Por ejemplo, a
cada familia en EE. UU. le cuesta $1,200
por ano; y por cada plaza de trabajo
protegida en la industria del acero se
pierden tres. En Guatemala se ha calculado
que se podrian pagar los salarios y las
utilidades de las empresas protegidas,
cerrarlas e importar lo que producen;
incluso asi, saldria mas econdmico.

Esa reduccion del poder adquisitivo del
mercado, combinado con el alza de los
costos de los insumos impide el desarrollo
industrial del pais, con la consiguiente
merma de las plazas de trabajo y de la
competitividad de las industrias que no
necesitan del premio para confrontar la
competencia del exterior. La falta de
competitividad de toda la economia
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también afecta desfavorablemente las Precisamente, para ayudar a la agricultura,
exportaciones. lo indicado es eliminar las barreras e
impuestos a las importaciones, para que,
al aumentar la demanda de divisas, la tasa
de cambio llegue a su nivel y ayude a
mantener el empleo y la rentabilidad en el
campo. Son tanto la agricultura tradicional
como la no tradicional las que a la larga
resultan siendo las victimas de la
proteccion arancelaria, en beneficio de un

El subsidio arancelario a las industrias no
competitivas empobrece a todos, pues
resulta que desvia la inversion en forma
antieconomica, supuestamente para
economizarnos una divisa, a un costo mayor
que el costo de generar esa misma divisa. El
pais pierde la diferencia.

Y por ultimo, subir los impuestos de pufiado de actividades ineficientes, que no
importacion baja el valor de las divisas, pueden sobrevivir sin subsidio del
agravando asi el problema de las consumidor.

exportaciones, que se vuelven menos
rentables. Lo que en todo el mundo no se
comprende, y por ello hay impuestos a la
importacion, es que todo impuesto a la
importacion constituye un descuento al valor
de la divisa: es decir, al ingreso de los
exportadores.

La falacia proteccionista “en todo el mundo
hay proteccion”, debida a la eficiencia de
los grupos de presion que se benefician de
ella, premia las actividades ineficientes en
perjuicio de las eficientes, empobreciendo
al pais entero.

Manuel F. Ayau Siglo XXI, 11 de agosto de 1992

204



I EL PROCESO ECONOMICO

10.6 FOMENTO

El fomento es un remedo o parche econdmico
que comunmente surge porque se percibe como
necesario crear condiciones preferenciales, para
que llegue a suceder algo considerado deseable.
Si recordamos la estructura del mercado en
general, veremos que los empresarios estan
siempre compitiendo en el mercado de recursos
por aquellos que habra que combinar para
conseguir satisfacer las prioridades que, en el
mercado de productos, los consumidores han
manifestado preferir.

“Fomentar” implica interferir para que los
recursos se destinen hacia la consecucion de
fines que en ausencia de la interferencia no se
destinarian. No se trata de que existen recursos
ociosos buscando utilizacion y que haga falta
que se fomente su uso. Se trata de que la
sociedad esta atendiendo finalidades mas
prioritarias con los recursos disponibles.
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10.7 LA INDEMNIZACION POR DESPIDO

Aspirando a obtener mayor seguridad en el
empleo, en muchos paises se establecieron
ciertas medidas cuya consecuencia es que
disminuyen la movilidad laboral y crean una
rigidez antieconomica en el empleo mismo. Se
considero que la pérdida de un empleo constituia
un dano imputable al empleador siempre que no
fuese imputable al trabajador. Se desatendieron
por completo todas las otras causas que pueden
resultar en la pérdida del empleo y que no son
imputables al patron, quien también es un ser
imperfecto, no es omnisciente ni omnipotente vy,
por lo tanto, no puede garantizar que sus
empresas y sus productos seran siempre los mas
apetecidos por los consumidores. No se tuvo en
cuenta que el patrono también resulta, tarde o
temprano, victima del progreso, salvo que tenga
el monopolio de las invenciones e innovaciones.
Tampoco se tomo en cuenta que, para evitar la
pronta obsolescencia, debera cambiar
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constantemente para modernizarse, lo cual
implica dejar de hacer las cosas como se venian
haciendo, so pena de fracasar mas pronto que
tarde. Y que todo ese proceso de cambios
constantes es la causa del mejoramiento del
poder adquisitivo de toda la poblacion,
precisamente constituida en su gran mayoria por
trabajadores. De hecho, las consecuencias
laborales de adaptarse al progreso se
consideraron un dano imputable al patrono vy,
consecuentemente, se establecio que el patron
deberia pagarle al trabajador una indemnizacion,
por haber sido injusto con él. Esta obligacion
constituye un pasivo contingente de importante
relieve. Es contingente porque su pago no es
seguro, pues no se puede suponer como un
hecho futuro certero que el patron actuara
iInjustamente.

Tal indemnizacion no es renunciable, aunque el

trabajador sea consciente del dano que le hace.
Se le ha privado de su libertad de contratacion,

una de las libertades mas preciadas del ser
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humano, aduciendo que hay que “compensarlo
ante el superior poder economico que tiene el
patron”.

Un analisis sereno y no ideologico de esta
interferencia nos hace ver que la indemnizacion
tiene varios efectos no intencionales y
antieconomicos. Por un lado, el simple hecho
que el patrono sepa que incurrira en la pérdida
de su pasivo contingente, si se retira
voluntariamente, reduce el poder de negociacion
del trabajador. O sea: ya no tiene el mismo poder
de convencimiento decir “si no me paga mas, me
voy a otra parte”, si el irse tiene un alto costo.
Como cualquier aumento de salario implica un
aumento al pasivo contingente, resulta un
poderoso disuasivo a aumentar salarios y asi
estimular al trabajador. De manera que su efecto
en los salarios nominales es negativo.

Pero, ademas, afecta la productividad de toda la
sociedad, porque, debido a los conflictos en las
relaciones obrero-patronales que resultan de esta
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medida, la mezcla de capital/trabajo en la
produccion esta sesgada hacia la
sobrecapitalizacion, lo cual en alguna medida
reduce la demanda de trabajo v,
consecuentemente, es causante de que los
salarios sean mas bajos de lo que serian.

Otro efecto de esta rigidez en el empleo es que
las personas no estan trabajando donde sus
particulares conocimientos aportarian mas a la
produccion de la sociedad entera, pues, en
ausencia de esta restriccion, los trabajadores
tenderian a situarse de acuerdo con su ventaja
comparativa, cuando las oportunidades se van
presentando y la productividad del conjunto
social es mayor. Consecuentemente, todos los
salarios reales serian mas altos, porque los
costos y los precios serian menores, y toda la
sociedad mas rica.
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo X

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Capitulo Xl
Impuestos

11.1 EL COSTO DE TENER GOBIERNO

Los impuestos son las contribuciones que los
ciudadanos aportan, para proporcionar al
gobierno recursos economicos con los cuales
cubrir sus gastos. Son obligatorios y para lograr
tener éxito al decretarlos deben apoyarse sobre
una base de consenso suficientemente amplia.
Siempre suele haber una gran controversia sobre
cuales son las funciones propias de un gobierno;
por consiguiente, en relacion con los impuestos,
la hay también sobre cuales y cuantos debe
haber, su naturaleza y su monto, asi como sobre
quiénes estaran sujetos a pagar cada uno de los
impuestos en concreto. A proposito de esta
controversia, es interesante leer a dos
precursores de la democracia liberal:
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En cualquier etapa, la sociedad es una
bendicion, pero el gobierno, incluso en las
mejores circunstancias, no es mas que un
mal necesario; en su peor faceta, es
intolerable; porque cuando por un gobierno
sufrimos o estamos expuestos a las
mismas miserias que podriamos esperar en
un pais sin gobierno, nuestra calamidad se
intensifica al reflexionar que hemos
suministrado los medios por los que
sufrimos. El gobierno, como la ropa, es un
distintivo de la inocencia perdida: los
palacios de los reyes se erigen sobre las
ruinas de los pabellones del paraiso.
Porque, si los impulsos de la conciencia
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fueran claros, uniformes e irresistiblemente
obedecidos, el hombre no necesitaria otro
legislador; pero ya que no es ese el caso,
ha sido necesario renunciar a una parte de
Su propiedad para proporcionar los medios
que protejan al resto; y a ello lo induce la
misma prudencia que casi siempre le
aconsefa que entre dos males hay que
escoger el menor. Por lo tanto, como la
seqguridad es la intencion y el fin verdaderos
del gobierno, incuestionablemente se
deduce que cualquier forma del mismo que
aparezca como la que mejor pueda
asegurarnosla, con el menor gasto y el
mayor beneficio, es preferible sobre todas
las demas.

Thomas Paine, Sentido comun (1776).
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Entre las naciones de cazadores, que
apenas conocen la propiedad o bien
cuando esta no excede el valor de dos o
tres dias de trabajo, raras veces
encontramos un magistrado (gobernante)
establecido o una administracion regular de
justicia. Los hombres que no tienen de
propiedad solo pueden injuriarse unos a
otfros en su persona o reputacion. Cuando
uno mata, hiere, golpea o difama, el
injuriado sufre de verdad; pero el agresor
no reporta ningun beneficio. Otra cosa
ocurre con los darios a la propiedad. El
beneficio de la persona que dana la
propiedad, iguala, por lo comun, la pérdida
que experimenta el afectado por ello. Solo
las pasiones de la envidia, la malicia o el
resentimiento pueden inclinar al hombre a
injuriar a otro en su reputacion o en su
persona, pero la mayor parte de los seres
humanos no se inclinan frecuentemente
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bajo las fuerzas de esas pasiones, e incluso
los peores solo de una manera ocasional.
Como la satisfaccion derivada de las
mismas, por agradable que resulte para
cierta clase de caracteres, no reporta
ninguna ventaja real o permanente, la
mayor parte de los hombres acostumbran a
resistirla, por consideraciones de
prudencia... Mas alli donde no hay
propiedad, o la misma no excede el valor
de dos o tres dias de trabajo, dicha
institucion (el gobierno) no es tan
necesaria.

Adam Smith,

La riqueza de las naciones (1776).
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El costo de tener gobierno dependera de la
amplitud de las actividades que se le confian. Si
sus funciones se limitan a lo indispensable, como
proteger la vida, la propiedad y los contratos —
es decir, hacer prevalecer el derecho y el orden, y
las otras funciones subsidiarias— el costo sera
menor que cuando se le asignen actividades
menos indispensables, innecesarias y hasta
inconvenientes.

En las curvas de los ejemplos que siguen esta
indicado el gasto del gobierno, como porcentaje
del producto interno bruto de cuatro paises, por
dos siglos. Vemos que no fue sino hasta la
década de los treinta del siglo XX que de subito
se incrementaron la intervencion y el gasto del
gobierno. En las curvas se puede apreciar cOmo
esos paises lograron la vanguardia del desarrollo
economico, con un gasto gubernamental menor
del diez por ciento, lo cual evidencia que un alto
porcentaje no es indice de madurez, como
algunas veces se presenta.
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Pero no solamente para sostener al gobierno se
establecen impuestos. También se establecen
con objetivos econdmicos y con finalidades
llamadas “sociales”. Un ejemplo de finalidad
economica de los impuestos es disuadir a las
personas de llevar a cabo ciertas actividades. Se
le asignan altos impuestos a las bebidas
alcohdlicas, para disminuir su consumo, y la tasa
se establece al nivel que se considere necesario
para cumplir con el objetivo; incluso para hacerlo
prohibitivo, aunque ello no rinda mayores
ingresos fiscales. Por ejemplo: cuando se desea
disuadir a las personas de importar automoviles,
se decreta un alto impuesto sobre esta actividad;
y de igual forma cuando se desea que suba
artificialmente el precio de un producto
especifico, con el objeto de hacer rentable una
produccion que no seria rentable al precio de
mercado internacional.

Un ejemplo de finalidades sociales lo constituye
la deliberada redistribucion de ingresos a través
del sistema impositivo: se fijan impuestos a las
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personas con ingresos altos, progresivamente
proporcionales a sus ingresos, con el objeto de
obtener recursos para cubrir costos de servicios
prestados a personas de bajos recursos. En este
caso, la finalidad es disminuir la diferencia de
riqueza.

Hablamos de redistribucion y no de simple
distribucion, pues como todo tiene siempre
dueno, ya esta distribuido atendiendo a la forma
de adquisicion legitima vigente.

11.2 ;QUIEN PAGA LOS IMPUESTOS?

A pesar de que normalmente se habla de
Impuestos a empresas, actividades, o bienes, es
evidente que solo las personas pueden pagarlos.
Una empresa consiste en un arreglo contractual
formal entre personas para llevar a cabo, en
forma cooperativa, una actividad. En ultima
instancia, cualquier gasto o ingreso corre por
cuenta de las personas que participan del
contrato social. La empresa no tiene existencia
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real, sino puramente formal. En consecuencia,
una empresa, por ser un ente ficticio —integrado
por personas fisicas, o propiedad de una
sociedad, como persona juridica, integrada
también por personas fisicas— no puede pagar
impuestos ni tener pérdidas o ganancias.
Solamente sus duefios fisicos o los accionistas
de la sociedad duena.

Una “actividad” tampoco puede pagar
impuestos. Solamente la persona que ejecuta la
actividad puede pagarlos. Igualmente la
importacion, fabricacion o consumo de un bien
corre por cuenta de la persona que lo importa, lo
exporta o lo consume, respectivamente. Los
bienes no tienen ni derechos ni obligaciones y,
por lo mismo, tampoco pueden pagar impuestos.

11.3 ALGUNOS CONCEPTOS RELACIONADOS
CON IMPUESTOS

Se conoce como base impositiva al numero de
personas sujetas a un impuesto determinado.

Capitulo X

Cuanto mayor sea el numero de personas sujetas
a un impuesto determinado, mayor sera su base.

La incidencia se refiere a los efectos de un
impuesto: un impuesto afecta (incide sobre) las
importaciones, o la agricultura o los negocios
financieros, o sobre algun sector de la poblacion.

Algunas veces se dice que tal impuesto afecta la
produccion, otras el consumo, otras la
capitalizacion, etcétera. Ello se refiere a su efecto
inmediato, pues su efecto mediato siempre sera
en el consumo de algunas personas; porque
siendo el fin de toda produccion el consumo,
cualquier efecto que reduzca la produccion
consecuentemente reducira el consumo
exactamente en la misma cantidad, y cualquier
impuesto al consumo reduce la produccion. No
se puede consumir o que no se produce y no se
produce lo que no se puede consumir. En igual
forma, el objeto de capitalizar es el de aumentar
nuestra capacidad de consumo futuro, aunque la
capitalizacion se lleve a cabo sacrificando el
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consumo presente. De manera que, en ultima
instancia, todo impuesto incide sobre el
consumo, Y lo unico que debe determinarse es el
consumo de quién y cuando.

Para determinar lo anterior, debemos tener
presente que no es quien entrega el dinero al
gobierno el que paga el impuesto. Por ejemplo:
todos sabemos que el impuesto a la gasolina no
lo pagan el dueno de la gasolinera ni el productor
de petrdleo. Ellos actuan solamente como
recaudadores fiscales, pues el impuesto esta ya
cargado en el precio de la gasolina. Igualmente,
los impuestos de importacion no los paga quien,
como mandatario del consumidor, actia como
intermediario importador.

Los impuestos constituyen simplemente otro
costo en el que incurre quien presta un servicio:
el costo de tener gobierno. Y asi como debera
recobrarse el gasto de consumir electricidad,
agua, materias primas o pagar planillas, habra
que recobrar el costo de tener gobierno. De lo
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contrario, tendria que ser pagado por quien
proporciona el servicio sacrificando su propio
consumo. En general y normalmente, un
impuesto se traslada a quien consume un
producto, que tendra que pagar todos los gastos
necesarios, para que el producto le llegue; de lo
contrario, no le llegara, salvo que alguien esté
dispuesto a regalarselo. De igual forma que
consumir cualquier cosa obliga a consumir
menos de otras, consumir mas gobierno reduce
la capacidad de consumo de otras cosas.

Lo anterior no significa que, cuando algun bien o
servicio esta sujeto a un impuesto, el Unico
efecto es simplemente trasladarlo al consumidor.
Podria ocurrir que el impuesto eleve el precio a
un nivel que disminuya su demanda, y
consecuentemente su produccion, al punto de
que ya no sea rentable producirlo. Lo que si
quiere decir es que, en tanto se produzcay se
venda, sera el ultimo consumidor quien lo paga,
igual que cualquier otro costo.
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De las consideraciones anteriores se desprende
que, para poder apreciar quién paga realmente
un impuesto, hay que ver a quién corresponde la
reduccion en su capacidad de consumo, debido
a la existencia del impuesto. Es importante
examinar hasta el final, y no solo
superficialmente, los efectos a corto y a largo
plazo, inmediatos y mediatos.

Cuando los impuestos que debe pagar la
persona se relacionan directamente a su ingreso,
se les llama directos, a diferencia de los
indirectos, cuyo calculo se basa en el valor o
cuantia de lo que la persona consume,
indistintamente del ingreso que tenga. Los
impuestos sobre sueldos, salarios, ganancias,
herencias o donaciones son impuestos directos.
El impuesto al valor agregado (IVA), a la gasolina,
los de importacion y otros, son indirectos, porque
no tienen relacion con el ingreso de la persona
que los paga.

Capitulo X

La neutralidad de un impuesto se refiere a su
efecto en la estructura de precios relativos y
consecuentemente a su efecto en la asignacion
de los recursos. Evidentemente, es imposible
que un impuesto sea perfectamente neutro, de
manera que cuando hablamos de neutralidad se
sobreentiende que nos referimos a grados de
neutralidad. Desde el momento que “el precio de
tener gobierno” existe, ya no es posible
neutralidad perfecta; asi resulta que el mismo
hecho de tener impuestos imposibilita su
neutralidad. Lo mas economico es reducir las
distorsiones a la estructura de los precios
relativos.

La tasa se refiere al monto, absoluto o
porcentual, que debera pagarse como impuesto.
A la lista de tasas se le denomina tarifa o
arancel. Asi como un arancel de honorarios
profesionales consiste en una lista de los
honorarios que el gremio ha acordado que deben
cobrar sus asociados por los distintos servicios
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que prestan, un arancel de impuestos de
importacion o de exportacion es la lista los
impuestos que debera pagarse por cada bien
que se importa o se exporta. En algunos casos,
la tasa aplicable varia segun el monto o las
caracteristicas, en cuyo caso se publica la tarifa
respectiva dentro del arancel. El uso mas comun
de un arancel es el relacionado con las
importaciones y las exportaciones, por lo que,
cuando se habla de impuestos arancelarios, si no
se especifica a cual arancel nos estamos
refiriendo, generalmente se supone que se trata
de importaciones o de exportaciones.

Existen también los impuestos “negativos”,
llamados subsidios, cuyo objetivo es hacer
rentable alguna actividad a un bajo precio para el
usuario. Evidentemente, el costo de cualquier
actividad debe cubrirse para poder adquirir los
recursos necesarios, a fin de que se produzca.
De manera que un subsidio resulta ser una forma
para obligar a cubrir el valor del producto o
servicio, a personas distintas de los adquirientes.

217

Capitulo X

Ese traslado del costo puede ser de personas, o
de un sector de la poblacion a otro o de una
region geografica a otra.

Se dan también subsidios en forma de servicios
gratuitos a personas y hasta a sectores de la
poblacion, cuando se quiere fomentar alguna
actividad exonerada de impuestos, pero, como
recibe los servicios del gobierno, a pesar de no
contribuir a sufragar los costos de prestarlos, el
valor de los servicios recibidos constituye un
INngreso en especie, proveniente de los impuestos
pagados por los demas.

Hablemos ahora de los impuestos mas comunes:

11.4 EL IMPUESTO AL VALOR AGREGADO
(IVA)

El impuesto al valor agregado obliga a todos a
pagar un impuesto en proporcion directa (no
progresiva) a su consumo. Es recaudado por
quienes efectuan la venta de todos los bienes y
servicios. Su base es amplia, pues los afectados
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son todos los habitantes de un determinado pais.
Su mecanismo para calcularlo es sencillo: cada
persona paga una cantidad proporcional al valor
de sus ventas, menos lo que ya pago sobre el
valor de sus compras. De esa forma, el monto
del impuesto causado es, para el consumidor
final, exactamente igual a la tasa del impuesto
multiplicada por su valor, y no causa doble
imposicion sobre un mismo bien o servicio.

Cuando el impuesto pagado en las compras no
es deducible del impuesto pagado en las ventas,
se dice gque el impuesto es en cascada, porque
el impuesto total se paga cada vez que se
compra el bien o el servicio, para ser incorporado
a otro bien o servicio. En consecuencia, el total
del impuesto trasladado al ultimo consumidor es
indeterminable.

Uno de los efectos del fendmeno cascada es que
fomenta la integracion vertical de la produccion,
debido a un factor no economico, sino fiscal.
Otro es que no se puede determinar cuanto
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Impuesto causan los bienes y servicios, sin saber
cuantas veces cambian de manos sus
componentes hasta la venta final.

Como el IVA es pagado por quien compra,
resulta que para quienes consumen todo su
ingreso equivale a un impuesto proporcional a
sus ingresos. Para quienes tienen ingresos
mayores que sus gastos de consumo, los
ingresos ahorrados (todo lo que no consumen)
no causan impuesto. Esta caracteristica libera de
impuestos la capitalizacion del pais.

El IVA puede ser el impuesto mas eficiente, en el
sentido de que es el mas neutro (distorsiona
menos la estructura de precios), facil de pagar y
fiscalizar, tiene bajo costo de recaudacion, tanto
para el contribuyente como para el gobierno, con
la condicidn de que no haya tasas distintas ni
excepciones. En cuanto se establecen tasas
distintas y excepciones, resulta mas costoso de
recaudar, tanto para el contribuyente como para
el gobierno.
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11.5 EL IMPUESTO SOBRE LA RENTA (ISR)

Los impuestos directos pueden ser directamente

proporcionales o progresivamente proporcionales

a los ingresos de las personas. En este ultimo
caso, la tasa aplicada al ingreso no es la misma
para todo ingreso, sino que va en aumento, a
medida que el ingreso imponible aumenta.
Ingreso imponible es el ingreso bruto,
deduciendo, principalmente, los gastos
necesarios para producir la renta y sin tomar en
cuenta los ingresos exentos, cuyo objeto es que
las personas tengan cierto ingreso minimo que
no esté sujeto al impuesto. Para fines que se
consideran de “justicia tributaria”, ademas de
practicos desde el punto de vista de costo/
beneficio del impuesto, se eximen los ingresos
inferiores a cierta cantidad.

Evidentemente, quienes estan sujetos y pagan el
impuesto sobre sus ingresos |o hacen
sacrificando su consumo o sus ahorros. Quienes
no consumen todos sus ingresos generalmente
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lo pagan sacrificando sus ahorros. Asi resulta
que las tasas progresivas son mas altas cuanto
mas susceptible de ser ahorrado y capitalizado
es el ingreso. El efecto de tasar la capitalizacion
del pais en esa forma puede apreciarse cuando
se considera el efecto de su capitalizacion en la
productividad total del mismo, ya que la Unica
fuente interna de capital son los ingresos que
algunas personas tienen por encima de sus
requerimientos de consumo. Teniendo en cuenta
que la principal fuente de aumentos de
productividad laboral es, precisamente, la
capitalizacion del pais, quienes mas afectada ven
su capacidad de consumo son lamentablemente
las personas que estan exentas del impuesto,
por tener ingresos mas bajos: es decir, los
trabajadores.

También debe tenerse en cuenta que todo
aumento de la capacidad tributaria de los
ciudadanos dependera de la capitalizacion del
pais. Es decir, del aumento de productividad
resultante de esa capitalizacion.



I EL PROCESO ECONOMICO

Consecuentemente, los ingresos fiscales seran
menores de lo que serian con una mayor
capitalizacion. Por supuesto que, segun una
vision estatica, al eliminar dicho impuesto, los
ingresos fiscales bajarian inmediatamente del
monto total de lo que hoy producen. Pero, como
se apunto antes, el analisis completo debe
comprender no solamente los efectos inmediatos
y directos, sino también los mediatos e
indirectos. La realidad no es estatica, sino
dinamica, y cada efecto se convierte en causa de
otros efectos.

Por lo tanto, para evaluar la incidencia
economica de un impuesto progresivo sobre
ingresos, debe tomarse en cuenta que, si
efectivamente es cierto que...

a) de la capitalizacion del pais dependen los
principales aumentos de la productividad total
del mismo;
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b) los aumentos de productividad son la Unica
fuente de aumento para los sueldos y
salarios...

c) vy los ingresos fiscales dependen de la
capacidad tributaria de la poblacion, y esta a
su vez de los aumentos de productividad...,

se pueden apreciar los alcances de los efectos
de este tipo de impuesto, ademas de que el afan
de atraer inversiones a un pais es incongruente
con un impuesto a su rendimiento.

Entre todos los impuestos generalmente
establecidos, el impuesto sobre la renta es
considerado como el que mayor costo tiene, en
términos de recursos humanos consumidos por
los contribuyentes para pagarlo y por el gobierno
para cobrarlo.

El ISR progresivo contradice el postulado,
generalmente aceptado, que justifica el pago de
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“tiempo y medio” por esfuerzo adicional, en el
caso de los trabajadores, pues reduce la
remuneracion neta con una tasa progresivamente
mayor el esfuerzo o aporte incremental. El costo
real de un aporte adicional es el solaz
sacrificado; cuanto mas tiempo y esfuerzo
dedica una persona a producir un ingreso
incremental, mas aumenta el valor del tiempo
sacrificado. Es asi como el costo del esfuerzo
aumenta mientras la parte de la riqueza
producida que le deja el gobierno disminuye.
Pronto llega al punto en que el ingreso adicional
ya no compensa el costo, no vale la pena, y la
sociedad pierde el aporte anulado por el
impuesto. Esto es parte de la explicacion de por
qué en los dos casos recientes de EE. UU.
(tiempos de Kennedy y de Reagan), cuando se
redujeron las tasas progresivas, el ingreso fiscal
proveniente de los altos ingresos aumento.

Quiza por las razones expuestas, mas el efecto
disuasivo de la tasa progresiva sobre la
produccion, se ha dado en los ultimos cuarenta
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anos la tendencia a bajar las tasas y reducir la
dependencia de los gobiernos de estos
impuestos.

11.6 LOS IMPUESTOS AL COMERCIO
EXTERIOR

Estos impuestos se aplican a las exportaciones y
a las importaciones. Son muy antiguos,
principalmente porque en general también son
faciles de establecer y de cobrar. Ademas, en
cuanto a los que se aplican a las importaciones,
ha contribuido la prevalencia del postulado
mercantilista, consistente en la creencia de que
exportar es bueno e importar es malo, ademas
de la presion de productores locales, a quienes
les interesa encarecer los productos competitivos
del exterior.

Para apreciar el efecto economico de los
Impuestos al comercio exterior, es conveniente
pensar en ellos como si fuesen una modificacion
impositiva de la tasa de cambio. Si, por ejemplo,
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se establece un impuesto de importacion de
veinte por ciento a los refrigeradores, significa
que, para adquirir mil dolares en refrigeradores,
habra que pagar veinte por ciento mas en
moneda local, exactamente como si las divisas
costasen veinte por ciento mas. Y, si para
importar whisky, el impuesto es de cincuenta por
ciento, esto equivale a que las divisas para
importar whisky cuestan treinta por ciento mas
que las divisas para comprar refrigeradores. Los
impuestos de importacion afectan
econdmicamente la ventaja comparativa, como si
fuesen una modificacion a la paridad de la
moneda.

lgualmente sucede con los impuestos de
exportacion. Cuando se aplica un impuesto de
exportacion del diez por ciento, el efecto es
exactamente el mismo que si se aplicara a las
divisas producidas, pues, como resultado de la
venta, al final se obtendra diez por ciento menos
de dinero local, igual que si el precio de las
divisas hubiesen bajado en diez por ciento.
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De manera que los aranceles de importacion-
exportacion constituyen, economicamente
hablando, una tarifa de modificaciones a la
paridad segun los articulos comerciados. Y
cuando existen multiples tasas, su efecto
distorsionador aumenta (falta de neutralidad),
pues equivale a tener multiples paridades.

La incidencia de estos impuestos se puede
apreciar en sus efectos sobre la ventaja
comparativa de cada pais. Como vimos, la
asignacion de recursos humanos —de capital, de
tiempo y naturales— se lleva a cabo de acuerdo
con la estructura de precios relativos. Las
desviaciones en la asignacion de recursos,
causada por distorsiones fiscales a los precios
relativos, especialmente a los que tienen efectos
extensos, como el precio de las divisas, es muy
dificil de cuantificar, porque evidentemente lo que
nunca llega a producirse no se puede medir. Pero
cada distorsion aleja mas al proceso productivo
de su optima asignacion.
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11.7 EL IMPUESTO DIRECTO A LAS VENTAS

Este tipo de impuestos también ha sido muy
comun a través de la historia, especialmente
cuando por haber pocos suplidores, se les puede
asignar la recoleccion del impuesto y trasladarles
buena parte del costo de recaudar vy, en parte, el
de fiscalizar. Historicamente se han aplicado a
bebidas alcohdlicas, tabaco y combustibles.
Estos impuestos permiten discriminar facilmente
entre productos, pero, ante la generalizacion del
IVA en todo el mundo, han ido perdiendo
importancia. En algunos casos los productos de
estos impuestos estan asignados
especificamente, como, por ejemplo, el impuesto
a los combustibles automotrices, que se puede
asignar a la construccion y mantenimiento de
carreteras, y entonces puede aumentarse o
reducirse, segun la prioridad que se le asigne a la
construccion de mas carreteras en un momento
dado. Equivale a un peaje cobrado en la
gasolinera, en vez de cobrarlo en garita.
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11.8 EL IMPUESTO A LA PROPIEDAD O A LA
TIERRA

Este impuesto ha sido general en todo el mundo
durante mucho tiempo. Algunos lo justifican
porgue los ciudadanos que poseen tierra son en
efecto los duenos de los bienes inmuebles de “la
comunidad”, y como tales son ellos los
beneficiados por los servicios que el gobierno
presta con los ingresos provenientes de ese
Impuesto.

Cuando el impuesto se aplica a la tierra, sin
considerar lo que en ella esta construido, ya no
se le denomina impuesto a la propiedad, sino a la
tierra. En este caso, el monto a pagar como
impuesto es mas facil determinarlo, porque no es
necesario tener en cuenta lo que sobre la tierra
ha sido construido.

Como generalmente estos impuestos se
determinan en proporcion al valor del inmueble
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gravado, podemos brevemente comparar su
incidencia.

Si suponemos una cantidad de ingreso fiscal
determinado, cuando el impuesto es sobre el
inmueble, es decir, sobre la tierra mas lo que esta
en ella construido, la tasa podra ser menor,
porque el valor de lo gravado es mucho mayor
que el solo valor de la tierra. Cuanto mas se
invierte sobre la tierra, y consecuentemente se
agrega valor, el impuesto a pagar aumenta en la
misma proporcion, si tal impuesto es
proporcional. En los casos en que es progresivo,
el impuesto a pagar aumenta en mayor
proporcion a la inversion.

Cuando el impuesto es exclusivamente a la
tierra, la tasa puede ser mayor, porque el
impuesto a pagar no esta afectado por las
inversiones que en ella se realicen. Por tanto, el
impuesto a pagar disminuye en relacion a un
aumento de la inversion sobre la tierra.
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El uso de la tierra como recurso y de la
infraestructura para su utilizacion sera diferente,
pues cuando se trata de un impuesto a la
propiedad la inversion estara sesgada hacia su
uso extensivo; en cambio, cuando el impuesto es
solamente a la tierra, el sesgo sera hacia un uso
mas intensivo. Ello afecta considerablemente el
costo de la infraestructura de carreteras, de
distribucion de aguas y drenajes, de energia
eléctrica, teléfonos, y de otros servicios.

De nuevo, la diferencia del desenvolvimiento
econdmico, con uno u otro impuesto, no se
puede medir, porque no se puede vivir de dos
maneras distintas simultaneamente para ver la
diferencia. Lo que si se puede apreciar es la
tendencia en la forma de usar el recurso tierra,
pues, por ejemplo, si el impuesto es a la
propiedad, y consecuentemente la tasa es
menor, el costo de tener tierra sin explotar sera
menor que con la tasa mas alta, que le
corresponderia a un impuesto solamente sobre la
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tierra, para un mismo ingreso fiscal. Como
consecuencia de ello, el precio relativo de la
tierra sera mas bajo con un impuesto solo a la
tierra que con un impuesto a la propiedad.

11.9 LA TASA FISCALMENTE OPTIMA

En Prolegomeno de Ibn Khaldun de Tunis
(1332-1406), ensefa este sabio filosofo:

En las primeras etapas del Estado, los
impuestos son bajos y los ingresos fiscales
altos: en las ultimas, los impuestos aumentan,
mientras el ingreso fiscal total disminuye.

Cuando los impuestos son livianos, los
individuos son alentados a emprender

negocios activamente; se desarrollan empresas
porque los hombres de negocios consideran
que vale la pena, en vista de que la porcion de
Sus ganancias, que tienen que entregar como
Impuestos, es baja. A medida que los negocios
prosperan, los ingresos fiscales impuestos
aumentan.
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A medida que el tiempo pasa y los reyes se
suceden unos a otros, pierden sus habitos y
adquieren otros mas civilizados..., sus
exigencias aumentan... debido a los lujos con
que se educan. Es asi que imponen nuevos
impuestos a los finqueros, campesinos y otros
sujetos de impuestos..., hasta que sobrecargan
a sus sujetos y los privan de sus ganancias...

Pero los efectos en los negocios se hacen
sentir. Los hombres de negocios pronto son
desalentados, por la comparacion de sus
ganancias con sus impuestos, y de sus gastos
con sus ganancias netas. Consecuentemente,
la produccion baja y con ella el ingreso fiscal.

Recientemente, el mismo concepto de la tasa
optima impositiva lo describia el economista
Arthur Laffer y popularizo la “curva Laffer”, que
indica que, puesto que si la tasa es cero, el
ingreso fiscal también es cero, y si la tasa es
infinita, también el ingreso fiscal sera cero. Entre
esos extremos habra un punto donde la tasa
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produce el maximo ingreso. Esto demuestra que, Es importante notar que lo que se “optimiza” en
cuando la tasa es mayor a la optima, los ingresos la Curva Laffer no es la eficiencia de la economia,
fiscales aumentan al reducir la tasa, y que con sino de la recaudacion fiscal. (En verdad, al

dos tasas distintas, T1 y T2, el ingreso fiscal es el aumentar los impuestos, disminuye la eficiencia
mismo. economica, y viceversa).

Grafica 11-5
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo XI

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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Bolsa de valores

12.1 LO QUE NO ES UNA BOLSA DE VALORES
a) La bolsa no compra valores.
b) La bolsa no surgio como empresa lucrativa.

C) Sus ganancias son exiguas, pues no tiene
caracter lucrativo.

d) No opina sobre la bondad de los valores o
titulos.

algodon, flores, café,
carne, metales,
petrdleo, etc.),
principalmente como
intermediarios, por
encargo de terceras
personas, aunque
también pueden
hacerlo por cuenta
propia. Hoy, en la

Nota de actualidad:
internet eliminara
eventualmente las bolsas
fisicas. El NYSE esta
experimentando un piso
virtual en tres
dimensiones. Ya existen
IPO abiertos al publico
inversionista (ver
www.wrhambrecht.com).

e) No garantiza el rendimiento de las inversiones. Esta opcion de inversiones

en IPO era exclusiva de
los bancos underwriters
integrantes de Wall Street.
Ahora no lo es.

época de la
globalizacion y
comunicacion
electronica, ya no es
requisito indispensable
reunirse personalmente
en un lugar determinado, pues se pueden
comunicar simultaneamente todos los corredores

f) No interfiere en la determinacion de los precios.
12.2 LO QUE Si ES UNA BOLSA DE VALORES

Es un lugar donde se reunen los corredores
(comisionistas) para vender y comprar los
productos que alli se ofrecen (titulos valores, en
el caso de las bolsas de valores, de divisas,
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y llevar a cabo una subasta, tal como se llevaria a
cabo en un saldn cualquiera. En muchos casos,
sin embargo, se prefiere la presencia fisica en la
reunion, especialmente cuando la rapidez de las
transacciones no da tiempo para ingresarlas en
las computadoras. Hoy siempre hay un mercado
abierto y funcionando durante las veinticuatro
horas: cuando terminan las negociaciones en un
mercado, se pueden seguir en otro, y continuar
transando ininterrumpidamente sobre el mismo
valor.

Servicios que brindan las bolsas de valores
A sus socios:

a) salon para reuniones, con teléfonos y una red
electronica para realizar las transacciones;

b) mobiliario, equipos y software para facilitar
las transacciones;

C) registros e informacion de precios y
volumenes transados;
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d) vigilancia sobre la conducta de los
corredores conforme a su propio reglamento;

e) garantias sobre el cumplimiento de pago y
entrega de los productos;

f) lugar seguro para guardar los titulos;

g) personal a su disposicion, en relacion con
todo lo anterior.

Al publico en general:

a) examinar la veracidad de la informacion
respecto a valores;

b) atestiguar sobre las transacciones;

c) unificar, simplificar y divulgar informacion util
al mercado;

d) simplificar y facilitar los procedimientos de
negocio;

e) aumentar las oportunidades para
compradores y vendedores;
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f)

reducir los costos de las transacciones;

g) resolver diferencias y discrepancias internas;

h) asegurar a los vendedores que se
aproximaran al precio maximo del mercado

)

en el momento en que venden;

asegurar a los compradores que se
aproximaran al precio minimo del mercado
el momento en que compran.

en

-

Entrad en la Bolsa de Valores de Londres, lugar
mas respetable que muchas cortes reales,
donde se reunen los representantes de todas
las naciones para beneficio de los hombres: ahi,
el judio, el mahometano y el cristiano se tratan
como si fuesen de la misma religion, y
solamente llaman infieles a quienes caen en
bancarrota. En la bolsa, el presbiteriano se fia
del anabaptista y el anglicano confia en la
promesa del cuaquero. Cuando salen de estas
pacificas y libres asambleas, unos se van a la
Sinagoga y otros van a beber; este va a hacerse

~
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\
bautizar en una gran tina, en el nombre del

Padre, del Hijo y del Espiritu Santo; aquel hace
cortar el prepucio de su hijo y hace rezar sobre
el nifio palabras hebraicas que no entiende en
absoluto; otros van a su iglesia a esperar la
inspiracion de Dios con el sombrero puesto; y
todos estan contentos.

Voltaire, 1774
J

\_

Podria decirse también “al precio justo”, que es
el que libre y voluntariamente aceptan
intercambiar, por mutua conveniencia, €l
comprador y el vendedor. Al fin y al cabo, un
mercado existe cuando se intercambian
posesiones privadas sin coaccion, violencia ni
engano por parte de quienes participan; y
debemos suponer que todos intercambian,
porque, dadas sus circunstancias y su condicion
particular, estiman que obtendran un beneficio.
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Por supuesto que un intercambio libre se debe
entender exento de engano y hecho sobre la
base de una informacion fidedigna disponible.
Cuanta informacién se considera suficiente
dependera de muchas consideraciones, incluso
del costo de estar disponible. Evidentemente,
después de cierto limite, obtener la informacion
tiene un costo de oportunidad, y por ello,
racionalmente, se prefiere ignorar.

En ausencia de la bolsa, los intermediarios tienen
incentivo para inducir al vendedor a vender a un
precio inferior al que el comprador esta
dispuesto a pagar, y para inducir al comprador a
pagar a un precio mayor al que el vendedor esta
dispuesto a vender. Esto no ocurre cuando
cualquier oferta de compra y de venta se subasta
publicamente en el corro de la bolsa, donde
todos los corredores que desean comprar
pueden empuijar el precio hacia arriba, y todos
los vendedores hacia abajo. En el futuro las
bolsas seran electronicas, como ya lo son
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algunas, por ejemplo la de Londres y el NASDAQ
en EE. UU. La funcidén que debera cumplir el
sistema es brindar el acceso simultaneo de todos
los corredores a cualquier informacion que surija,
para que tanto vendedores como compradores
tengan la confianza de que estan vendiendo al
mayor precio posible y comprando al menor
precio posible. Ello depende de la eficiencia en la
transmision de informacion entre compradores y
vendedores a través del sistema, y de la claridad
del sistema de puja.

Las bolsas surgieron como simple reunion de
corredores interesados en aumentar sus
negocios de intermediacion en el mercado en
que trabajaban (podrian ser corredores de bienes
raices, de flores, de granos basicos, etc.), que
acordaron establecer un lugar y hora para
reunirse a disfrutar de instalaciones y facilidades
adecuadas, que entre todos aportarian, y
también para fijar procedimientos con los que
ofrecer y facilitar mas seguridad a sus negocios.
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Estas organizaciones pueden ser mas o menos formales. La
formalidad |la establecen los mismos corredores (quienes en
efecto son los duenos de la bolsa), en la medida que la crean
conveniente para facilitar operaciones e inspirar confianza entre
su clientela. Las bolsas no requieren legislacion especifica para
crearse, como lo comprueba el hecho de que las mas famosas
bolsas del mundo funcionaron durante siglos sin legislacion
especifica.

Al fin y al cabo, en un pais donde estan reconocidas la libertad de
reunion, la libertad de expresarse, y el derecho de propiedad
(poseerla o venderla), no hace falta determinar al detalle
procedimientos para el ejercicio de esos derechos. Mas bien,
como los procedimientos son normas contractualmente
aceptadas, basta la legislacion que protege los contratos en
general, para que los interesados puedan contar con la proteccion
de la ley. Si bien la historia registra la existencia de bolsas desde
mediados del siglo XVII?4, no es sino hasta después del crash de
1929 cuando se regulan “para evitar que vuelva a repetirse”.

El éxito de una bolsa —desde el punto de vista del interés de los
corredores— depende de la confianza que inspire a los inversores
y al publico en general. Su principal activo es la ética.
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En el afno 2000 ya existian

unas 5 millones de cuentas
online. En el 2003, se estima
que llegaran a veinte millones.
Las transacciones en internet
llegan al 16%. Ahora existen
electronic communication
networks (ECN) (e. g. Instinet),
que ofrecen mejores precios
que los de los especialistas o
market makers. Incluso Merrill
Lynch, Goldman Sachs y otros
forman parte de un sistema
alterno para negociar
raciones, llamado Primex
Trading. jEsta surgiendo un
nuevo mundo bursatil!

v

24 La bolsa mas antigua que registra la historia es
la de Londres, que, después de estar funcionando
durante cien afos, formalizé su existencia en
1773, seguida por las de Philadelphia (1790),
NYSE (1790), Paris (1802), Tokio (1818) y Sidney
(1872).
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La reglamentacion resultd costosa e infructuosa, como lo
demuestra la comparacion del crash de octubre de 1987,
después de cincuenta y tres anos de refinamientos

regulatorios:

COMPARACION CRASH

29 Oct. 1929

19 Oct. 1987

Indice Dow Jones dia antes del crash

Pérdida del primer dia del crash
en puntos de Dow Jones
Pérdida porcentual

Récord superior anterior
Caida porcentual referida a récord anterior
Pérdida de patrimonios, millones de dolares

Volumen de acciones (millones):
récord anterior, dia del crash

Expansion monetaria 8 afios anteriores

Tendencia econémica inmediatamente antes
Aumento deuda privada, % PIB, ocho aios previos
Balanza comercial anos precedentes

Balance presupuesto nacional previo

260
30

51%
14,000

12.9
16.4

138%'°
en baja
12%
(+)

(+)

2,309
508

22.6%
2,722
34%

500,000

302
604

174%
en alza
10%
(-)

(-)

* Fue seguida de una reduccion de 30% en los siguientes tres aiios, lo cual, segin

muchos, fue una de las principales causas de la depresion que durd diez anos.
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4 )
La preocupacion por la conducta de los

corredores fue muy estricta desde los inicios de
las bolsas. Por ejemplo, en el AMEX, en 1870,
se establecio la siguiente tarifa de multas: Por
fumar puro, $5.00; por pararse en una silla,
$10.00; por tirar dardos de papel, $10.00; por

botarle el boleto a otro, 50 centavos.
\§ J

Es evidente que las costosas reglamentaciones
no lograron su objetivo.

OPERACION Y SERVICIOS

En general, solamente los operadores de piso
pueden ingresar al corro durante las subastas.
Los operadores actuan por los corredores que
tienen derecho a un puesto (chair) dentro del
corro. Poseer un puesto es lo que da derecho a
llevar a cabo transacciones dentro del corro.

El puesto pertenece a los corredores/accionistas
y su valor fluctua como cualquier titulo-valor,
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segun la expectativa de ingresos futuros que se
espera pueda producitr.

El valor de un puesto en el NYSE, a través del tiempo:

1876  $4,000.00 1987  $1.1 millones
1929  $625,000.00 1988  $665,000.00
1930  $205,000.00 1999  $1,000,000.00

1942 $17,000.00

Durante un mismo periodo, a las mismas horas
todos los dias, se reunen los corredores en el
corro. Dentro de un mismo saldn puede haber
varios corros, destinados a ser el lugar donde se
transan productos especificos. Quienes tienen
interés en comprar o vender el producto que ahi
se transa se acercan y a viva voz manifiestan los
términos de las ofertas de compra o de venta
que traen de sus clientes. Si no encuentran
comprador (o0 en su caso, vendedor para lo que
desean comprar) consultaran las instrucciones
de sus clientes para decidir si modifican sus
ofertas o desisten de ellas por ahora. Todos los
corredores que tienen interés en ese producto
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tienen oportunidad de pujar y competir en la
compra (o venta). El negocio se cierra con el
mejor postor.

Puede ocurrir que un mismo corredor tenga un
cliente interesado en vender y otro cliente en
comprar el mismo producto. De todas maneras,
lo tiene que someter a la subasta, pues a ambos
clientes se le debe garantizar que la venta fue
transparente y al mejor postor. Estas operaciones
se llaman cruzadas, porque las concerta el
mismo corredor con dos clientes distintos. Si no
se dan ofertas, después de un periodo
determinado de minutos el corredor puede cruzar
la transaccidn con sus propios clientes, a los
precios cantados a viva voz.

En el corro cada corredor tiene un cubiculo con
linea telefonica directa a su oficinay a la red de
computadoras de la bolsa.

Todas las transacciones se registran en
papeletas adecuadas para la consiguiente
liguidacion, que se hace dentro de plazos fijos, y
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esta atestiguada y garantizada por la bolsa. A la
vez, la bolsa tiene garantias suficientes de cada
corredor para que, si por alguna razon este
incumpliera, la bolsa efectue el pago o la entrega
de los valores que por cuenta del corredor/
vendedor tendra que comprar para poder
cumplir. Las garantias que para tales efectos
habra dado cada corredor son sus acciones de la
sociedad, fianzas, o bien depositos en efectivo,
llamados margenes. El monto de estas garantias
son determinadas por la bolsa para cubrir €l
riesgo de que los precios cambien. Podria
suceder que en tanto la bolsa adquiere los
titulos/valores que debe entregar para cubrir el
compromiso rapidamente, su precio haya subido
por encima de la suma de dinero que recibira al
entregarlos. Esa diferencia es la que se pretende
cubrir con la garantia. O bien podria ser que,
mientras la bolsa tiene que hacer el pago en
efectivo al vendedor, el precio del producto
transado haya bajado por debajo del precio
transado, en cuyo caso, la bolsa tendra que
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pagar la diferencia a cargo de las garantias del
corredor.

A traves de la Caja de Valores, la bolsa tiene
también a su cargo el servicio de custodio de
valores, lo cual permite que los clientes de los
corredores los tengan alli en deposito y puedan
transferirlos de acuerdo con las transacciones
que efectuen, con mayor seguridad y rapidez, sin
que salgan del recinto.

12.3 LECTURA COMPLEMENTARIA

COMO LAS PERSONAS VALORAN UNA
INVERSION

El valor de una inversion depende del
rendimiento futuro. Es ese rendimiento el que, a
fin de cuentas, se va a valorar y comprar, y de él
deriva el valor real de todos los activos, reales e
intangibles. Es decir: los activos y derecho de
llave valen segun lo que van a producir en el
futuro.
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Por ejemplo: si se tratara de invertir en una casa
para darla en alquiler, es evidente que el factor
determinante para un posible comprador es la
renta que producira en el futuro, mas el valor de
reventa que eventualmente podria recibir. Esa
renta dependera de todas las circunstancias en
que se encuentra el inmueble: localizacion,
estado fisico, tamario, accesos, perspectivas del
barrio, medioambiente, posibles edificios que
competiran, etcétera.

El problema entonces es calcular el precio que
uno pagaria hoy por un ingreso futuro,
considerando lo que deja de ganar si invierte en
otra cosa (costo de oportunidad) y el riesgo.

Asi como el valor futuro de $1,000, dentro de dos
arios, lo encontramos agregandole el interés
(compuesto) que pueda devengar, supongamos
12%:

primer afio 1,000 x 1.12 = 1,120.00
segundo ario 1,120 x 1.12 = 1,254.40
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En igual forma, solo que al revés, encontramos el
valor presente que le dariamos a los $1,254 que
vamos a recibir dentro de dos arnos, si en vez de
agregarle el interés se lo descontamos.

primer ario 1,254.40/1.12 = 1,120
segundo arfio 1,120.00/ 1.12 = 1,000

Ahora, si hablamos de dos ingresos distintos, uno
de $1,120 dentro de un afio y otro de $1,254
dentro de dos anos, el valor descontado al 12%
de la suma de los dos seria $2,000. Es decir, que
Si la persona esta de acuerdo en invertir para
ganar un 12%, y lo que esta comprando es un
cheque de $1,120 que le van a entregar dentro
de un arfio, mas otro cheque de $1,254.40 dentro
de dos anos, pagaria hoy, en el presente, por
esos ingresos $2,000.

Por consiguiente, para un comprador el valor
maximo de una inversion es la suma del valor
presente de todos los ingresos estimados futuros,
descontados a valor presente, con la tasa de
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descuento equivalente a su costo de
oportunidad. De lo contrario, mal haria en no
invertir en algo que estima que le rendira mas.
Igualmente, el vendedor mal haria en vender, si
no aprecia mas lo que representa lo que va a
recibir en pago que lo que va a vender. El valor
presente NETO (esa diferencia entre el valor
presente descontado por el costo de oportunidad
de cada uno y el precio transado) es la ganancia
de cada cual. Esta ganancia sera distinta, porque
cada uno tiene costo de oportunidad distinto.

El problema de valuacion es, primero, el de
estimar los ingresos netos futuros, y despues
descontarlos a valor presente de acuerdo con su
propio costo de oportunidad. ;El ingreso de
cuantos afios se toma en cuenta? Si se toma en
cuenta un numero de arios corto, habra que
tomar también en cuenta el valor de rescate al
final del periodo (ganancia de capital) o, si no, se
puede suponer un ingreso a perpetuidad, y sacar
su valor presente como el de una anualidad.
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¢, Como calcular los ingresos netos futuros?

Para este calculo deberan tomarse en cuenta el
sinnumero de supuestos de los cuales
dependeran los ingresos, y siempre existira un
riesgo de que no se cumplan:

Tasa de crecimiento del mercado en unidades
Comportamiento de los precios futuros:
Nuevos mercados
Posicion en el mercado
Competencias posibles de:
nuevos productos

nuevos productores

Impuestos futuros

Futuras inversiones y sus respectivos ingresos
estimados

Comportamiento de los costos futuros:

Administracion
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Produccion
Mantenimiento
Capacidad de créedito

Tasas futuras de interes real (restandole tasa
inflacion)

Politica de créedito en las ventas

Valor de rescate

Si bien para fines de calcular las utilidades
iImponibles se debe calcular la tasa de
depreciacion que permite tomar una parte del
ingreso como reposicion de capital, para fines de
valuacion ese ejercicio no es pertinente, pues las
inversiones se supone que son un costo hundido,
y los impuestos simplemente afectan el ingreso
neto esperado como cualquier otro gasto.
Consecuentemente, el efecto de la depreciacion
ya esta tomado en la estimacion de los flujos de
efectivo.
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Asimismo, el valor de los activos es pertinente
solo en cuanto afectan la produccion de flujo de
caja, de manera que ya esta implicitamente
tomado en cuenta al estimar ingresos futuros. Lo
mismo se puede decir de cualquier otro activo,
pues su valor se debe, exclusivamente, a que
produce un ingreso. De lo contrario no tendria
ningun valor para un negocio. Un objeto de arte
es distinto, cuando no se adquiere por negocio.

En contraste con el criterio de un banquero, que
se fija mas en el valor de rescate de las garantias, a
un inversionista le interesa la potencial rentabilidad
de la empresa. Al banquero le interesa el balance;
al inversionista el flujo de caja futuro.

COMO ESTABLECER LA TASA DE DESCUENTO

Puesto que un ingreso seguro vale mas que un
ingreso incierto, el grado de incertidumbre se
reflejara en la tasa de descuento. Entonces, para
poder comparar manzanas con manzanas —es
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decir, inversiones de mayor con inversiones de
menor riesgo— normalmente se aplica un factor
de riesgo que permite comparar un ingreso mas
seguro con uno mas inseguro.

Como se indico antes, si el comprador no va a
tener un retorno superior al de su costo de
oportunidad, mal haria en comprar; e igualmente,
Si los beneficios de la venta no representan un
beneficio superior al costo de oportunidad del
vendedor (que en este caso seria el beneficio
esperado de no vender), mal haria en vender.

Comprador y vendedor discreparan en cuanto a
los supuestos respecto al futuro, y ello induce a
una transaccion. Pero, aunque estuviesen de
acuerdo en los supuestos necesarios para
establecer los ingresos netos futuros, la
negociacion de compra/venta de un negocio se
reduciria a ponerse de acuerdo en la tasa de
descuento para determinar el valor presente; es
decir, el precio. Y es precisamente el hecho de
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que el costo de oportunidad de cada quien es
diferente, que ofrece la oportunidad a ambos,
tanto al comprador como el vendedor,
simultaneamente, de ganar en la transaccion:
evidentemente, cualquier tasa de descuento que
se encuentre entre el costo de oportunidad de
ambos dara la posibilidad de transaccion con
ganancia mutua. Recordando nuestras premisas
si la ganancia no es mutua, la transaccion no se
realizara.
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Comprobacion

Ingresa en la plataforma para resolver la

Comprobacion del capitulo XII

Si tienes alguna dificultad, no dudes en
ponerte en contacto con UOMAC en:
informacion@uomac.net
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La éetica y la economia

13.1 EL FUNDAMENTO ETICO DE LA
ECONOMIA DE MERCADO O CAPITALISMO

No es casual que donde mas ha florecido la
economia de mercado es en aquellos paises
donde los derechos de las personas individuales
han tenido mayor garantia. Y no es casual,
porque mercado significa, precisamente, libre
disposicion, por parte de todos los participantes
en él, de lo que legitimamente les pertenece: su
propiedad privada.

La economia de mercado (o capitalismo,
liberalismo, economia libre) no es un “modelo”
disefiado, como si lo son todos los demas
sistemas. Los sistemas inventados pretenden
lograr resultados especificos, y para ello es
menester inventar una organizacion que asigne
tareas y funciones —fijar directrices— a
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instituciones y personas. La economia de
mercado es el resultado de que las personas
actuan libremente, segun reglas generales de
conducta. Es cada persona la que planifica su
vida, y escoge sus metas, su profesion u oficio,
el lugar de su residencia, sus colaboradores,
etcétera. En resumen, es responsable de su
propio destino.

El ejemplo de pais que mas se acerca a una
economia de mercado es precisamente la cuna
de la democracia constitucional moderna, los EE.
UU. del siglo antepasado. Fue un pais fundado y
constituido por personas que buscaban
primordialmente libertad religiosa y reclamaban
un justo respeto a sus derechos individuales. Su
declaracion de independencia (1776), su
Constitucion (1787), y las primeras diez
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enmiendas, aprobadas en 1791, son testimonio
del fundamento ético de su organizacion politica.

No es casualidad que en aquella época los mas
destacados pensadores politicos y precursores
de la ciencia econdmica, exponentes de la
economia de mercado y adversarios del
mercantilismo, como John Locke, David Hume y
Adam Smith fueran filosofos de la moral y del
derecho. Smith se dio a conocer primero como
autor del libro Teoria de los sentimientos morales.
Antes habian contribuido ya con grandes
avances teoricos sobre la economia libre
precisamente los escolasticos de la Universidad
de Salamanca, en el siglo XVI, con Vitoria, Soto,
Azpilcueta, Mercado, Medina, Molina, et al. Y
antes incluso San Bernardino de Siena, San
Antonino, Summenhart, Silvestre (siglos XV y XVI)
y Santo Tomas (siglo XIII)?°.

El orden econdmico de los EE. UU. no fue el
resultado de un intento deliberado de
organizacion economica, sino del éxito en la
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proteccion de los
derechos
individuales, que
constituyen la
libertad individual
dentro del contexto
social.

“Estados Unidos de
América es la naciéon mas
grande de los ultimos dos
siglos, no porqgue los
norteamericanos sean
inherentemente superiores,
sino porgque su gobierno se
fundd en principios que
permiten los maximos
logros individuales”.

Por lo contrario,
todo orden
economico que no
se base en la
libertad individual
es, necesariamente,

Rush H. Limbaugh Il

The Way Things Ought To
Be, 1992.

\_

~

v

tiranico, totalitario e

irrespetuoso de la dignidad humana. No importa
si la tirania la ejerce un individuo, un dictador, un
rey, una minoria de personas o una mayoria de
ellas. La violacion del derecho no lo determina el
numero de violadores. Si el nUmero es
mayoritario, pueden legalizar democraticamente

25 Alejandro Chafuén, Economia y ética (Madrid: Ediciones Rialp, 1991), 33.
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la destruccion del derecho individual. Fue
principalmente con la intencion de garantizar
los derechos individuales, mediante la
limitacion del poder de las mayorias, como
surgieron las constituciones escritas, en las
que se basaron los gobiernos democraticos a
finales del siglo XVIIl. Con el tiempo, las
Constituciones han perdido ese proposito y hoy
dia, cuando se consideran mas “desarrolladas”,
contienen una enumeracion de aspiraciones y
objetivos que obligan a los gobiernos a utilizar el
poder para lograr fines econdmicos,
subordinando aquellos derechos individuales a
dichos objetivos, llamados “derechos sociales™.
Pareciera existir una correlacion, segun la cual,
cuanto menos desarrollado es un pais, mas
“desarrollada” es su Constitucion.

Las normas morales se refieren necesariamente a
la conducta individual, pues solamente los
individuos tienen voluntad. Los hombres actuan
independientemente o en forma concertada, pero
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sus motivos son personales y no son los de “la
sociedad”. Los actos de unos encajan con los de
los demas por conveniencia mutua, pues Si
acaso tienen en mente la conveniencia del grupo
o la sociedad que conforman, es solamente en
cuanto reconocen su interés propio creado en la
prosperidad general.

El problema de gobernar confronta un dilema
insoslayable: o el objeto del gobierno es hacer
prevalecer normas éticas de conducta justa
aceptadas a priori y aplicables a todos por igual,
en cuyo caso estamos obligados a respetar los
resultados de los actos respetuosos de esas
normas, nos gusten o no; o bien el Gobierno
puede pretender lograr resultados especificos —
el “bienestar general”, por ejemplo—, en cuyo
caso tendra que lograr que la gente actue
diariamente en la forma que se cree que
conducira a la consecucion de tales obijetivos. Si,
por ejemplo, la meta fuese mayor igualdad de
condicidn, debera tratar a todos en forma
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desigual, para compensar las diferencias natas
entre la gente.

En este caso, ya no privan normas generales de
conducta moral sino 6érdenes discrecionales, que
coordinan los actos de los individuos, de acuerdo
con lo que las autoridades consideren idoneo
para lograr las metas.

Resumiendo: cuando en el orden juridico
prevalece el principio moral de respeto al
derecho individual de libertad, consistente en el
respeto a la vida, a la propiedad privada y a los
compromisos adquiridos, entonces el resultado
sera la economia de mercado o simplemente la
economia libre.

13.2 EL ORIGEN NATURAL Y LOGICO DE LAS
REGLAS DE LA COOPERACION SOCIAL: EL
DERECHO

Es evidente que en todas las especies animales
existen el instinto de conservacion y la aversion
al dolor. Podemos entonces concluir que este
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instinto es natural en las especies, ya no
digamos en el homo sapiens. Es asi como el
impetu de vivir y de vivir con el menor dolor
posible —o, para decirlo de otra manera, vivir
con el mayor placer o felicidad posible— es parte
de la naturaleza de los seres vivos.

De ahi se sigue que todo intento de crear
condiciones que contribuyan a una existencia
mas feliz es también propio de la naturaleza
misma de la persona.

Al estudiar la evolucion de la sociedad
aprendemos que los seres humanos, a diferencia
de los otros animales, cooperan en una forma
que, al explicarnosla, descubrimos un orden
espontaneo mediante el cual los esfuerzos
individuales se dividen y complementan para
aumentar los bienes y comodidades de que
disponen todos, y que es el beneficio percibido
de esta cooperacion lo que induce a las
personas a participar en comunidad. A esta
congregacion de personas que viven en
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-
La ley de la naturaleza se yergue

como una norma eterna para todos
los hombres: los legisladores y los
demas. Las reglas que se establecen
para reqir los actos de los hombres,
asi como los propios, deberan
conformarse a la ley natural; es decir,
a la voluntad de Dios, de la cual
aquella es una declaracion. Y, siendo
la ley fundamental de la naturaleza la
preservacion de la humanidad,
ninguna legislacion puede ser buena
o valida si la contradice.

John Locke, Two Treatises on
Goverment, 1689.
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sociedad, predominantemente pacifica y ordenada, le llamamos
civilizacion. Y sabemos que, con muy raras excepciones, desde
tiempo inmemorial la gran mayoria de las personas han
preferido la mas desdichada vida dentro de la sociedad que la
sobrevivencia salvaje y autarquica, separada de los demas.

Sin embargo, la vida en sociedad no significa ausencia de
conflictos de interés, pero los conflictos tenderan a resolverse
de alguna manera congruente con el instinto de conservacion;
es decir: de una manera preferiblemente pacifica, pues la
ausencia de conflicto violento aumenta la posibilidad de
sobrevivencia, reduce la probabilidad de sufrimiento y aumenta
la probabilidad de colaboracion fructifera y placentera. A las
personas no solamente les interesa sobrevivir: también les
interesa la calidad y la vida que llevan®,

\_ _J
26 Por instinto de conservacion no me refiero solo a reacciones animales los beneficios a mediano y largo plazo, a cambio de aceptar costos de corto
irracionales o irreflexivas. Los diccionarios definen instinto como un natural plazo, lo cual es condicién necesaria para que surjan el intercambio indirecto y
estimulo y aptitud —hereditaria, inalterable, inherente al ser que la posee— los contratos, a la vez que le permite percibir la conveniencia de la
cuya existencia no depende de la razdn (pero no la excluye) y que tiene una colaboracion pacifica, basada en la tolerancia de la imperfeccién humana.
finalidad. El instinto de conservacién del ser vivo tiene como finalidad la
sobrevivencia. Ese instinto provoca e induce al ser a reaccionar animal y El desarrollo de las reglas de comportamiento que caracteriza la civilizacién ha
biolégicamente, pero en el caso de los seres humanos no se limita a la sido el resultado de un proceso evolutivo cultural espontaneo, en el sentido de
reaccion irracional, pues también disfruta —a diferencia de los otros animales que nadie lo disend, pero siempre ha estado promovido por el fin primordial del
— del atributo de la razén, que utiliza para el logro de sus objetivos. La razén ser humano expresado con la palabra felicidad. Este fin se puede expresar
es un atributo que le permite al ser humano postergar satisfacciones, percibir también como el deseo de vivir (sobrevivir) con la mejor calidad de vida posible.
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Ademas es evidente que las personas prefieren
escoger ellas mismas sus propios medios y
metas, y no vivir bajo los de otras personas. De
lo contrario no existiria la coercion. Es decir: es
natural la propension a ser libres y a no ser
esclavos. Ser libre significa que la persona
misma decide, entre las oportunidades que tiene,
cuales escoge. No ser libre quiere decir que otra
persona u otras personas le impiden hacer lo que
escogeria hacer, o le obligan a hacer lo que no
escogeria. Esa imposicion requiere el uso o la
amenaza de la fuerza y, consecuentemente,
constituye un acto violento. Libertad, nos ensena
F. A. Hayek, es la ausencia de coaccion.

Ser libre no significa poder hacer lo que uno
quiera, sin considerar los efectos en los demas,
ya que todos, a su vez, estaran expuestos a los
efectos de los actos de los demas. Vivir en
sociedad necesariamente implica tolerar
mutuamente los efectos de actos ajenos. Y no
hay acto que sea neutro respecto a otros
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miembros de |la sociedad, ya que ocupar un
espacio o respirar afecta en alguna medida,
aungue sea pequenfa, a los demas. Por ejemplo,
sembrar y producir algun producto afecta
favorablemente a quienes lo consumen, y
desfavorablemente a quienes, en competencia,
lo producen. Escoger la profesion de la medicina,
o el oficio de albanil, o cualquier actividad afecta
a los demas en alguna medida.

El concepto mismo de libertad absoluta es un
concepto vacio. Una persona sola en una isla no
concibe la libertad, pues nadie le impide hacer lo
que quiera, dentro de las restricciones impuestas
por la naturaleza y las limitaciones de la persona
misma. Esas restricciones nadie las considera

La percepcién del beneficio de dividirse el trabajo tuvo sin duda que ser el motivo
del intercambio mismo. La evolucion de la division del trabajo —desde los tiempos
primitivos hasta los mas sofisticados mecanismos de comercio de nuestros
tiempos— nos la podemos explicar como una continua y gradual serie de
innovaciones, que ocurrieron principalmente donde la evolucién no estaba inhibida
por ninguna fuerza que impidiera la adopcién de las normas de conducta reciproca
basicas. La evolucion erratica y la adaptaciéon de estas mismas normas de
conducta, que forman nuestra cultura civilizada, tiene que haber tenido un
principio, pues no es dable suponer que las primeras reglas hubiesen sido el
producto de una evolucién cultural que aln no se habia producido.
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como limitacion de su libertad; simplemente se
aceptan como condiciones de la naturaleza
misma. No es sino hasta que en la isla aparece
otra persona que le pueda impedir hacer su
voluntad cuando adquiere sentido el concepto de
libertad. Es asi como libertad es un concepto
social. Por ello Ludwig von Mises define el limite
de la libertad como la compatibilidad de los
propios actos con la vida en sociedad. (Habra
casos de dificil categorizacion, pero ello no
invalida la definicidn misma, sino solamente nos
ilustra sobre el grado de dificultad que implica
aplicarla).

Puesto que no hay actos neutros, debera haber
un limite antes de que los inevitables efectos de
los actos individuales tengan que ser tolerados
por todos los demas, para que exista sociedad,
pero que mas alla de él —puesto que tienden a
ser destructivos de la vida en sociedad— se
deben proscribir. Alguien habra dicho “la libertad
de mover tu brazo termina donde empieza mi
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nariz”, pero cabe preguntarse ja qué distancia: a
un milimetro o a mil milimetros? ;Cuando
constituye una simple cancion una ofensa
intolerable?

Para que surja voluntariamente la cooperacion
necesaria, con el fin de lograr las mejores
condiciones de supervivencia —la calidad de
vida—, las personas reconocen que para que
otros toleren los efectos de sus actos, deberan
tolerar por propio interés los efectos de los actos
de los demas. El problema encuentra una
solucion concertada tacitamente, porque lo que
una persona pretende que sea tolerable de sus
actos define el limite de su propia libertad, pues
la norma ha de ser reciproca, para que merezca
una aceptacion generalizada.

Es asi como, desde tiempo inmemorial, debido al
natural instinto de conservacion, las personas
aceptan regir su conducta por la norma
expresada por Confucio (651-479 A. D.): no
hagas a otros lo que no quieras que te hagan
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a ti, sabiendo que ello implica aceptar como
justos los resultados de los actos que no
transgreden las normas de conducta
establecidas. No es dable pensar que la norma
seria generalmente aceptada, si el respeto a
los resultados de su observancia no fuera
certero; es decir, si no se confiara en que la
ley se va a cumplir.

Estas normas de conducta reciproca,
tradicionalmente expresadas en sentido
negativo, como en las prohibiciones de los
mandamientos dados a Moisés —“no mataras”,
“no robaras”, etcétera— merecen generalizada
aceptacion como justas, porque son reciprocas,
generales, abstractas, establecidas de antemano
Yy no retroactivas.

Es esa mutua, general y reciproca aceptacion de
respetar los resultados de los actos de las
personas realizados dentro de las normas lo que
da origen al derecho: tener un derecho significa
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que lo que alguien posee —desde su propia
persona hasta los bienes de que se ha apropiado
sin transgredir las normas— tiene que ser
respetado por el resto de los miembros de la
sociedad. Una persona tiene derecho a algo,
porque todos los demas tienen prohibido
quitarselo. Esa prohibicion es la que da
existencia y consistencia a la libertad, al derecho
individual.

Podemos entonces apreciar que la evolucion del
derecho individual hasta concretarse en la
propiedad y las obligaciones libre y mutuamente
aceptadas (contratos) tiene su punto de partida
en el instinto natural de preservacion y no es
resultado de construcciones artificiales surgidas
de la mente de algunos geniales individuos. Los
derechos individuales son el resultado de la
evolucion natural de normas de conducta cuyo
objeto es definir los limites de tolerancia en el
trato reciproco, para permitir la pacifica
colaboracion social que llamamos civilizacion.
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13.3 LECTURA COMPLEMENTARIA

Extractado del capitulo XXXIII, “Resumen y
conclusiones”, de Los fundamentos de la moral,
de Henry Hazlitt:

Si bien los actos deben juzgarse por su tendencia
a fomentar la felicidad y el bienestar a largo plazo,
es erroneo aplicar este criterio utilitario
directamente a un acto o decision tomados
aisladamente. Nadie puede prever todas las
consecuencias de un acto determinado. Pero
todos somos capaces de darnos cuenta de las
consecuencias que se produciran siguiendo
reglas generales de accion establecidas de
actuar segun principios.

Existen varias razones por las cuales debiéramos
obedecer reglas generales establecidas en lugar
de intentar efectuar una decision ad hoc en cada
caso. Debemos obedecer un codigo aceptado de
normas (aun cuando estas no sean las mejores
imaginables) para que los demas puedan
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depender de nuestros actos y nosotros de los de
los demas. Solo cuando cada uno puede orientar
Su propio curso de accion por estas mutuas
expectativas, es posible lograr una cooperacion
social adecuada. Por otra parte, el determinado
conjunto de reglas de conducta corporizado en
nuestra tradicion moral vigente —Ila moral del
“sentido comun”— se basa en miles de afios de
experiencia humana y en millones de juicios y
decisiones individuales. Este codigo moral
tradicional puede no ser perfecto o adecuado
para tratar cuanta situacion pueda presentarse.
Quizas algunas de sus normas sean vagas o
deficientes en cualquier otro sentido, pero en
general se trata de una maravillosa realizacion
social espontanea, similar al lenguaje, de un
consenso al que ha llegado la humanidad a través
de los siglos y que el individuo puede con justicia
mirar con sentimientos que se acercan a la
reverencia y la admiracion. A menos que tenga
una buena razon para apartarse de ella, su regla
general de conducta debiera ser obedecer
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siempre la norma moral establecida. Nunca
deberia negarse a sequirla por la unica razon de
que es incapaz de comprender claramente las
razones para €lla.

No hay duda de que si cada uno busca su
felicidad a expensas de los demas, cada uno
estara frustrando el logro de la felicidad de los
otros y, en consecuencia, frustrara el logro de la
felicidad de todos, inclusive la de €l mismo. Se
sigue de ello que no debiera permitirse que
ningun hombre se considere a si mismo como
una excepcion. Todas las reglas morales deben
ser universalizables y aplicadas imparcialmente
a todos.

El propdsito minimo de las normas morales es la
prevencion de los conflictos y choques entre los
individuos. Su propdsito mas amplio consiste en
armonizar nuestras actitudes y actos con el fin de
compatibilizar, en lo posible, el logro de los fines
de todos. Este proposito puede realizarse
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Solamente cuando estas normas son tales que no
solo nos permiten anticipar y depender de
nuestra mutua conducta, sino que fomentan e
intensifican nuestra cooperacion positiva
reciproca. Es decir que la cooperacion social
constituye el meollo de la moral y el medio por el
cual cada uno de nosotros puede satisfacer mas
efectivamente sus necesidades y maximizar su
propia satisfaccion. Solo con la division y
combinacion del trabajo ha sido posible lograr el
enorme aumento de la produccion y, como
consecuencia, de la satisfaccion de necesidades
en el mundo moderno. La sociedad se basa en
un sistema economico en el que cada uno de
nosotros se dedica a promover los propositos de
los demas como manera indirecta de promover
los propios.

De este modo el “egoismo” y el “altruismo” se
unen y la antitesis entre el “individuo” y la
“sociedad” desaparece. En realidad, la actitud
moral adecuada (y quiza la actitud dominante del
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hombre moral tipico) no es ni el egoismo puro ni
el altruismo puro, sino el mutualismo, la
consideracion por los demas y por uno mismo, y
a menudo la incapacidad para establecer la
distincion entre los propios intereses y los de la
propia familia o seres queridos o los de algun
grupo determinado del que se siente parte
integrante.
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Capitulo X1V
Sobre metodologia

Es un hecho que la cooperacion social indirecta proceso civilizatorio sl
. ., . , etodologia
precede por muchos siglos la comprension del mismo, encontrandonos
fenédmeno mismo. Ello comprueba que no es hoy en deuda con Conjunto de metodos
: , . . que se siguen en una
necesario entender el fendmeno para participar muchos grandes , ST
, : . investigacion cientifica.

de el, de la misma forma que no es necesario pensadores que a
saber gramatica para utilizar el lenguaje. El través de los siglos han DIGHeIED 0 [ I2ngLE

. ., ., espariola
lenguaje tambien precede la comprension de su hecho nuevos P
estructura descrita en la gramatica. Y tampoco descubrimientos para
es necesario entender el fenomeno del dinero explicar el proceso de la cooperacion social.

para utilizarlo. Sorprende a muchos que no sea
necesario entender teoria monetaria para ser
banquero. Y también es interesante notar que la
teoria de precios que universalmente se
considera hoy correcta no fue elaborada sino
hasta fines del siglo pasado, después de ser un
fendmeno generalizado durante milenios?’.

Debemos reconocer que el proceso de
aprendizaje ha sido uno de descubrimiento, ya
que los mecanismos que coordinan la
cooperacion social estudiados en este curso han
existido y funcionado siempre y sin duda
seguiran funcionando implacablemente, se
comprendan o no.

De manera que podemos decir que la civilizacion 27 Ver F. A. von Hayek, “El uso del conocimiento en sociedad”, en £/ orden de la

: libertad, traducciéon de Rigoberto Juarez-Paz (Guatemala: Universidad Francisco
se ha desarrollado sin que se comprenda el Marroquin. 1977).
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La catalactica, ciencia que nos explica la accion
humana en sociedad, comienza por la
descripcion de las realidades atingentes al
fenomeno de la cooperacion social. Primero
describimos ciertas caracteristicas relevantes
que hemos observado en el ser humano, y en el
entorno o universo en el que las personas se
desenvuelven. Esas realidades han sido
aprendidas mediante la experiencia personal o
por la observacion de los hechos; es decir,
empiricamente. Estas realidades, que hemos
aprendido inductivamente, se convierten en las
premisas que serviran a la razon para deducir la
naturaleza del orden complejo existente en la
cooperacion social.

Como en cualquier procedimiento logico
deductivo, las premisas contienen a priori las
conclusiones, y la tarea es, por lo tanto, una
labor de descubrimiento racional, con base en
los ejemplos que observamos en la practica 'y
asistidos por ellos. El razonamiento inductivo y el
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deductivo se complementan. Ninguno de ellos
excluye al otro.

Cuando hay una regularidad universal y
atemporal en la concatenacion de un fendmeno
de cooperacion social, su descripcion se
denomina ley econdmica. Asi llegan a existir la
ley de la demanda, de la oferta, de utilidad
marginal, de costos comparativos, de Gresham,
de Say, etc., que nos permiten predecir con
certeza el efecto aislado de cada causa, aunque
ya sabemos que nunca se da aislado. En el
campo de la accion humana, el proceso de
aprendizaje no es ni razonamiento inductivo
puro, ni razonamiento deductivo puro. El proceso
de aprendizaje es, en efecto, una mezcla de
induccion y deduccion. No es factible probar
empiricamente ni la validez ni la invalidez de una
ley economica, como si lo es en el campo de las
ciencias naturales, en las que si se puede recurrir
al experimento y aislar causas para observar su
efecto exclusivo. Nunca ocurre un fendmeno
social economico que no sea complejo, en el
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sentido de que siempre son muchos los factores
que en él influyen, incluyendo la voluntad
humana; y no es posible observar el efecto de
uno de ellos independientemente de los demas.
Por ello recurrimos al aislamiento conceptual
llamado ceteris paribus (en igualdad de
condiciones).

La prueba de la validez de una ley economica es
puramente logico-deductiva y resulta que el
meétodo es aprioristico, en el sentido como se
apunta arriba, de que las leyes estan a priori
contenidas en aquellas premisas conocidas
empiricamente.

14.1 LECTURA COMPLEMENTARIA

A propdsito de la teoria de los fenomenos
complejos, leamos algo de lo que nos dice F. A.
Hayek?8,

El progreso de la ciencia tiene, por consiguiente,
que tomar dos diferentes direcciones: mientras
es ciertamente deseable que nuestras teorias
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sean tan falsificables como sea posible, también
debemos adentrarnos en campos en los que, a
medida que avanzamos, el grado de falsificacion
disminuye necesariamente. Este es el precio que
tenemos que pagar por adentrarnos en el campo
de los fenomenos complejos.

LA ESTADISTICA ES INCAPAZ DE OCUPARSE
DE LA COMPLEJIDAD DE PATRONES

Antes de sequir efemplificando el uso de esas
meras “explicaciones del principio”, proveedoras
de teorias “algebraicas”, que solo describen el
caracter general de las generalidades de mas alto
nivel; y antes de considerar las importantes
consecuencias que se siguen de la vision de las
fronteras del conocimiento posible que provee
nuestra distincion, es necesario dejar el tema y
considerar el metodo que a menudo y
erroneamente se cree que nos permite la
comprension de los fendmenos complejos:

28 F. A. Hayek, “The Theory of Complex Phenomena”, en Studies in Philosophy
Politics and Economics (Chicago, IL: 1976). Traduccién de Rigoberto Juarez-Paz.
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la estadistica. Porque la estadistica se ocupa de
grandes numeros, a menudo se piensa que las
dificultades que surgen, a causa de los grandes
numeros de elementos de que consisten las
estructuras complejas, pueden resolverse
apelando a tecnicas estadisticas.

Sin embargo, la estadistica se ocupa
esencialmente del problema de los grandes
numeros, eliminando la complejidad y
deliberadamente tratando los elementos
individuales que cuenta como si no estuvieran
conectados sistematicamente. La estadistica
hace de lado el problema de la complejidad,

substituyendo la informacion sobre los elementos

individuales con informacion sobre la frecuencia
con que sus diferentes propiedades aparecen en
clases de tales elementos individuales; y
deliberadamente olvida el hecho de que la
posicion relativa de los diferentes elementos de
una estructura puede ser importante. En otros
terminos, la estadistica da por sentado que la
informacion sobre las frecuencias numericas de
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los diferentes elementos de una colectividad es
suficiente para explicar los fendmenos y que no
se necesita ninguna informacion sobre la forma
en que se relacionan los elementos.

Por consiguiente, el método estadistico es util
solamente donde o no nos interesan, o
desconocemoaos, las relaciones entre elementos
diferentes que poseen diferentes caracteristicas;
esto es, donde no nos interesa o ignoramos las
estructuras en que estan organizadas. En tales
situaciones, la estadistica nos permite recuperar
la simplicidad y hacer posible la tarea poniendo
un solo atributo en vez de los indescubribles
atributos individuales en la colectividad. La
estadistica es, por esta razon, inatingente

para la solucion de problemas en los que lo

que importa son las relaciones entre
elementos individuales que tienen diferentes
caracteristicas.

La estadistica podria ayudarnos si tuvieramos
informacion sobre muchas estructuras complejas
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del mismo tipo; esto es, cuando los fenomenos
complejos y no sus elementos podrian
convertirse en los elementos de la colectividad
estadistica. Puede darnos, por ejemplo,
informacion sobre la frecuencia relativa con la
que propiedades especificas de las estructuras
complejas, digamos de los miembros de una
clase de organismo, se dan juntas. Pero da por
sentado que tenemos un criterio independiente
para identificar las estructuras del tipo de que se
trata. Donde hay tales estadisticas sobre las
propiedades de muchos individuos que
pertenecen a una clase de animales, o de
sistermas economicos o lenguajes, esta puede ser
informacion cientifica significativa.

Cuan poco es lo que pueden contribuir las
estadisticas a la explicacion de fenomenos
complejos, aun en casos como los citados, se ve
con claridad si suponemos que las computadoras
son objetos naturales que se encuentran en
numeros suficientemente grandes y cuya
conducta quisieramos predecir. Es claro que
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nunca tendriamos éxito a menos que
poseyéramos el conocimiento matematico
incorporado a las computadoras, esto es, a
menos que supieramos cual es la teoria que
determina su estructura. Ninguna informacion
estadistica sobre la correlacion entre input y
output nos acercaria a nuestra meta. Sin
embargo, los esfuerzos que ahora se hacen en
gran escala respecto de las mucho mas
complejas estructuras que llamamos organismos
son del mismo tipo. La creencia de que de esta
manera es posible descubrir, por medio de la
observacion, reqularidades en las relaciones entre
input y output, sin poseer una teoria adecuada,
aparece, en este caso, aun mas vana e ingenua
que en el caso de las computadoras.

Si bien es cierto que la estadistica puede tener
éxito al ocuparse de los fendmenos complejos
cuando estos son los elementos de la poblacion
sobre los que tenemos informacion, no puede
decirnos nada sobre la estructura de dichos
elementos. Los trata como “cajas negras”, para
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usar la frase de moda, que se supone son de la
misma clase, pero sobre cuyas caracteristicas
identificadoras nada tiene que decir.

Probablemente nadie sostendria seriamente que
la estadistica puede esclarecer ni siquiera las no
muy complejas estructuras de las moleculas
organicas, y pocos arguirian que puede
ayudarnos a explicar el funcionamiento de los
organismos. Sin embargo, cuando se trata de dar
razon del funcionamiento de las estructuras
sociales, esa tesis la sostienen muchos. Pero esto
es en buena medida producto de una idea
erronea acerca de cual es la finalidad que
persigue una teoria de los fendmenos sociales, y
eso es un tema aparte.
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